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2024年年度报告摘要
一、重要提示
本年度报告摘要来自年度报告全文，为全面了解本公司的经营成果、财务状况及未来发展规划，

投资者应当到证监会指定媒体仔细阅读年度报告全文。
所有董事均已出席了审议本报告的董事会会议。
中审众环会计师事务所（特殊普通合伙）对本年度公司财务报告的审计意见为：标准的无保留意

见。
本报告期会计师事务所变更情况：公司本年度会计师事务所由变更为中审众环会计师事务所（特

殊普通合伙）。
非标准审计意见提示
□适用R不适用
公司上市时未盈利且目前未实现盈利
□适用R不适用
董事会审议的报告期利润分配预案或公积金转增股本预案
□适用R不适用
公司计划不派发现金红利，不送红股，不以公积金转增股本。
董事会决议通过的本报告期优先股利润分配预案
□适用 □不适用
二、公司基本情况
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（二）报告期主要业务或产品简介
1、报告期内公司所处行业情况
（1）生物制药行业
生物医药产业作为全球范围内的新兴产业，正在成为当今世界最活跃的战略性新兴产业之一。

生物医药行业的发展程度，标志着一个国家现代生物技术的发展水平。各国政府重视生物医药的发
展，大力扶持创新型生物技术企业，把生物医药作为新的经济增长点来培育。随着生物技术以及生命
科学研究的突破，生物制品安全性、有效性不断提高，全球医药市场收入增长迅速。根据Frost＆Sulli⁃
van数据，2018-2022年全球生物药市场从2,611亿美元增长至3,638亿美元，年复合增速为8.6%。未
来，在需求增长和技术进步等诸多因素的推动下，尤其是创新药物市场增长的推动下，预计至 2030
年，全球生物药市场将进一步增长至7,832亿美元，2022至2030年的年复合增长率约为10.1%。

生物药是未来新药研发的主要方向，也是目前医药产业中发展最快、活力最强、技术壁垒最高的
领域之一。虽然生物药品在中国医药市场起步较晚，目前占比较低，但由于其更好的安全性、有效性
和依从性满足了化学药和中药未能满足的临床需求，近年来市场规模迅速扩大。近年来，中国也重点
支持生物医药产业的发展，陆续出台了《促进生物产业加快发展的若干政策》《关于加快培育和发展战
略性新兴产业的决定》等重要文件，为我国生物医药行业的发展提供了重要指导和大力支持。随着国
内生物技术不断突破、政府对生物产业的投入不断增加、产业结构逐步调整、居民人均可支配收入不
断上升、居民健康意识逐渐提高，中国生物药行业近年来发展势头强劲，预计中国生物医药产业的市
场规模将持续快速增长。根据Frost＆Sullivan数据，2019年至2023年，中国生物药市场规模以10.13%
的年复合增长率从452亿美元增长至665亿美元，预计至2030年，中国生物药市场规模将达到1628亿
美元，2023年至2030年的年复合增长率约为13.64%。

中国是世界上第一个批准注射用鼠神经生长因子上市的国家，目前国内注射用鼠神经生长因子
的有效成分主要是从小鼠颌下腺中提取。相比于其他神经营养剂，鼠神经生长因子是直接作用于神
经生长和修复的药物，而其他均为神经营养药物和神经环境改善类药物；相比同领域化药类药物，鼠
神经生长因子毒副作用较小，临床多科室应用广泛，是市场中神经损伤修复类药物主要品种之一。目
前市场上仅四家生产注射用鼠神经生长因子产品的企业，市场处于寡头竞争的格局。四家企业分别
为：舒泰神的苏肽生（2006）、未名医药的恩经复（2003）、海特生物的金路捷（2003）以及丽珠医药的丽
康乐（2010）。自2013年起国内鼠神经生长因子市场规模迅速扩大，到2016年达到顶峰，市场规模高
达33亿元左右，后受医保控费等政策，市场规模不断萎缩，在2019年鼠神经生长因子被调出国家医保
目录，其市场规模再次下跌。但鼠神经生长因子药物效果特殊，产品存在刚需性，且当前尚未出现替
代品，因此未来几年市场规模降幅逐渐放缓，趋于稳定。

（2）研发服务行业
CRO公司作为医药制造企业可借用的一种外部资源，在接受客户委托后，可以在短时间内迅速组

织起一支具有高度专业化和丰富经验的研究队伍，从而帮助医药制造企业加快药物研发进展，降低药
物研发费用，并实现高质量的研究。医药研发活动的复杂性、长期性和高投入等特征催生了CRO这
一新兴行业的兴起，医药行业的高速发展加速了CRO行业的迅速成长。根据Frost＆Sullivan数据，
2023年全球CRO市场规模约821.1亿美元，预计2026年全球CRO市场规模将增长至1,064.5亿美元，
2023年至2026年间的复合增长率预计约为9%。

中国的CRO行业是近二十年来才发展起来的新兴行业，国内CRO行业整体呈现多、小、散的格
局，行业集中度相对较低。近几年来，我国医药政策逐渐完善，医疗改革和医药市场逐渐扩容，为整个
药品和医疗器械提供广阔的市场空间，同时国内外制药企业为了快速抢占市场份额，大量投入研发费
用，以分享医药行业高速发展的红利，CRO作为医药行业中重要的一环，因此也迎来重要发展机遇，国
内CRO市场规模迅速扩大。根据Frost＆Sullivan数据，2023年中国CRO市场规模约848.2亿人民币，
预计2026年中国CRO市场规模将增长至1,126.5亿人民币，2023年至2026年间的复合增长率预计约
为10%。

公司全资子公司天津汉康是一家国内知名的CRO-CDMO一体化服务企业，集团以仿制药立足，
以创新药行远，致力于为行业提供一站式、系统化解决方案。为客户提供从研发—临床—生产相配套
的一站式药物研发服务，实现从新药药学研究、临床服务、生物检测到新药开发生产的全价值链覆盖，
药学临床与产业化无缝对接。主要业务包括仿制药研发和产业化、仿制药BE（一致性评价）、注册申
报、生物样本检测、BE实验临床现场管理、MAH（药品上市许可持有人）合作。

围绕主要服务内容，天津汉康已搭建10余个前沿制剂与原料开发平台，为国内外600余家企业开
发了200余个品种，成功开发首仿药10余个、国内前三家过评品种20余个、产值过亿品种30余个，并
在华北、华中、华东、华南实现产业布局，夯实了集团为国内外医药企业提供全产业链一体化、一站式
服务的根基。天津汉康已具备30多种剂型开发能力，拥有口服缓释研究平台、创新药研究平台、软胶
囊研究平台、口溶膜技术平台、外用制剂研究平台、增溶技术研究平台、高活性药物平台、掩味技术研
究平台、复杂注射液研究平台、杂质研究平台等技术研究平台，能保障200多个项目同时进行，能为合
作伙伴提供仿制药研发、一致性评价与产业化、小分子创新药CMC、生物样本检测、注册申报、临床
CRO、MAH合作、包材相容性研发等多项一站式一体化服务。

报告期内，天津汉康荣膺“2023-2024年度医药行业自主创新企业”、“2023-2024年度医药行业成
长率前五十家”。连续八年稳居“医药行业研发前五十家企业”，2023-2024年度位列第二；荣获国家级
第六批专精特新“小巨人”企业称号、“天津市滨海新区科技创新卓越贡献企业”称号；在第二十六届中
国国际高新技术成果交易会荣获“优秀科技创新企业奖”。在第十三届天津市民营经济健康发展工程
发布会上，汉康医药凭借强劲的科技创新实力荣登榜单。在中国医药健康产业共生大会（米思会）上，
天津汉康第五次入选“中国CXO企业TOP20排行榜”。

2、报告期内公司从事的主要业务
报告期内，公司围绕药品制造和研发服务两条经营主线持续开展工作，主营业务为大分子生物

药、小分子化学药、原料药与医药中间体的生产销售，同时也为国内外的制药企业提供制剂和原料药
的CRO、CMO和CDMO技术服务。

公司的主要产品及服务如下：

业务类型

药品制造

药物类别

神经损伤修复类药物

治疗用生物制品

化学药物

产品

注射用鼠神经生长因子

注射用埃普奈明

注射用磷酸特地唑胺

注射用盐酸罗沙替丁醋酸酯

注射用艾司奥美拉唑钠

己酮可可碱注射液

医药研发服务
药学研究

CRO临床业务

（1）药品制造
母公司是一家以创建最优创新药为目标的高新技术生物制药企业，主营业务为生物制品（注射用

鼠神经生长因子冻干粉针剂、注射用埃普奈明）和其他化学药品的研发、生产和销售。
公司主要产品的具体情况介绍如下：
①金路捷（通用名：注射用鼠神经生长因子）
金路捷为国家Ⅰ类生物制品新药，源自于一项获得诺贝尔生理医学奖的研究成果。2003年，公司

产品金路捷——注射用鼠神经生长因子上市。金路捷是世界上第一个商品化的神经生长因子新药，
属于国家Ⅰ类生物制品。其活性成分为小鼠颌下腺中提取纯化的神经生长因子（NGF）。神经生长因
子是人体神经系统中非常重要的生物活性物质之一，它对整个神经系统起着非常重要的作用：在正常
生理状态下，NGF能够促进神经的生长、发育、分化和成熟；在病理状态下，NGF能够保护受损的神经，
同时能够促进神经的再生与修复。经多年培育，目前NGF在临床上已经广泛应用于各类神经类损伤
修复领域：在中枢神经损伤领域，已用于颅脑损伤、脊髓损伤、急性脑血管病、退行性神经损伤、新生儿
缺血缺氧性脑病、小儿脑瘫、阿尔茨海默病、帕金森症等；在周围神经损伤领域，已用于格林巴利综合
症、面神经炎、中毒性周围神经损伤、放化疗引起的周围神经损伤、臂丛神经损伤、各种神经离断伤、视
神经损伤、听神经损伤、糖尿病周围神经病等。

金路捷是采用现代生化技术从小鼠颌下腺中分离纯化出的高活性多肽，与人体内源性NGF具有
高度的同源性，具有活性高、毒副作用小、疗效确切、性价比高、使用方便等特点，是治疗神经系统疾病
的优选用药。

②注射用埃普奈明
公司全球首创新药注射用埃普奈明是一种重组蛋白类靶向抗肿瘤新药，属于国家 I类生物制品。

注射用埃普奈明的有效成分为埃普奈明，即一种由大肠杆菌表达产生的重组变构人肿瘤坏死因子相
关凋亡诱导配体（Circularly Permuted TRAIL，简称CPT），该药品联合沙利度胺和地塞米松用于既往接
受过至少2种系统性治疗方案的复发或难治性多发性骨髓瘤成人患者。

CPT是通过对TRAIL蛋白结构的分析，并借助计算机辅助设计获得的TRAIL的环化变构体。与
TRAIL相比，CPT具有更强的抗肿瘤活性、更强的受体结合力、更长的半衰期以及更好的稳定性。CPT
可结合并激活肿瘤细胞表面的死亡受体4（DR4）/死亡受体5（DR5），通过外源性细胞凋亡途径触发细
胞内Caspase级联反应，从而发挥抗肿瘤作用。该药品的上市为患者提供了更多的治疗选择。

③注射用磷酸特地唑胺
磷酸特地唑胺是一种噁唑烷酮前药抗生素，在体内被磷酸酶快速转化成活性成分特地唑胺，通过

与细菌核糖体50S亚基结合抑制蛋白质合成而发挥抗菌作用。
注射用磷酸特地唑胺适用于治疗由下列革兰氏阳性菌的敏感分离株引起的急性细菌性皮肤及皮

肤软组织感染(ABSSSI)：金黄色葡萄球菌(包括甲氧西林耐药金黄色葡萄球菌[MRSA]和甲氧西林敏感
金黄色葡萄球菌[MSSA]的分离株)、化脓性链球菌、无乳链球菌、咽峡炎链球菌群(包括咽峡炎链球菌、
中间链球菌和星座链球菌)和粪肠球菌。

④注射用盐酸罗沙替丁醋酸酯
盐酸罗沙替丁醋酸酯为组胺H2受体拮抗剂，在小肠、血浆和肝脏内经酶化 作用后，迅速转变成

有活性的代谢物--罗沙替丁，竞争性抑制胃壁细胞中的组胺 H2受体而抑制胃酸分泌。同其他大多
数H2受体拮抗剂一样，盐酸罗沙替丁醋酸酯对动物和人的基础胃酸分泌和刺激引起的胃酸分泌有有
效的抑制作用，且没有抗雄激素样作用，不干扰其他药物在肝脏内的代谢，具有良好的市场前景。

⑤注射用艾司奥美拉唑钠
注射用艾司奥美拉唑钠为化学仿制药，用于胃食管反流病，急性胃或十二指 肠溃疡出血，降低成

人胃和十二指肠溃疡出血内镜治疗后再出血风险，预防重症患者应激性溃疡出血。
艾司奥美拉唑，又名埃索美拉唑，是奥美拉唑的单一左旋异构体，两者均属于质子泵抑制剂，能有

效抑制胃酸分泌，较第一代的奥美拉唑而言，其抑制胃酸的效果更强，不良反应也更小。
⑥己酮可可碱注射液
己酮可可碱注射液适用于外周动脉疾病（间歇性跛行或静息痛）、内耳循环障碍，为国家医保乙类

品种。
己酮可可碱及其代谢产物通过降低血液粘度来改善血液流变学特性，在慢性外周动脉疾病的患

者中，可增加受影响微循环的血流，并提高组织的氧合量。其可剂量依赖性地改善血液流变学，能降
低血液粘度和提高红细胞变形性，且能提高白细胞的变形能力和抑制嗜中性粒细胞的粘附和激活。

（2）医药研发服务
CRO（Contract Research Organization），即医药研发外包，主要是指通过合同形式为制药企业在药

物研发过程中代表客户进行全部或部分的科学或医学实验，提供专业化医药研发外包服务的组织或
机构。CDMO（Contract Development and Manufacturing Organization），即委托开发生产外包，是指接受
制药企业的委托，提供产品生产时所需要的工艺开发、配方开发、临床试验用药、化学或生物合成的原
料药生产、中间体制造、制剂生产（如粉剂、针剂）以及包装等服务。

公司全资子公司天津汉康是一家国内知名的CRO-CDMO一体化服务企业，集团以仿制药立足，
以创新药行远，致力于为行业提供一站式、系统化解决方案。为客户提供从研发—临床—生产相配套
的一站式药物研发服务，实现从新药药学研究、临床服务、生物检测到新药开发生产的全价值链覆盖，
药学临床与产业化无缝对接。主要业务包括仿制药研发和产业化、仿制药BE（一致性评价）、注册申
报、生物样本检测、BE实验临床现场管理、MAH（药品上市许可持有人）合作。

公司全资子公司荆门汉瑞是一家API和原料药CDMO解决方案提供商，主要为客户提供原料药
和中间体工艺开发、优化及生产。目前，荆门汉瑞的102多功能车间和103抗病毒车间已开始商业化
生产。天津汉康和荆门汉瑞可为制药公司和新药研发公司提供从临床前到商业化的研发生产一体化
服务，包括制剂、原料药（含医药中间体）的工艺研究开发、质量研究、安全性研究等定制研发服务，以
及临床前、临床及商业化不同阶段、不同规模的生产服务。

①药学研究
药学研究是药物研发的重要内容，是开展药物有效性及安全性研究的基础，是临床前CRO的重

要部分。公司的药学研究工作包括原料药的制备工艺、结构确证、剂型选择、处方组成、制剂工艺、质
量研究和质量标准的制订、稳定性研究，以及直接接触药品的包装材料或容器的选择研究等。

i.原料药研究服务
公司的原料药研究部门能够提供原料药开发、质量分析及稳定性研究服务。原料药开发包括起

始原料、合成路线、关键工艺步骤、反应条件、关键工艺参数、最终产品纯化、工艺稳定性、晶型优化、对
工业化生产的情况等进行研究，对工艺过程和中间体的质量进行控制和优化。原料药质量分析是对
药物杂质谱进行系统分析，对杂质进行鉴定、分离，并对原料药制定完整的质量标准。公司通过小试
工艺验证，结合中试设备，对质量改进优化以达到中试水平，并对杂质进行定性和定量检查，提升药物
的安全性。原料药稳定性研究是对药品的批次、规模、贮藏条件、包装材料或容器、放置条件进行考察
和测定，全面研究中试以上规模产品的稳定性。

ii.制剂工艺开发
制剂工艺开发包括制剂的工艺、质量及稳定性研究、制剂生产及质量一致性评价。公司通过进行

仿制药制剂工艺开发和已上市产品的一致性评价，在保证产品质量和疗效与原研制剂一致的前提下，
对于提高产品市场竞争力，延长产品生命周期具有重要意义。

②CRO 临床业务
天津汉康及其子公司天津汉一开展CRO临床业务，接受申办方（期望获得药品生产批件一方）委

托，与申办方、主要研究者共同制定临床研究方案、监查临床研究过程、进行临床试验的数据管理、统
计分析并协助完成临床研究总结报告。服务范围包括：I 至 IV 期临床试验技术服务、数据管理、统计
分析、注册申报、临床试验现场服务以及 I 期临床分析测试服务等，具体内容如下：

业务名称

I至 IV期临床试验技术
服务

数据管理

主要内容

该项服务是临床CRO企业提供的最主要服务，覆盖了 I至 IV期临床试验，工作内容涉及临床
试验的全过程，包括试验前的准备、选择合适的临床试验研究机构和研究者；协助申办者准
备伦理委员会的审议；与申办者、研究者一起设计制定临床试验方案；试验药物、标准品、对
照药品或安慰剂等试验药品的管理；临床试验的组织实施、监查，保障受试者的权益和试验
记录与数据的完整准确；建立临床试验的质量控制和质量保证系统，组织对试验的稽查；收

集整理临床试验数据并撰写临床试验总结报告。

该项服务负责设计符合临床试验方案要求的试验数据库系统，将病例报告表里的各项数据
双份录入到数据库中，并对试验数据进行程序化和手工核查，并在盲态核查后进行锁定，提

供药品审评单位所需的试验数据库。

统计分析

注册申报

临床试验现场服务

I期临床分析测试服务

1）试验方案设计中随机化设计、对照组的选择、假设检验、统计分析计划的制定以及样本量
的估算；2）试验药物的随机化（包括分层随机和动态随机）和药物编盲；3）统计分析计划书的

完善，并为注册提供统计分析报告；4）临床试验总结报告中统计学的支持。

该项服务是按照药品监管机构的要求，协助申办者准备临床试验申请和药品注册申请所需
的相关资料，提供注册申请过程及注册法规的咨询服务，同时也可以为申办者提供药品注册

相关专业资料的翻译等。

该项目服务是通过提供优秀的临床研究协调员CRC（Clinial Research Coordinator），协助研究
者执行临床试验中非医学判断性质的事务性工作，确保临床试验过程符合GCP和研究方案

的规定，并与申办方、医院机构、CRO进行有效的沟通，推动临床试验的规范化。

该项服务是依照GLP管理规范，采用LC-MS/MS及酶联免疫等方法，对药物在人体内的代谢
行为进行测定，进而评价药物的药代动力学参数。

根据相关规定，临床研究需要在由国家药监局认定的药物临床试验机构进行，天津汉康在国家相
关法律法规下采购相关技术服务。天津汉康已经建立了药物临床试验机构数据档案，汇集了机构名
称、专业领域、研究者、机构研究经验等信息，便于在较短时间内选出符合要求的研究单位，保证临床
研究的顺利开展。天津汉康会依专业领域、知名度、研究水平、是否与天津汉一、天津汉康有过合作等
因素筛选部分研究机构，与之进行前期沟通，以确定其是否参加该项临床研究。

临床CRO业务，由申办者负责提供试验用药，天津汉康监查药物临床试验过程，药物临床试验机
构负责执行临床研究方案。天津汉康收取客户的研究开发经费，并支付因临床研究发生的费用。

天津汉一主要接受医药、医疗器械企业或科研机构的委托，提供临床试验技术服务、临床数据统
计分析服务、生物样本检测服务及注册服务等医药研发服务。

公司在医药研发外包服务的基础上，积极拓展业务范围，逐步往委托开发生产外包业务（CDMO
服务）延伸，结合公司在荆门汉瑞的高端原料药生产基地建设，为制药企业和新药研发企业提供从临
床前到商业化的研发生产一体化服务，对其委托的制剂、原料药（含医药中间体）根据药物开发的不同
阶段提供适当的工艺研究开发、质量研究、安全性研究等定制研发服务，以及临床前、临床以及商业化
不同阶段、不同规模的生产服务。

（三）主要会计数据和财务指标
1、近三年主要会计数据和财务指标
公司是否需追溯调整或重述以前年度会计数据
□是R否
元

总资产

归属于上市公司股东
的净资产

营业收入

归属于上市公司股东
的净利润

归属于上市公司股东
的扣除非经常性损益

的净利润

经营活动产生的现金
流量净额

基本每股收益（元/股）

稀释每股收益（元/股）

加权平均净资产收益
率

2024年末

2,936,633,525.41

2,391,790,341.35

2024年

648,974,123.98

-69,348,658.66

-103,726,470.25

22,685,841.71

-0.53
-0.53

-2.84%

2023年末

2,971,251,156.62

2,478,155,270.84

2023年

602,284,306.91

-120,822,819.73

-146,323,982.19

5,314,257.07

-0.93
-0.93

-4.85%

本年末比上年末增减

-1.17%

-3.49%

本年比上年增减

7.75%

42.60%

29.11%

326.89%

43.01%
43.01%

2.01%

2022年末

2,706,854,554.96

2,310,371,030.54

2022年

688,625,991.71

-14,029,613.72

-47,851,814.16

53,033,664.59

-0.11
-0.11

-0.61%

2、分季度主要会计数据
单位：元

营业收入

归属于上市公司股东
的净利润

归属于上市公司股东
的扣除非经常性损益

的净利润

经营活动产生的现金
流量净额

第一季度

131,887,548.36
-16,545,525.38

-22,635,177.54

9,144,316.35

第二季度

152,737,006.43
-6,220,052.13

-24,401,087.71

21,091,286.72

第三季度

166,366,483.37
-16,977,990.17

-23,152,603.59

-2,494,543.61

第四季度

197,983,085.82
-29,605,090.98

-33,537,601.41

-5,055,217.75
上述财务指标或其加总数是否与公司已披露季度报告、半年度报告相关财务指标存在重大差异
□是R否
（四）股本及股东情况
1、普通股股东和表决权恢复的优先股股东数量及前10名股东持股情况表
单位：股

报告期末
普通股股
东总数

前10名股东持股情况（不含通过转融通出借股份）

股东名称

武汉三江
源投资发
展有限公

司

武汉伯瑞
乐企业管
理有限公

司

陈亚

袁吉明

蒋仕波

吴洪新

武汉博肽
企业发展
有限公司

沈祥龙

高雅萍

10,174

股东性质

境内非国
有法人

境内非国
有法人

境外自然
人

境内自然
人

境内自然
人

境内自然
人

境内非国
有法人

境内自然
人

境内自然
人

年度报告
披露日前
一个月末
普通股股
东总数

持股比例

19.26%

11.30%

8.44%

2.42%

2.32%

2.29%

2.29%

2.12%

0.83%

10,175

持股数量

25,209,424.00

14,790,576.00

11,050,000.00

3,163,000.00

3,042,967.00

3,000,000.00

3,000,000.00

2,779,868.00

1,086,100.00

报告期末
表决权恢
复的优先
股股东总

数

0

持有有限售条件的
股份数量

0.00

0.00

0.00

0.00

0.00

0.00

0.00

0.00

0.00

年度报告披露日前
一个月末表决权恢
复的优先股股东总

数

质押、标记或冻结情况

股份状态

质押

不适用

不适用

不适用

不适用

不适用

不适用

不适用

不适用

0
持有特别
表决权股
份的股东
总 数（如

有）

数量

4,950,000.00

0.00

0.00

0.00

0.00

0.00

0.00

0.00

0.00

0

荆门高新
技术产业
投资有限

公司

上述股东关联关系
或一致行动的说明

境内非国
有法人 0.72%

武汉三江源投资发展有限公司为公司控股股东，陈亚为公司的实控人，武汉博肽企业发展有限
公司为陈亚控制的公司；吴洪新为陈亚的姑父，吴洪新、陈宗敏夫妻持有武汉三江源投资发展有
限公司33%的股权；武汉伯瑞乐企业管理有限公司为吴洪新、陈宗敏夫妻控制的企业，陈亚持有35.56%的股权。股东高雅萍与蒋仕波为夫妻关系。除此之外，公司未知其他股东之间是否存在

关联关系，也未知其是否属于一致行动人。

937,500.00 0.00 不适用 0.00

持股5%以上股东、前10名股东及前10名无限售流通股股东参与转融通业务出借股份情况
□适用R不适用
前10名股东及前10名无限售流通股股东因转融通出借/归还原因导致较上期发生变化
□适用R不适用
公司是否具有表决权差异安排
□适用R不适用
2、公司优先股股东总数及前10名优先股股东持股情况表
公司报告期无优先股股东持股情况。
3、以方框图形式披露公司与实际控制人之间的产权及控制关系

（五）在年度报告批准报出日存续的债券情况
□适用R不适用
三、重要事项
（一）控股股东存续分立事项
公司控股股东武汉三江源投资发展有限公司（以下简称“三江源”）拟进行存续分立，分立为武汉

三江源投资发展有限公司（以下简称“存续公司”）和武汉伯瑞乐企业管理有限公司（新设公司，以下简
称“伯瑞乐”）。详情可查询公司于 2023年 6月 2日、2023年 6月 6日在巨潮资讯网披露的相关公告：

《关于控股股东存续分立的提示性公告》（2023-036）、《关于控股股东存续分立的补充公告》（2023-
037）。

2024年1月17日，三江源与伯瑞乐签订了《股份转让协议书》，约定三江源根据分立协议将持有的
公司30.56%股权中的11.30%过户给伯瑞乐。2024年2月20日完成过户登记手续。本次权益变动后，
三江源持有上市公司股份25,209,424股，占上市公司总股本比例为19.26%，仍为上市公司控股股东；
伯瑞乐持有上市公司股份14,790,576股，占上市公司总股本比例为11.30%。详情可查询公司于2024
年1月18日、2024年2月21日在巨潮资讯网披露的相关公告：《关于控股股东存续分立的进展暨权益
变动的提示性公告》（2024-001）、《关于控股股东存续分立完成的公告》(2024-004)。

（二）控股股东上层股权结构变动暨实际控制人发生变更事项
2024年3月8日，公司控股股东武汉三江源投资发展有限公司（以下简称“三江源”）召开股东会，

会议审议通过了《关于审议同意陈亚增资武汉三江源投资发展有限公司的议案》。陈亚以货币方式出
资人民币1,945.43万元，三江源的注册资金由人民币2,041.96万元增加到3,987.39万元。本次增资完
成后陈亚出资额占三江源注册资本的67%，成为其控股股东。同日，三江源、陈亚、吴洪新、陈宗敏四
方签署《增资协议》，对增资事项进行约定；陈亚、吴洪新、陈宗敏签署了《一致行动协议之终止协议》，
陈亚、吴洪新、陈宗敏解除一致行动协议，陈亚继续为公司实际控制人，吴洪新、陈宗敏不再是公司实
际控制人。详情可查询公司于2024年3月11日、2024年3月25日在巨潮资讯网披露的相关公告：《关
于控股股东上层股权结构变动暨实际控制人拟发生变更暨披露权益变动报告书的提示性公告》
（2024-007）、《关于公司控股股东上层股权结构变更完成工商登记的公告》（2024-009）。

（三）对外投资事项
公司于2014年12月8日与君和企业有限公司、北京康华投资有限公司，朱冰、杨世方、崔俊生，沙

炳东、郭诚，中关村发展集团股份有限公司签署了《股权收购协议书》(以下简称“协议书”)。协议约定：
自北京沙东生物技术有限公司（以下简称“北京沙东”）研发的国家Ⅰ类新药“重组变构人肿瘤坏死因
子相关凋亡诱导配体”获得正式生产批件后，公司需按照协议约定收购相关方部分股权。

按照协议书约定，公司使用自有资金 51,083,580元人民币收购君和企业有限公司、杨世方、崔俊
生、沙炳东、郭诚合计持有的北京沙东25.9950%的股权并完成了工商变更。本次交易完成后，公司将
持有北京沙东72.5420%的股权。详情可查询公司于2024年2月21日、2024年2月28日在巨潮资讯网
披露的相关公告：《关于对外投资的进展公告》（2024-005）、《关于对外投资进展的补充公告》（2024-
006）。2024年4月，朱冰将其持有的北京沙东6.4386%的股权全部转让给朱冬梅，公司依据协议书的
约定使用自有资金 6,393,695元受让朱冬梅持有的北京沙东3.2184%的股权，同时郭诚将其持有的北
京沙东剩余的全部股份转让给了蔚坷利。本次交易完成后，公司将持有北京沙东 75.7604%的股权。
详情可查询公司于 2024年 4月 29日在巨潮资讯网披露的相关公告：《关于对外投资的进展公告》
（2024-028）。

（四）控股股东股份质押及控股股东、实际控制人股份解除质押事项
报告期内，公司实际控制人陈亚先生将其质押的公司股份1,730,000股、1,820,000股分别办理了

解除质押业务。详情可查询公司于 2024年 4月 18日、2024年 5月 31日在巨潮资讯网披露的相关公
告：《关于实际控制人部分股份解除质押的公告》（2024-012）、《关于实际控制人部分股份解除质押的
公告》（2024-033）。

2024年 4月，公司控股股东三江源将其持有的 2,190,000 股股份办理了股票质押式回购交易；
2024年 5月，三江源将其持有的 2,760,000股股份办理了股票质押式回购交易，详情可查询公司于
2024年4月18日、2024年5月31日在巨潮资讯网披露的相关公告：《关于控股股东部分股份质押式回
购交易的公告》（2024-011）、《关于控股股东部分股份质押式回购交易的公告》（2024-032）。

（五）全资子公司拟引入外部投资者增资事项
公司于2024年7月2日召开第八届董事会第十六次会议，审议通过了《关于全资子公司拟引入外

部投资者增资的议案》，根据公司的战略规划和经营发展需要，拟引入外部投资者武汉经开科创服务
有限公司（以下简称“经开科创”）向全资子公司武汉经开海特生物产业发展有限公司（以下简称“经开
海特”）增资4,600万元，同时公司拟将未实缴的680万元认缴出资额以0元对价转让给经开科创。本
次增资及认缴出资额转让完成后经开海特注册资本将由3,400万元增加至8,000万元，公司持有经开
海特34%的股权，经开科创持有经开海特66%的股权。详情可查询公司于2024年7月2日在巨潮资讯
网披露的相关公告：《关于全资子公司拟引入外部投资者增资的公告》（2024-035）。

（六）董事会、监事会换届选举事项
公司于2024年11月22 日召开职工代表大会，选举产生第九届监事会职工代表监事，并于2024年

12月10日召开2024年第一次临时股东大会，审议通过了《关于董事会换届选举暨提名第九届董事会
非独立董事候选人的议案》《关于董事会换届选举暨提名第九届董事会独立董事候选人的议案》《关于
监事会换届选举暨提名第九届监事会非职工代表监事候选人的议案》，选举产生第九届董事会董事及
第九届监事会非职工代表监事，完成了董事会、监事会的换届选举。

2024年 12月 10日，公司召开第九届董事会第一次会议、第九届监事会第一次会议，审议通过了
《关于选举公司第九届董事会董事长的议案》《关于选举公司第九届董事会各专门委员会委员的议案》
《关于聘任公司高级管理人员的议案》《关于聘任公司证券事务代表的议案》《关于选举公司第九届监
事会主席的议案》，完成了高级管理人员和证券事务代表的聘任。详情可查询公司于2024年11月23
日、2024年12月11日在巨潮资讯网披露的相关公告：《关于董事会换届选举的公告》（2024-056）、《关
于监事会换届选举的公告》（2024-057）、《关于选举第九届监事会职工代表监事的公告》（2024-058）、

《关于董事会、监事会完成换届选举及聘任高级管理人员、证券事务代表的公告》（2024-070）。
（七）2024年前三季度权益分派事项
公司于2024年12月10 日召开第九届董事会第一次会议、第九届监事会第一次会议，2024年12月26

日召开2024年第二次临时股东大会，审议通过了《关于2024年前三季度利润分配预案的议案》。利润分
配具体方案为：公司以总股本130,894,391股为基数，向全体股东每10股派发现金股利1.30元（含税），共
计分配现金股利人民币17,016,270.83元（含税），本次利润分配不转增股本，不送红股。详情可查询公司
于2024年12月11日、2024年12月26日在巨潮资讯网披露的相关公告：《关于2024年前三季度利润分配
预案的公告》（2024-071）、《2024年第二次临时股东大会决议公告》（2024-075）。

（八）公司药品进展情况
报告期内，公司子公司武汉海特生物创新医药研究有限公司收到药监局核准签发的HKG-320注

射液的《药物临床试验批准通知书》；公司收到药监局核准签发的注射用盐酸罗沙替丁醋酸酯、注射用
艾司奥美拉唑钠、己酮可可碱注射液书的《药品注册证书》；公司产品注射用埃普奈明经谈判首次被纳
入《国家基本医疗保险、工伤保险和生育保险药品目录（2024年）》。详情可查询公司在巨潮资讯网披
露的相关公告。
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2024年年度报告摘要
一、重要提示
本年度报告摘要来自年度报告全文，为全面了解本公司的经营成果、财务状况及未来发展规划，

投资者应当到证监会指定媒体仔细阅读年度报告全文。
所有董事均已出席了审议本报告的董事会会议。
华兴会计师事务所（特殊普通合伙）对本年度公司财务报告的审计意见为：标准的无保留意见。
本报告期会计师事务所变更情况：公司本年度会计师事务所由变更为华兴会计师事务所（特殊普

通合伙）。
非标准审计意见提示
□适用R不适用
公司上市时未盈利且目前未实现盈利
□适用R不适用
董事会审议的报告期利润分配预案或公积金转增股本预案
R适用 □不适用
公司经本次董事会审议通过的利润分配预案为：以总股本332,764,105股扣除公司回购专用证券

账户中的股份数4,757,800股后的股本328,006,305股为基数，向全体股东每10股派发现金红利0.3元
（含税），送红股0股（含税），以资本公积金向全体股东每10股转增0股。

董事会决议通过的本报告期优先股利润分配预案
□适用R不适用
二、公司基本情况
1、公司简介

股票简称

股票上市交易所

联系人和联系方式

姓名

办公地址

传真

电话

电子信箱

延江股份

深圳证券交易所

董事会秘书

黄腾

厦门市翔安区(内厝)工业
集中区后堤路666号

0592-5229833
0592-7268020

yanjanxincai@yanjan.com

股票代码

证券事务代表

朱小聘

厦门市翔安区(内厝)工业
集中区后堤路666号

0592-5229833
0592-7268020

yanjanxincai@yanjan.com

300658

2、报告期主要业务或产品简介
（一）公司的经营范围和主营业务
公司成立于2000年，主要从事一次性卫生用品面层材料的研发、生产和销售，在20余年的发展历

程中，公司一直致力于创新型面层材料的生产与研发，与客户紧密合作，为客户量身定制了各种面
料。公司的主要产品为3D打孔无纺布和PE打孔膜等，主要是用作妇女卫生用品、婴儿纸尿布等一次
性卫生用品的面层材料，其中3D打孔无纺布是应用于高端纸尿布的面层材料。公司与国内外众多知
名品牌企业建立了良好、稳固的合作伙伴关系，是国内极少数进入下游客户高端产品领域的供应商之
一，已逐步形成强大的人才、技术和品牌优势。

（二）公司主要经营模式
1、采购模式
公司设置了采购中心，下设采购部，由其负责维持公司生产经营活动所必需的原辅材料的采购以

及供应商的开发和管理。公司建立采购业务岗位责任制，明确规定相关的部门和岗位的职责与权限，
确保办理采购业务的不相容岗位相互分离、制约和监督。

公司目前实行以订单为导向的直接采购模式，在保证完成订单生产目标的前提下，遵循合理的储
备指标及严格的采购流程，确定采购数量，减少因盲目采购而导致材料的积压闲置。

公司十分重视合格供应方的开发，以持续保证原材料的品质符合要求并紧跟市场新产品、新材料
的发展趋势。公司建有供应商名录，通过完整、严格的筛选体系来确定进入名录的供应商，并会在每
年都会对供应商进行定期与不定期相结合的质量考核。供应商名录制度保证了原材料的采购质量，
有效控制了采购成本。

2、生产模式
在生产架构设置方面，公司的生产中心由主管生产的副总经理领导，下辖计划物流部、生产部和

设备维护部。其中，计划物流部负责生产计划和材料需求计划的制定、仓储管理和物流安排；生产部
负责领料、生产、包装等整个生产过程；设备维护部负责机器设备的日常运行维护保养工作。各部门
间分工明确、配合良好，充分保证了产品生产过程的正常运转。

公司的生产主要根据产品的销售计划和订单情况，制定生产计划，组织安排生产。公司对于生产
计划的完成情况制定了明确的奖惩制度，以确保各生产车间能严格按照生产计划安排生产，有效避免
了超量生产带来的库存商品呆滞情况的发生。公司亦制定了严格的生产质量控制制度，确保各步骤
生产工艺流程均按照质量控制程序规范操作。

3、销售模式
公司的销售主要以直接销售的形式进行。公司营销中心负责对外开拓市场、展开营销。公司目

前设有卫材事业部和擦拭事业部两个营销事业部，分别负责国内外的卫材及擦拭的销售。
公司十分重视营销过程中对客户的技术服务支持，通过面谈、信函、电话、传真、邮件等形式为客

户全程提供产品技术咨询服务。营销部设专人负责组织、协调产品的服务工作，与客户进行日常联
络，了解分析客户的需求和潜在需求，并作出相应的应对措施。公司每年都会对客户发出满意程度调
查，并妥善处理客户的投诉，通过持续的改进不断提升公司的品牌形象。

（三）报告期内主要的业绩驱动因素
1、卫材业务取得新进展

报告期内，公司积极为国内外客户提供更符合市场需求的一次性卫生用品面层材料，采用不同的
方案、不同产品满足终端消费者更加个性化的需求，这些措施正逐步为公司争取到越来越多国内外客
户的青睐。2024年，公司卫材业务的运营和销售取得进一步成效，促进公司销售收入及业绩的正向增
长。

2、海外子公司生产经营日趋成熟、稳健
自2017年下半年以来，公司先后在埃及、美国和印度设立了海外生产基地，分别对应了中东非洲

地中海市场、北美市场和印度市场。这些海外生产基地建成后，缩小了公司的运输半径，缩短了物流
时间，减少了物流成本。客户的海外公司将相关市场及周边地区的订单转移给公司对应的海外生产
基地，使得公司的海外需求得到快速提升，且海外子公司生产经营日趋成熟、稳健。

报告期内，海外子公司保持了较好的生产经营状态，海外业务对公司总体业绩作出了很大贡献。
3、内部管理持续优化，管理效益继续提升
报告期内，公司继续强化内部管理，通过更细化的分解运营指标，控制成本、费用增速，以保证全

球化运营效率的提升，使得业绩的增长能有效的转化为公司的利润。2024年度，通过成本、费用的细
化、管控，使得公司的成本费用率进一步下降。

3、主要会计数据和财务指标
（1）近三年主要会计数据和财务指标
公司是否需追溯调整或重述以前年度会计数据
□是R否
元

总资产

归属于上市公司股东
的净资产

营业收入

归属于上市公司股东
的净利润

归属于上市公司股东
的扣除非经常性损益

的净利润

经营活动产生的现金
流量净额

基本每股收益（元/股）

稀释每股收益（元/股）

加权平均净资产收益
率

2024年末

2,733,129,491.18
1,323,607,016.21

2024年

1,484,614,931.80
27,284,341.52

17,928,916.98

129,516,188.73
0.08
0.08
2.02%

2023年末

2,701,893,356.75
1,376,905,407.09

2023年

1,258,609,834.13
20,871,767.22

10,724,570.43

273,682,276.46
0.06
0.06
1.51%

本年末比上年末增减

1.16%
-3.87%

本年比上年增减

17.96%
30.72%

67.18%

-52.68%
33.33%
33.33%
0.51%

2022年末

2,708,498,958.71
1,380,713,515.93

2022年

1,230,401,898.05
29,377,334.48

5,527,301.75

131,739,711.71
0.12
0.12
2.54%

（2）分季度主要会计数据
单位：元

营业收入

归属于上市公司股东
的净利润

归属于上市公司股东
的扣除非经常性损益

的净利润

经营活动产生的现金
流量净额

第一季度

314,824,431.40
9,202,526.41

6,910,383.08

33,735,956.34

第二季度

350,640,368.32
18,624,182.00

14,249,106.09

39,233,171.36

第三季度

387,546,721.72
5,390,751.88

1,720,078.69

-54,447,747.60

第四季度

431,603,410.36
-5,933,118.77

-4,950,650.88

110,994,808.63
上述财务指标或其加总数是否与公司已披露季度报告、半年度报告相关财务指标存在重大差异
□是R否
4、股本及股东情况
（1）普通股股东和表决权恢复的优先股股东数量及前10名股东持股情况表
单位：股

报告期末
普通股股
东总数

前10名股东持股情况（不含通过转融通出借股份）

股东名称

谢继华

谢继权

谢影秋

谢淑冬

林彬彬

12,829

股东性质

境内自然
人

境内自然
人

境内自然
人

境内自然
人

境内自然
人

年度报告
披露日前
一个月末
普通股股
东总数

持股比例

21.65%

9.65%

5.58%

5.53%

4.92%

12,183

持股数量

72,027,927.00

32,121,789.00

18,553,060.00

18,408,263.00

16,355,700.00

报告期末
表决权恢
复的优先
股股东总

数

0

持有有限售条件的
股份数量

54,020,945.00

24,091,342.00

13,914,795.00

13,806,197.00

0.00

年度报告披露日前
一个月末表决权恢
复的优先股股东总

数

质押、标记或冻结情况

股份状态

不适用

不适用

不适用

不适用

不适用

0
持有特别
表决权股
份的股东
总 数（如

有）

数量

0.00

0.00

0.00

0.00

0.00

0

谢道平

山西天星
能源产业
集团有限

公司

厦门中略
投资管理
有 限 公
司－中略
万 新 4 号
私募证券
投资基金

刘福娟

吕雪才

上述股东关联关系
或一致行动的说明

境内自然
人

境内非国
有法人

其他

境内自然
人

境内自然
人

4.92%

2.24%

1.58%

0.69%

0.38%

截至报告期末，谢继华、谢继权、谢影秋、谢淑冬、谢道平、林彬彬为父母子女关系，在上市前已共
同签署《一致行动协议》，并且为公司的共同实际控制人。除上述情况外，未知其他股东间是否

存在关联关系或属于《上市公司收购管理办法》规定的一致行动人。

16,355,700.00

7,454,512.00

5,260,000.00

2,291,547.00

1,261,360.00

0.00

0.00

0.00

0.00

0.00

不适用

不适用

不适用

不适用

不适用

0.00

0.00

0.00

0.00

0.00

持股5%以上股东、前10名股东及前10名无限售流通股股东参与转融通业务出借股份情况
□适用R不适用
前10名股东及前10名无限售流通股股东因转融通出借/归还原因导致较上期发生变化
□适用R不适用
公司是否具有表决权差异安排
□适用R不适用
（2）公司优先股股东总数及前10名优先股股东持股情况表
公司报告期无优先股股东持股情况。
（3）以方框图形式披露公司与实际控制人之间的产权及控制关系

5、在年度报告批准报出日存续的债券情况
□适用R不适用
三、重要事项
一、2024年度公司整体运营情况
近年来国内外形势复杂多变，2024年仍是充满不确定性的一年。从国际来看，全球形势复杂严

峻，国际贸易摩擦加剧，全球金融风险增大，地缘政治紧张局势升级。从国内来看，我国不断优化宏观
调控，推出一揽子增量政策措施，经济运行总体平稳、稳中有进，但内需增长动力不足，消费恢复不及
预期。具体到卫生用品行业，消费者的消费行为趋向保守，层级分化明显；另一方面，由于中国近年来
婴儿出生率始终在低位运行，相关卫生用品消费人群数量继续降低，卫生用品行业的经营仍面临较大
的压力。

在此背景下，公司管理层认真贯彻执行董事会年初制订的目标，稳扎稳打，逐步落实公司的发展
战略规划，积极调整产品组合和业务策略，深化与重要客户的战略合作，优化海外子公司运营管理。
同时，继续加强生产成本及费用管控，加大国内客户的开发，推进擦拭无纺布等新产品商业化。2024
年度公司在董事会的领导和全体员工的共同努力下，克服了各种不利因素影响，在国内外业务拓展及
成本费用控制等方面都取得了一定的进展。

报告期内，公司实现营业收入1,484,614,931.80元，比上年度增长17.96%，其中，在全球一次性卫
材面层升级的大趋势下，打孔热风无纺布业务合计实现营业收入986,646,935.27元，比上年同期增长
29.37%；PE打孔膜及复合膜业务实现营业收入356,987,545.20元，整体保持稳定。另一方面，报告期
内公司实现归属于上市公司股东的净利润 27,284,341.52元，比上年同期增长 30.72%。综合来看，本
报告期公司的运营质量及成果与上年同期相比继续保持稳中有升，在当前宏观经济环境下，这一成绩
的取得是殊为不易的。

报告期内，公司经营活动产生的现金流量净额为129,516,188.73元，比上年同期下降52.68%。主
要是因为报告期内业务的增长导致了存货及其他运营资金相应增加，而客户的回款跨期而导致的。

二、2024年经营管理工作回顾
（一）发挥研发优势拓展与客户合作的深度和广度，传统主营业务保持稳中有升
报告期内，公司各类产品的基本情况如下：
1、打孔热风无纺布
公司的打孔热风无纺布产品主要应用于婴幼儿纸尿裤的面层。经过多年的积累与沉淀，公司在

业界享有良好的声誉，业务涵盖了国内外主流卫生巾纸尿裤生产厂家。与众多一线品牌的合作，已由
初期的一般性供货，逐渐深化为供求双方的战略性合作。

自研发成功打孔热风无纺布并将其商业化以来，公司一直与客户在生产、工艺、研发方面保持紧
密联系。尤其在研发方面，公司基于自身在面层材料行业的丰富经验及前瞻性，并紧跟客户的市场战
略，为客户提供更加专业化、客制化的服务，与大客户合作的深度及广度得到了不断拓展。

近年来国内普通热风无纺布产能逐渐过剩，市场竞争更加严峻。面对市场越来越多的挑战，管理
层进行了认真的市场调研分析，并与客户一起制订优化方案，加大研发投入，不断改进升级产品性能，
更好地满足客户的需求，协助客户在激烈竞争的纸尿裤市场取得更多消费者的认同。经过不断的努
力，差异化的产品不仅让使用公司打孔无纺布产品的纸尿裤得到了越来越多终端客户的认可，同时也
能使公司在当前竞争日益激烈的市场上保证合理的利润。2024年，公司国内打孔热风无纺布销售同
比增长20.72%，公司通过加大研发投入，在技术上与竞争对手保持领先，帮助客户利用差异化优质化
赢得市场的策略迎来了回报。

公司打孔热风无纺布增长的另一主要原因来自于当前全球一次性卫材面层材料的升级。报告期
内，公司国外打孔热风无纺布的销售同比增长44.43%。从目前发展的趋势来看，原本主要使用纺粘
无纺布作为纸尿裤面层材料的海外市场，热风无纺布作为替代品的态势正在形成当中，未来热风无纺
布的全球需求量将会有很大的上升潜力。而公司不仅拥有先进的打孔热风生产工艺，同时是行业内
少有的已完成全球化的供应链布局的厂商，尤其是在当前因美国关税政策导致的全球贸易、生产环节
大重置导致极大不确定性因素的环境下，显示出了极大的优势与发展潜力。

基于此行业趋势及公司技术与客户资源储备，报告期内，公司将非公开发行股票募投项目变更为
热风无纺布项目，拟进一步扩大热风无纺布产能。

2、PE打孔膜
公司生产的PE打孔膜产品，主要供应给下游厂商生产卫生巾。通过多年来对公司整体的运营能

力、研发能力、产品质量体系的认证，公司已经成为国内外主要知名卫生巾制造商PE膜的重要供应商
之一，未来将继续深化与下游客户之间的合作关系，推动公司PE打孔膜产品进一步深入全球市场。
近年来海外客户部分原有采用PE打孔膜的产品，开始使用热风无纺布进行升级替换，导致2024年公
司PE打孔膜的销售规模略有下滑，同比略微下降了3.04%。

对于PE打孔膜未来的业务，公司主要从两个方面着手，一方面公司会开拓新的卫材客户使用公
司的PE打孔膜产品，目前在美国和印度两个市场都有不错的进展；另一方面，公司正在尝试将PE打
孔膜用于一次性卫生用品以外的领域，希望通过应用场景的扩展，使PE打孔膜尽早重回增长态势。

3、纺粘热风无纺布以及擦拭巾等新产品
报告期内，公司继续推进纺粘热风无纺布、擦拭巾、发泡芯体等新产品的开发、生产，培育公司新

的利润增长点。
未来公司将依托目前已初步建成的全球供应链体系，以及掌握的关键材料的生产工艺，进一步在

全球范围内对公司的相关新品进行推广。
（二）公司全球供应体系日益成熟完善，助力公司应对复杂国际环境
由于公司的客户涵盖了全球知名的卫生巾纸尿裤厂商，且公司的海外业务占比常年超过50%，因

此全球化布局一直是公司的重要经营策略。公司从2017年投资埃及子公司开始，先后设立了美国与
印度子公司。通过7年左右的时间，完成了全球的产业链布局。这其中，埃及子公司对应中东、地中
海及非洲市场，美国子公司对应北美洲市场，印度子公司对应印度市场。这些子公司的建立，除了帮
助公司拓展海外业务，在当今全球宏观经济环境日趋复杂严峻的背景下，起到了越来越重要的平衡稳
定作用。

公司美国子公司主要生产PE打孔膜和热风无纺布，对接公司美国当地及北美市场客户。近两
年，美国延江业务量持续增长，2024年，美国延江实现营业收入 241,868,047.24元，实现净利润 5,331,
657.87元。自美国延江成立以来，其一直致力于打造美国本土的经营生态圈。无论是本土化的管理
团队与工人，还是以北美客户及供应商为主的业务链条，都保证了美国延江能够完全适应美国的营商
环境，在中美竞争加剧的大背景下，不仅受到的影响较小，而且能够增强公司的产业优势。

埃及延江作为公司最早投资的海外生产基地，主要针对的是欧洲、中东以及非洲市场。埃及延江
自成立以来，业绩一直保持稳定。近年来由于俄乌战争持续，在传统以中东非洲客户为主的基础上，
埃及公司开始承接客户的欧洲订单需求。此外，公司可以利用埃及延江所处的地理位置，灵活安排产
能以满足周边市场（欧洲、美洲）的需求。

印度子公司主营PE打孔膜，主要满足当地客户及公司全球客户在印度的市场需求。在克服了
2023年度重点客户产品调整带来的不利影响后，印度延江在2024年重拾增长，实现主营业务收入79,
322,618.55元，实现净利润6,681,019.55元。与此同时，印度延江开发了印度本土品牌客户，使得印度
延江的业务更趋多元与健康。

（三）研发创新持续推进，产品服务能力不断提升
报告期内，公司持续跟踪行业技术发展前沿，结合客户需求，通过自主研发等形式，努力提升公司

产品的使用效果，并取得了一定成果，公司产品服务能力不断提升，客户满意度水平较高。无论是PE
打孔膜，还是打孔无纺布等产品，公司均能根据客户需要，为客户提供定制专属产品。同时，根据公司
对行业的了解，结合以往服务客户的经验，为客户未来产品的研发提供专业意见，不仅增加了客户产
品种类的多样性和功能差异性，更进一步增强了公司与客户间的合作粘性。

截止 2024年 12月 31日公司共拥有 38项发明专利，51项实用新型专利，49项外观专利；其中，
2024年公司新增1项发明专利、3项实用新型专利，3项外观专利。

（四）人力资源管理体系建设持续完善，核心团队继续优化
人力资源的开发和管理是公司发展战略的重要组成部分之一。公司的研发团队是保持公司技术

创新能力的核心资源。报告期内，公司根据业务发展规划完善绩效考核体系和培训体系，优化专业人
才团队，提高公司核心团队的活力和创新力，增强公司核心竞争力，保障公司长期稳定的发展。

（五）精细化管控进一步强化，集团化运营管理水平持续提高
报告期内，公司继续坚持以“致力成为全球创新型卫生用品面层材料领导者”这一宗旨为导向，遵

循现代化企业管理理念，优化集团总部和各子公司职能定位，充分调动各子公司的积极性，进一步优
化管理流程，提高管理运营效率。同时继续强化对子公司尤其是海外子公司的精细化管控，着重于子
公司的财务管控及风险控制，通过全面预算管理、重大事项报告及监督等机制，持续提升集团整体的
运营管理水平。报告期内，公司管控效益进一步提升。

厦门延江新材料股份有限公司
董事会
2025年4月21日


