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D. 其他主要下游行业发展概况

1）塑料包装行业

塑料包装是指以高分子树脂为主要材料，在增塑剂、发

泡剂、稳定剂等添加剂的帮助下，通过吸塑、注塑、吹塑、挤出

等成型工艺加工而成的具有包装、收纳、保护、缓冲、隔离等

用途的塑料制品。塑料包装行业是全球持续发展的行业，近

年来，各类包装制品的生产正逐步向经济化、规模化方向发

展，塑料在包装领域日益占据重要地位，在食品、饮料、日用

品、大宗化学品、农业生产等各个领域发挥着不可替代的作

用。

近年来，我国塑料包装行业持续快速发展，已发展成为

门类比较齐全，既能基本满足国内市场需求，又具有一定国

际竞争能力的产业。根据上海市包装技术协会数据，近年

来，我国塑料包装行业总体呈稳步增长态势，预计到2025年，

我国塑料包装行业工业产值将突破5,300亿元。未来我国塑

料包装行业的市场具有广阔的发展空间，为塑料机械行业景

气发展提供了强劲的增长潜力。

2）塑料建材行业

在建筑领域，塑料建材因具有质轻、耐腐蚀、导热系数

小、保温防水节能、加工成型方便、回收利用率高等特点，得

到了广泛的应用，是继钢材、木材、水泥之后的第四大建筑材

料。随着全球城市化进程的快速发展，各国建筑投资持续稳

定增长。根据国家统计局数据显示，2012年至2023年，我国

建筑行业总产值由13.72万亿元增长至31.59万亿元，年复合

增长率为7.88%。根据中国建筑业协会的统计数据，2024年

上半年全国建筑业总产值13.83万亿元，同比增长4.8%，预计

未来仍将保持稳定的增长的态势。在建筑业总产值高速增

长的背景下，塑料建材作为建筑行业基础材料的需求也将随

之增长，从而带动上游塑料机械行业市场需求。

3）医疗器械行业

塑料等高分子材料具有良好的物理机械性能和化学稳

定性，比较适合在医疗领域应用。塑料高分子材料已逐步替

代传统玻璃、金属、陶瓷、磷灰石等，在医疗器械领域的需求

快速扩大。根据医械汇的统计数据，我国医疗器械行业正处

于一个快速发展阶段，其市场规模由2014年的2,556亿元增

长至2020年的7,721亿元。根据罗兰贝格的统计数据，2022

年我国医疗器械行业市场规模为9,582亿元，近7年复合增速

约17.5%，已跃升为除美国外的全球第二大市场。医疗器械

行业市场前景广阔，将为塑料制品行业带来增量需求，从而

带动塑料机械行业稳定的增长。

（6）发行人经营业绩具备成长性

受下游行业周期性波动影响，发行人2022年、2023年经

营业绩出现一定波动，下游需求出现阶段性下降，导致公司

营业收入、毛利率等指标呈现阶段性下降趋势。2023年下半

年起，塑料机械行业整体呈现复苏态势，行业景气度总体有

所回升，整体需求逐步回暖，但下游需求复苏影响传导至发

行人存在一定的滞后性。截至2023年末，发行人在手订单已

呈回升趋势，行业复苏迹象显著。2024年上半年，发行人下

游塑料机械行业持续保持复苏态势，市场需求快速释放，叠

加国家“以旧换新”等产业政策支持，公司主要产品销售金额

及数量有所提高。截至2024年6月末，公司在手订单金额已

超过2021年末水平并持续保持高位。根据天健会计师出具

的《审阅报告》（天健审[2025]1-8号），公司2024年全年经营

业绩同比实现增长，公司经营业绩增长后劲较足，具备持续

经营能力和成长性。

根据《审阅报告》，公司 2024 年度主要经营业绩情况如

下：

单位：万元
项目

营业收入

归属于母公司所有者的净利润

扣除非经常性损益后归属于母
公司所有者的净利润

2024年度

89,187.96
9,293.83
9,072.25

2023年度

73,588.92
7,029.42
6,621.26

变动比例

21.20%
32.21%
37.02%

2024年度，公司实现营业收入89,187.96万元，较2023年

度增长 21.20%；公司实现归属于母公司股东的净利润 9,

293.83万元，较2023年度增长32.21%；公司实现扣除非经常

性损益后的归属于母公司股东的净利润 9,072.25 万元，较

2023年度增长37.02%，公司2024年度经营情况良好。

发行人2024年度经营业绩同比实现增长，主要原因系：

（1）发行人下游塑料机械行业景气度持续复苏，叠加国家“以

旧换新”等产业政策支持，行业需求快速增长；（2）发行人紧

贴市场需求和技术发展趋势，与海天国际、伊之密等下游主

要塑料成型设备制造商保持长期稳定的合作关系，在下游行

业景气度快速复苏的背景下，发行人凭借自身积累的工艺技

术以及产品质量迅速响应需求，在手订单快速增长；（3）在保

持与存量优质客户合作的同时，发行人加强产品研发创新和

市场开拓力度，持续开发新的优质客户，为未来经营业绩的

可持续性提供有力保障。

发行人在巩固优势领域领先地位的同时进一步开拓新

市场，2024年发行人经营业绩同比实现增长，预计2025年和

2026年经营业绩持续增长。因此，发行人具备成长性，具体

分析如下：

① 发行人下游塑料机械行业具有一定的周期性特征，

行业呈现螺旋式增长特征；随着下游行业景气度复苏，行业

需求持续增长，发行人预计未来两年业绩将持续保持增长

A. 发行人下游塑料机械行业具有一定的周期性特征，

行业呈现螺旋式增长特征，行业具有较强韧性；受益于下游

行业复苏，发行人经营业绩亦同步增长，长期来看具备成长

性

塑料机械行业具有一定的周期性特征（具体如下图所

示），叠加经济周期、行业竞争格局变化、技术创新等因素影

响，是行业景气度变化的主要原因。当行业处于景气周期

时，行业需求增加，相关生产厂商加大投资力度，导致产能扩

张、产品价格上升；当行业处于阶段性下行周期时，产品价格

下降导致行业整合和优胜劣汰，供需关系随之好转、价格趋

于稳定或上涨，如此循环往复，并随着不断的技术创新而呈

现螺旋式上升的趋势。我国塑料机械行业周期情况如下：

数据来源：中国塑料机械工业协会

根据上图，塑料机械行业周期一般为3-4年，呈现出景

气周期长，阶段性调整周期短的特征。2022年至2023年上半

年，塑料机械行业进入阶段性调整周期，2023年下半年以来，

随着塑料机械行业库存消化、落后产能加速出清以及国家

“以旧换新”等产业政策支持，塑料机械行业迅速复苏，行业

整体已恢复增长态势，预计未来两年内仍将保持一定在增长

态势。2024年以来，发行人下游主要塑料成型设备制造商如

海天国际、伊之密等经营业绩呈现较大幅度增长，行业重新

迈入景气周期，具体参见本节“②发行人下游部分主要客户

经营业绩已率先企稳并逐步恢复增长，发行人在手订单充足

且呈快速增长趋势”的相关内容。

报告期内，公司螺杆、机筒及哥林柱等主要产品单价有

一定的波动，主要系：

1）公司的产品以定制化为主，产品种类较多，不同规格

产品价格差异较大，具体情况如下：

单位：元/件、%

项目

螺杆
机筒

哥林柱

项目

螺杆
机筒

哥林柱

类别

大型

中型

小型

双螺杆机筒

小计

大型

中型

小型

二板机

小计

类别

大型

中型

小型

双螺杆机筒

小计

大型

中型

小型

二板机

小计

2024年1-6月

销售数量
占比

8.09
22.31
65.58
4.02

100.00
4.73

15.68
76.71
2.88

100.00
2022年度

销售数量
占比

10.15
24.48
60.18
5.19

100.00
4.09

18.56
74.71
2.64

100.00

销售
单价

24,106.55
5,994.49
1,818.20

18,185.72
5,211.37

13,265.51
3,899.28
1,057.18

18,798.28
2,591.56

销售
单价

27,664.77
6,949.89
2,274.34

19,069.40
6,867.33

15,819.06
4,273.95
1,138.58

22,517.32
2,885.68

销售单价
贡献

1,950.82
1,337.59
1,192.31
730.65

5,211.37
626.87
611.59
810.92
542.19

2,591.56

销售单价
贡献

2,807.26
1,701.60
1,368.66
989.81

6,867.33
646.89
793.23
850.62
594.94

2,885.68

2023年度

销售数量
占比

10.53
25.63
57.11
6.72

100.00
5.77

18.51
72.33
3.39

100.00
2021年度

销售数量
占比

5.81
23.97
65.43
4.79

100.00
3.73

15.73
79.21
1.34

100.00

销售
单价

24,604.35
6,675.25
2,116.81

18,825.61
6,777.18

13,696.89
3,958.66
1,141.56

23,215.16
3,135.05

销售
单价

24,203.07
5,505.18
1,844.95

19,317.38
4,858.54

12,941.23
4,046.66
1,056.44

17,575.02
2,190.68

销售单价
贡献

2,591.72
1,710.94
1,208.97
1,265.54
6,777.18
790.66
732.72
825.72
785.94

3,135.05

销售单价
贡献

1,405.71
1,319.66
1,207.10
926.08

4,858.54
482.66
636.48
836.76
234.78

2,190.68
注：上述数据不含配件

2022年螺杆机筒产品的销售单价较2021年上升，主要系

受益于新能源汽车行业的快速发展，公司下游塑料成型设备

制造商根据市场变化情况增加了对大型塑料成型设备的生

产和销售，因此公司单价相对较高的大规格产品销售数量及

占比增长较快，导致整体产品单价的提升。

2）随着圆钢等主要原材料价格的波动，公司部分产品销

售价格也有所调整。

作为塑料机械配套件行业的代表性企业，在长期发展

中，发行人与塑料机械行业的波动趋势亦紧密相关。受益于

下游行业复苏，发行人 2024 年 1-6 月经营业绩同比实现增

长，预计未来两年内仍将呈现增长态势。

B. 发行人下游主要客户加大投资扩产步伐，下游行业

需求可持续

塑料机械行业具有一定的周期性特征，叠加宏观环境、

经济周期等因素影响，是行业景气度变化的主要原因。当行

业处于景气周期时，行业需求增加，相关生产厂商加大投资

力度，导致产能扩张、产品价格上升；当行业处于阶段性下行

周期时，产品价格下降导致行业整合和优胜劣汰，供需关系

随之好转、价格趋于稳定或上涨，如此循环往复，并随着不断

的技术创新而呈现螺旋式上升的趋势。

塑料机械行业又具有技术门槛较高和重资产的特征，所

需固定资产投入较大，从投资规划、工厂建成投产、产能爬坡

达到规划产能并实现规模经济效益需要一定的时间周期。

报告期内，发行人下游主要客户的扩产计划如下：
客户名称

伊之密
（300415.SZ）

富强鑫
（6603.TWO）

海天国际
（1882.HK）

项目

印度古吉拉
特邦新购土
地建设工程

广东顺德五
沙第三工厂
建设工程

伊之密吴江
生产工厂

伊之密美国
俄亥俄工厂
扩建

富强鑫宁波
杭州湾新厂

海天高端智
能装备产业
基地项目

塞尔维亚一
期工厂

预计达到目标

预计扩大注塑机产能3-4亿元

预计扩大注塑机产能
约25亿元

预计扩大注塑机产能3,000台

进一步加快对美国南
部市场的响应速度，
并考虑启动第二个建
设项目

新增年产 2,000 台特
种注塑机

主要用于智能注塑机
的生产制造

计划产能为 160台注
塑机及数十台切割机
和铸件生产机

投入金额

约1亿元

约20亿元

约10亿元

约 1,100 万美
元

12 亿元新台
币

约100亿元

约1亿欧元

实施进度

于 2019 年启动，一期
厂房于 2022 年 10 月
正式投入使用

于 2021 年启动，2022
年12月正式投产

2024 年 4 月伊之密吴
江生产工厂第三期工
程举行投产仪式

2024年10月伊之密美
国俄亥俄工厂扩建项
目举行投产典礼

于 2019 年启动，将于2024年正式量产

于 2020 年启动，尚在
建设中

预计于 2025年投入运
营

资料来源：各公司官网及公开披露资料。

发行人为塑料机械配套件行业的代表性企业，在长期发

展中，发行人与塑料机械行业的波动趋势亦紧密相关。随着

塑料机械行业复苏及下游主要塑料机械生产商产能的释放，

其对公司产品的需求亦将增加，公司未来经营业绩可持续，

具备成长性。

C. 随着下游行业景气度复苏，行业需求持续增长，发行

人预计未来两年业绩将持续保持增长

报告期内，发行人分别实现营业收入80,772.84万元、78,

173.28 万元、73,588.92 万元和 43,279.18 万元；实现归属于

母公司所有者的净利润分别为 9,533.27 万元、8,157.97 万

元、7,029.42万元和4,469.12万元。报告期内，公司经营成果

保持了较好的发展态势，总体呈现出良好的成长性。

报告期初，随着下游行业整体需求的增长及客户对公司

产品质量的认可，公司收入规模整体呈上升趋势，主要系公

司主要产品螺杆、机筒、哥林柱等销售收入增加所致。2022

年至2023年上半年，塑料机械行业进入阶段性调整周期，下

游需求出现阶段性下降，发行人所处行业竞争加剧，销售规

模有所下降。2023年下半年，塑料机械行业整体呈现复苏态

势，行业景气度总体有所回升，整体需求正在逐步回暖，但下

游需求复苏影响传导至发行人存在一定的滞后性。作为塑

料机械配套件行业的代表性企业，在长期发展中，发行人与

塑料机械行业的波动趋势亦紧密相关。因此，发行人2022年

和2023年的经营业绩亦出现一定波动。2024年1-6月，发行

人下游塑料机械行业景气度持续复苏，行业需求释放，叠加

国家“以旧换新”等产业政策支持，发行人在手订单快速增

加，因此，发行人2024年1-6月经营业绩同比实现增长。

作为塑料成型设备核心零部件的供应商，发行人持续陪
伴我国塑料成型设备制造商成长并助力其突破关键技术，向
头部塑料成型设备制造商提供高质量的零部件，随着下游行
业景气度持续复苏，行业需求将持续增加，为发行人经营业
绩提供有力保障。发行人基于预计的经营环境、市场供需、
在手订单、市场开拓等因素，同时考虑募集资金投资项目的

建设投入和部分产能陆续投产因素，公司预计2025年和2026

年经营业绩将持续增长，具体情况如下：

单位：万元
项目

营业收入

归属于母公司所有者的净利润

扣除非经常性损益后归属于母公司
所有者的净利润

2026年度

100,000-110,000
10,800-12,000
10,600-11,800

2025年度

93,000-98,000
9,800-10,700
9,600-10,500

② 发行人下游部分主要客户经营业绩已率先企稳并逐

步恢复增长，发行人在手订单充足且呈快速增长趋势

公司凭借自身积累的工艺技术以及产品质量，与国内

外众多知名塑料成型设备制造商建立了长期稳定的合作关

系。2022年至2023年上半年，受行业周期性波动影响，公

司下游主要塑料成型设备生产商的经营业绩出现阶段性波

动。2023年下半年以来，随着塑料机械行业逐步恢复至景

气周期，海天国际、伊之密等行业内领先的塑料成型设备生

产商凭借领先的产业布局、供应链管理、生产规模化等优

势，经营业绩已率先企稳并逐步恢复增长，具体如下：

单位：亿元、%

公司名称

伊之密
（300415.SZ）

海天国际
（1882.HK）

富强鑫
（6603.TWO）

大同机械
（0118.HK）

博创智能

项目

营业收入

净利润

营业收入

净利润

营业收入

净利润

营业收入

净利润

营业收入

净利润

2024年1-6月

金额

23.70
2.99

83.19
15.21
19.74
0.37
2.24
0.00

/
/

变动率

20.82
19.04
24.11
23.50
21.54

134.82
-11.39

-169.85
/
/

2023年度

金额

40.96
4.77

130.74
24.92
35.24
0.19
4.85

-0.10
4.15
0.17

变动率

11.30
17.67
6.22

10.02
-16.16
-86.79
-6.97

-279.41
-14.83
-44.89

2022年度

金额

36.80
4.05

123.08
22.65
42.03
1.45
5.23
0.05
8.19
0.53

变动率

4.16
-21.43
-23.21
-25.80

5.42
35.54

-23.59
-71.01
-26.63
-19.70

2021年度

金额

35.33
5.16

160.28
30.52
39.51
1.08
6.85
0.19

11.16
0.66

注：1、上述数据来源于公开披露数据，大同机械、富强鑫金额根

据2024年6月30日汇率折算；

2、变动率为同比变动情况；

3、截至本说明出具之日，博创智能未披露2023年度财务数据，

故列示其2023年1-6月财务数据。

报告期内，公司在手订单呈现先降后升的态势，与下游

行业周期性波动趋势基本一致。截至2024年6月末，公司在

手订单金额及变动情况如下：

单位：万元

项目

在 手
订单

2024年6月末

金额

18,669.73

变动
比例

35.70%

2023年末

金额

13,758.52

变动
比例

7.74%

2023年6月末

金额

12,770.15

变动
比例

-6.43%

2022年末

金额

13,647.41

变动
比例

-18.03%

2021年末

金额

16,649.54

截至 2024 年 6 月末，公司在手订单金额为 18,669.73 万

元，较2023年末增长35.70%，已超过2021年末水平。随着公

司下游终端应用领域需求复苏，塑料机械行业的需求持续复

苏，发行人在手订单充足且呈快速增长趋势，对公司未来经

营业绩的增长提供有效保障。

③ 塑料机械行业产品应用于国民经济各个领域，具有

持续、广泛的需求，终端用户对公司产品亦存在定期、定量的

更新需求，随着行业景气度的回升以及国家“以旧换新”相关

政策支持，汽车、家用电器等主要终端应用领域有望迎来新

一轮增长

A. 塑料机械行业产品应用于国民经济各个领域，具有

持续、广泛的需求

公司产品的下游行业主要为塑料机械行业，公司来源于

塑料机械行业的主营业务收入占比超过95%。塑料机械行业

是加工高分子材料“工业母机”，也是先进制造业的重要组成

部分，下游包括汽车、家用电器、3C产品、塑料包装、塑料建

材、医疗器械等。其中，汽车、家用电器、3C产品、塑料包装行

业为发行人产品主要的终端应用领域。

目前，我国正逐步形成以国内大循环为主体、国内国际

双循环相互促进的新发展格局，从消费需求看，我国具有规

模广阔、需求多样的国内消费市场，有形成超大规模消费市

场的人口基础。以塑料为原料的各类制品已广泛应用于国

民经济各行业和人民生活的各领域，长期来看具有广阔发展

空间，具有持续、广泛的需求。

B. 随着国家“以旧换新”相关政策支持，汽车、家用电器

等主要终端应用领域有望迎来新一轮增长

2024年3月，国务院和工信部等七部门分别发布了《推动

大规模设备更新和消费品以旧换新行动方案》《推动工业领

域设备更新实施方案》等相关产业政策。在宏观经济发展持

续向好和“以旧换新”相关政策的驱动下，上述产业政策将积

极推动设备更新和消费品更新换代的需求，汽车、家用电器

等主要终端应用领域有望迎来新一轮增长。

C. 终端用户对公司产品存在定期、定量的更新需求

注塑机的使用周期与客户生产线的运行强度、使用频率

及维护情况等因素相关，中小型注塑机的使用寿命一般在5

至7年，大型注塑机的使用寿命一般在10至12年。公司产品

螺杆、机筒、哥林柱等系塑料成型设备的核心零部件，属于耗

材，使用寿命根据产品材质、工作环境等因素不同存在一定

差异。螺杆机筒和物料直接接触，使用寿命一般在1至5年；

哥林柱主要起导向和稳定的作用，使用寿命一般在10年左

右。因此，终端用户对公司产品存在定期、定量的更新需求。

综上，塑料机械行业产品广泛的应用领域、国家产业政

策的支持以及终端用户定期、定量的更新需求将有助于提高

塑料成型设备的市场需求，从而对公司的经营业绩产生积极

影响。

D. 行业相关的不利因素

1）面临国际规则、投资贸易和格局变动的挑战

国际力量对比发生深刻变化，世界经济格局面临重构，

国际上单边主义、贸易保护主义和国际贸易摩擦加剧，国际

市场竞争加剧。塑料机械行业与欧美相关产业相似度较高，

出口商品对当地产品冲击较大，导致贸易摩擦加剧。各国围

绕市场、资源、人才、技术、标准等各方面的全球竞争愈演愈

烈，各种形式的贸易保护主义使得中国塑机行业所面临的外

部环境更趋复杂多变。

2）行业竞争尚不规范的挑战

目前，塑料机械配套件行业大多数公司规模较小，技术

水平、生产规模有限，产品交付能力较弱，产品质量参差不

齐，小规模企业之间同质化竞争普遍存在。相当一部分企业

缺乏有效的竞争手段，依靠价格战来争夺市场；另外，部分中

小企业不重视知识产权保护，可能存在较多不规范竞争，进

而对公司发展产生不利影响。

④ 报告期内，发行人市场占有率一直处于行业领先地

位且逐年提升，但整体而言，发行人市场占有率相对不高，仍

具备较大的上升空间

公司凭借自身积累的工艺技术以及产品质量，已成功进

入世界主要塑料成型设备制造商的供应体系，成为一家具备

全球化供应能力的定制化塑料成型设备核心零部件制造

商。根据中国塑料机械工业协会统计，2020年-2023年，公司

在我国塑料机械用螺杆、机筒产品市场占有率分别为 8%、

10%、12%、12.5%，市场排名均为第一名且逐年提升，但市场占

有率相对不高，仍具备较大的上升空间。

一方面，公司积极通过自主研发加强核心竞争力，不断

巩固优势领域领先地位，加强与存量优势客户的合作。2024

年1-6月，公司对我国头部塑料成型设备制造商海天国际、

伊之密的销售收入已接近或超过2023年全年。2024年度，公

司对海天国际和伊之密的销售收入将进一步提高。公司对

海天国际、伊之密2023年度和2024年1-6月销售收入及增长

率具体如下：

单位：万元

序号

1
2

合计

名称

海天国际

伊之密

2024年1-6月

收入金额

6,431.76
6,725.08

13,156.84

收入占比

14.86%
15.54%
30.40%

2023年

收入金额

5,879.13
8,240.59

14,119.72

收入占比

7.99%
11.20%
19.19%

增长率
（年化）

118.80%
63.22%

-
另一方面，公司在不断巩固行业领先地位的同时，积极

开拓新市场，为未来业绩增长的持续性输入新动能。报告期

内，公司加强产品研发创新和市场开拓力度，持续开发新的

优质客户，其中较为有代表性的为上海发那科机器人有限公

司（以下简称“发那科机器人”）。2024年上半年，公司新开拓

了日本发那科公司（FANUC）的合营企业一一上海发那科机

器人有限公司，发那科公司（东京证券交易所上市公司，股票

代码：6954.T）系全球最大的自动化技术和智能设备制造商

之一，2023年度营业收入约7,953亿日元，净利润约1,332亿

日元。未来，随着公司与发那科机器人合作的深入，预计公司

对发那科机器人的销售收入将进一步增长。因此，存量优势

客户及新客户订单收入的增加进一步提高了公司逆周期抗风

险的能力。

⑤ 随着下游行业景气度持续上升、产品结构改善、市场

开拓力度不断加强，发行人预计2025年和2026年业绩保持

增长

A. 发行人下游行业重新步入景气周期，终端市场需求

广阔；发行人客户粘性较强，下游行业需求持续增长将为发

行人未来业绩提供坚实基础

报告期内，发行人下游行业经历了阶段性调整周期，目

前已重新步入景气周期。具体内容详见本节“（6）/①发行人

下游塑料机械行业具有一定的周期性特征，行业呈现螺旋式

增长特征；随着下游行业景气度复苏，行业需求持续增长，发

行人预计未来两年业绩将持续保持增长”的相关内容。

公司凭借自身积累的工艺技术以及产品质量，与国内外

众多知名塑料成型设备制造商建立了长期稳定的合作关系，

客户粘性较强。在多年来与客户合作的过程中，公司在技

术、工艺方面积累了丰富的行业经验，技术水平不断提升，并

积极与主要客户进行技术交流与沟通，在下游客户产品更新

换代时能够不断满足客户的产品需求，进一步增强了客户粘

性。下游客户对于零部件供应商的产品质量有严格的要求，

对供应商有严苛的认证过程，一旦进入下游制造商客户的供

应商名单后，通常会形成一个长期、稳定的合作关系。

塑料机械行业产品应用于国民经济各个领域，具有持

续、广泛的需求，具体内容详见本节“（6）/③塑料机械行业产

品应用于国民经济各个领域，具有持续、广泛的需求，终端用

户对公司产品亦存在定期、定量的更新需求，随着行业景气

度的回升以及国家“以旧换新”相关政策支持，汽车、家用电

器等主要终端应用领域有望迎来新一轮增长”的相关内容。

B. 公司紧贴市场需求和技术发展趋势进行技术、产品

创新，产品结构不断优化

公司深耕塑料机械配套件行业30年，已经成长为具有国

际竞争力的定制化塑料成型设备核心零部件制造商，销售半

径已覆盖全球主要塑料成型设备制造商，推动“中国制造”走

向世界。根据生产过程中使用的生产工艺不同，公司螺杆机

筒产品可大致区分为特制产品和普通产品两种类型，特制产

品均系公司的单螺杆机筒产品。特制的单螺杆机筒主要系

在生产过程中使用真空淬火热处理、离心浇铸等核心工艺技

术生产而成的产品，主要包括HPT系列全硬单螺杆和HK系

列双金属机筒产品（以下统称为“特制产品”）。除此之外，公

司其他螺杆机筒产品主要系使用气体渗氮或者离子氮化等

工艺技术生产而成的产品（以下统称为“普通产品”）。

与普通产品相比，特制产品增强了螺杆机筒整体的强度

硬度，具有更强的耐磨性和耐腐蚀性，可满足注塑成型设备

高速、高压和高温注射成型工艺的要求，并进一步提高产品

使用寿命，符合注塑成型设备未来的发展趋势。由于特制产

品使用的生产工艺均系公司的核心技术，生产工艺技术难度

较高且较为复杂，因此，同规格型号下特制产品的毛利率较

高，产品附加值较高。

报告期内，公司特制产品收入金额及占比整体呈上升趋

势，具体情况如下：

单位：%

项目

单螺杆
机筒

双螺杆机筒

配件

合计

类别

普通

特制

2024年1-6月

收入
占比

31.79
39.87
11.68
16.66

100.00

毛利率

28.77
33.54
30.84
11.81
28.09

2023年度

收入
占比

34.53
32.81
15.46
17.20

100.00

毛利率

26.68
38.21
34.49
9.85

28.78

2022年度

收入
占比

38.86
33.10
12.12
15.92

100.00

毛利率

30.14
40.10
33.77
8.00

30.35

2021年度

收入
占比

41.73
25.15
15.75
17.37

100.00

毛利率

31.92
42.06
37.00
14.41
32.23

由于特制产品销售价格相对较高，通常而言，境外塑料

成型设备制造商对产品质量要求相对更为严格，因此2020年

及以前，公司特制产品主要客户为 Milacron、Davis-Standard

等境外知名塑料成型设备制造商，而境内塑料成型设备制造

商对公司特制产品的采购额相对比较分散，还处于小批量、

试样性采购阶段。

2021年以来，随着下游客户对公司特制产品认可度的不

断提高、下游注塑成型设备升级改造的需求增加等因素影

响，境内主要塑料成型设备制造商对公司特制产品的需求显

著增加，逐步加大了对公司特种产品的采购力度。2021年，

海天国际、伊之密、芝机精密机械（上海）有限公司、克劳斯玛

菲等境内知名的塑料成型设备制造商合计采购金额为

5,613.70万元，增幅为363.98%。2022年，上述境内客户合计

采购金额为7,443.82万元，增幅为32.60%；此外，2022年境外

客 户 Davis- Standard 采 购 金 额 为 912.01 万 元 ，增 幅 为

60.65%。2023年，上述境内客户合计采购金额为8,017.92万

元，增幅为7.71%，整体而言，下游客户对特制产品需求持续

增加，公司产品结构进一步优化。

C. 公司在维持与存量客户合作关系的同时，不断扩展

优质增量客户

凭借优质的产品、强大的研发能力及良好的品牌效应，

公司在巩固长期稳定合作客户关系的基础上，积极拓展新客

户，具体内容详见本节“（6）/④报告期内，发行人市场占有率

一直处于行业领先地位且逐年提升，整体而言，发行人市场

占有率相对不高，仍具备较大的上升空间”的相关内容。

(下转C9版)


