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第六届董事会第九次会议决议公告
本公司董事会及全体董事保证本公告内容不存在任何虚假记载、误导性陈述或者重大遗漏，并对

其内容的真实性、准确性和完整性承担法律责任。

2024年10月27日，九州通医药集团股份有限公司（以下简称“公司”或“九州通”）召开第六届董事

会第九次会议，本次会议以现场结合通讯的方式召开，根据公司《董事会议事规则》，会议通知已于

2024年10月21日以电话、邮件、微信等方式通知全体董事。本次会议应到董事11人，实到11人，会议

由董事长刘长云先生主持，公司监事和高级管理人员列席了会议。本次会议的召集和召开程序符合

《公司法》及《公司章程》等相关规定。

经过审议并表决，本次会议通过了以下议案：

一、《关于公司2024年第三季度财务报告的议案》

经审议，董事会同意《九州通2024年第三季度财务报告》。

《九州通2024年第三季度财务报告》在提交董事会审议前，已经董事会财务与审计委员会审议通

过。

表决结果：同意 11票，反对 0 票，弃权 0 票。

二、《关于公司2024年第三季度报告的议案》

经审议，董事会同意《九州通2024年第三季度报告》，公司经营业绩分析如下：

（一）2024年第三季度（7-9月），公司营业收入、归属于上市公司股东的净利润（以下简称“归母净

利润”）和归属于上市公司股东的扣除非经常性损益的净利润（以下简称“归母扣非净利润”）同比分别

增长3.57%、1.64%和3.97%，第三季度同比增速均已转正，公司经营业绩逐季向好；公司总代品牌推广

（CSO）、医药工业自产及OEM、数字物流与供应链解决方案等业务快速增长，促进了公司第三季度整

体经营业绩的提升。

（二）2024年第三季度（7-9月），公司经营活动产生的现金流量净额为5.43亿元，较第二季度进一

步提升，比上年同期增长93.36%，预计公司全年经营活动产生的现金流量净额为与经营业绩相匹配

的正数。公司前三季度（2024年1-9月）经营活动产生的现金流量净额较上年同期下降，主要系今年

前三季度公司应收账款清收力度较小。公司将在今年年底加大应收账款清收力度，确保销售回现款

大幅增加，实现全年经营性现金流为与经营业绩相匹配的正数。

（三）由于上年同期流感、疫情等季节性疾病等特定因素影响，流感、咳嗽、消炎和退烧等相关品种

销量增幅较大；上年同期销售收入、净利润等基数较高而导致本年前三季度同比略有下滑；如剔除上

述季节性疾病导致异常增长等特定因素影响，公司前三季度销售收入同比增长0.70%，归母净利润同

比增长10.16%，归母扣非净利润同比增长12.87%。

（四）如不考虑2020-2023年疫情因素的影响，公司前三季度营业收入较2019年前三季度同比增

长54.58%，归母净利润同比增长66.53%，归母扣非净利润同比增长88.96%，公司前三季度经营业绩相

比2019年同期均有较大幅度增长。

2024年第三季度，公司整体经营情况及业务亮点详见同日披露的《九州通 2024年第三季度报

告》。

表决结果：同意 11票，反对 0 票，弃权 0 票。

三、《关于公司全资子公司参与设立Pre-REITs不动产私募投资基金暨关联交易的议案》

经审议，董事会同意全资子公司参与设立Pre-REITs不动产私募投资基金暨关联交易的议案。该

议案在提交董事会审议前，已经独立董事专门会议审议通过。

关联董事刘兆年、刘登攀已回避表决。

表决结果：同意 9 票，反对 0 票，弃权 0 票。

详见公司同日披露的《九州通关于全资子公司参与设立Pre-REITs不动产私募投资基金暨关联交

易的公告》（公告编号：临2024-090）。

备查文件：公司第六届董事会第九次会议决议

特此公告。

九州通医药集团股份有限公司董事会

2024年10月29日
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第六届监事会第七次会议决议公告
本公司监事会及全体监事保证本公告内容不存在任何虚假记载、误导性陈述或者重大遗漏，并对

其内容的真实性、准确性和完整性承担法律责任。

2024年10月27日，九州通医药集团股份有限公司（以下简称“公司”或“九州通”）召开第六届监事

会第七次会议，本次会议以现场结合通讯方式召开，根据公司《监事会议事规则》，会议通知于2024年

10月21日以电话、邮件、微信等方式通知全体监事。本次会议应到监事3人，实到3人，会议由监事会

主席许应政先生主持。本次会议的召集和召开程序符合《公司法》及《公司章程》等相关规定。

经过审议并表决，本次会议通过了以下议案：

一、《关于公司2024年第三季度财务报告的议案》

经审议，监事会同意《九州通2024年第三季度财务报告》。

表决结果：同意 3 票，反对 0 票，弃权 0 票。

二、《关于公司2024年第三季度报告的议案》

经审议，监事会同意《九州通2024年第三季度报告》，公司经营业绩分析如下：

（一）2024年第三季度（7-9月），公司营业收入、归属于上市公司股东的净利润（以下简称“归母净

利润”）和归属于上市公司股东的扣除非经常性损益的净利润（以下简称“归母扣非净利润”）同比分别

增长3.57%、1.64%和3.97%，第三季度同比增速均已转正，公司经营业绩逐季向好；公司总代品牌推广

（CSO）、医药工业自产及OEM、数字物流与供应链解决方案等业务快速增长，促进了公司第三季度整

体经营业绩的提升。

（二）2024年第三季度（7-9月），公司经营活动产生的现金流量净额为5.43亿元，较第二季度进一

步提升，比上年同期增长93.36%，预计公司全年经营活动产生的现金流量净额为与经营业绩相匹配

的正数。公司前三季度（2024年1-9月）经营活动产生的现金流量净额较上年同期下降，主要系今年

前三季度公司应收账款清收力度较小。公司将在今年年底加大应收账款清收力度，确保销售回现款

大幅增加，实现全年经营性现金流为与经营业绩相匹配的正数。

（三）由于上年同期流感、疫情等季节性疾病等特定因素影响，流感、咳嗽、消炎和退烧等相关品种

销量增幅较大；上年同期销售收入、净利润等基数较高而导致本年前三季度同比略有下滑；如剔除上

述季节性疾病导致异常增长等特定因素影响，公司前三季度销售收入同比增长0.70%，归母净利润同

比增长10.16%，归母扣非净利润同比增长12.87%。

（四）如不考虑2020-2023年疫情因素的影响，公司前三季度营业收入较2019年前三季度同比增

长54.58%，归母净利润同比增长66.53%，归母扣非净利润同比增长88.96%，公司前三季度经营业绩相

比2019年同期均有较大幅度增长。

2024年第三季度，公司整体经营情况及业务亮点详见同日披露的《九州通 2024年第三季度报

告》。

监事会认为：公司《2024年第三季度报告》的编制和审议程序符合法律、法规以及《公司章程》和公

司内部管理制度等各项规定；公司《2024年第三季度报告》的内容和格式符合中国证监会和上海证券

交易所的规定，所包含的信息真实、准确、完整地反映了公司当期的主要经营情况和财务状况，不存在

虚假记载、误导性陈述和重大遗漏。

表决结果：同意 3 票，反对 0 票，弃权 0 票。

三、《关于公司全资子公司参与设立Pre-REITs不动产私募投资基金暨关联交易的议案》

经审议，监事会同意全资子公司参与设立Pre-REITs不动产私募投资基金暨关联交易的议案。详

见公司同日披露的《九州通关于全资子公司参与设立Pre-REITs不动产私募投资基金暨关联交易的公

告》（公告编号：临2024-090）。

关联监事林新扬已回避表决。

表决结果：同意 2 票，反对 0 票，弃权 0 票。

备查文件：公司第六届监事会第七次会议决议

特此公告。

九州通医药集团股份有限公司监事会

2024年10月29日
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关于全资子公司参与设立Pre-REITs
不动产私募投资基金暨关联交易的公告
本公司董事会及全体董事保证本公告内容不存在任何虚假记载、误导性陈述或者重大遗漏，并对

其内容的真实性、准确性和完整性承担法律责任。

重要内容提示：

● 因Pre-REITs项目发行需要，九州通医药集团股份有限公司（以下简称“公司”）全资子公司九

州通医药投资（湖北）有限公司（以下简称“九州通医投”）拟与高和丰德（北京）企业管理服务有限公司

（以下简称“高和丰德”）、北京楚昌私募基金管理有限公司（以下简称“楚昌私募基金”）共同投资成立

芜湖通高壹号股权投资合伙企业（有限合伙）（暂定名，以工商核准为准，以下简称“芜湖通高壹号基

金”）。

● 鉴于楚昌私募基金为公司控股股东楚昌投资集团有限公司的下属控股企业，故本次共同投资

构成关联交易，但不构成重大资产重组。

● 截至本公告披露日，过去12个月内，公司与楚昌私募基金仅发生1笔日常关联交易，金额为6,
826.55元（已经董事会及股东会审议通过），公司不存在与不同关联人之间交易标的类别下标的相关

的关联交易。

● 本次关联交易事宜已经公司第六届董事会独立董事专门会议第二次会议、第六届董事会第九

次会议及第六届监事会第七次会议审议通过，关联董事已回避表决，无需提交公司股东会审议。

● 风险提示：由于基金相关业务尚未开展，在未来实际经营中可能面临宏观经济、行业政策、市

场变化及其他不可抗力因素等多方面影响，预期收益存在一定的不确定性。敬请广大投资者注意投

资风险。

一、设立基金及关联交易概述

（一）本次设立基金及关联交易基本情况

在保证日常经营所需资金的前提下，九州通医投拟与高和丰德、楚昌私募基金共同投资成立芜湖

通高壹号基金，其中九州通医投为有限合伙人，高和丰德为执行事务合伙人、普通合伙人，楚昌私募基

金为普通合伙人；天津畅和股权投资基金管理有限公司为基金管理人。

本次全体合伙人将以现金方式，总认缴出资37,000万元成立芜湖通高壹号基金，其中九州通医投

认缴出资35,000万元，楚昌私募基金认缴出资1,000万元、高和丰德认缴出资1,000万元（最终出资结

果，具体将以工商部门核定为准）。

鉴于楚昌私募基金为公司控股股东楚昌投资集团有限公司的下属控股企业，故本次共同投资构

成关联交易，但不构成重大资产重组。

（二）本次设立基金及关联交易的目的和原因

截至本公告披露日，公司公募 REITs 申报已获上海证券交易所和中国证监会受理，正在审核之

中，如经批准，有望成为国内医药物流仓储设施首单公募 REITs 以及湖北省首单民营企业公募 RE⁃
ITs，具有较强的示范效应和积极影响。

为协同公司即将搭建的公募REITs平台具有稳定的扩募项目来源，提前布局公募 REITs 扩募工

作，提升扩募发行效率，公司启动Pre-REITs项目，并拟以私募基金模式设立Pre-REITs基金（即芜湖

通高壹号基金），为公募REITs未来扩募孵化和培育优质的医药物流仓储资产，助力公司快速实现不

动产证券化战略转型。首期Pre-REITs入池资产拟定为公司下属企业持有的位于上海、杭州、重庆的

三处医药物流仓储资产及配套设施，合计总建筑面积约为24万平方米。

（三）本次设立基金及关联交易履行的审议程序

本次设立基金及关联交易事项已经公司第六届董事会独立董事专门会议第二次会议、第六届董

事会第九次会议、第六届监事会第七次会议审议通过，关联董事已回避表决，无需提交公司股东会审

议。

（四）与关联人累计已发生的关联交易

截至本公告披露日，过去 12个月内，公司与楚昌私募基金仅发生 1笔日常关联交易，金额为 6,
826.55元（已经董事会及股东会审议通过），公司不存在与不同关联人之间交易标的类别下标的相关

的关联交易。

二、各投资方基本情况

（一）全资子公司基本情况

1.公司名称：九州通医药投资（湖北）有限公司

2.统一社会信用代码：91420105MACYQBG897
3.成立时间：2023年10月16日

4.注册地：湖北省武汉市汉阳区龙阳街道龙兴西街5号九州通大厦一号楼40层

5.注册资本：1,152,560.89万元

6.主营业务：一般项目：以自有资金从事投资活动，财务咨询，企业管理咨询,信息咨询服务（不含

许可类信息咨询服务）。（除许可业务外，可自主依法经营法律法规非禁止或限制的项目）

7.持股情况：公司持有九州通医投100%股权

（二）其他投资方基本情况

1.投资方名称：高和丰德（北京）企业管理服务有限公司

2.统一社会信用代码：91110105MA01MUCD2Y
3.成立时间：2019年9月25日

4.注册地：北京市朝阳区建国门外大街1号（一期）16幢17层25单元

5.注册资本：2,000 万元

6.主营业务：企业管理；企业管理咨询

7.实际控制人：苏鑫

（三）关联人基本情况

1.公司名称：北京楚昌私募基金管理有限公司

2.统一社会信用代码：91420105MA4KXTAY3E
3.成立时间：2018年2月23日

4.注册地：北京市大兴区中关村科技园区大兴生物医药产业基地永大路38号1幢4层409-301室

（集群注册）

5.注册资本：3,000万元

6.主营业务：一般项目：私募股权投资基金管理、创业投资基金管理服务（须在中国证券投资基金

业协会完成登记备案后方可从事经营活动）。（除依法须经批准的项目外，凭营业执照依法自主开展经

营活动）（不得从事国家和本市产业政策禁止和限制类项目的经营活动。）

7.实际控制人：刘宝林

8.关联关系：公司控股股东楚昌投资集团有限公司持有楚昌私募基金100%股权，属于公司关联

法人。

三、关联交易标的基本情况

（一）基金基本情况

1.基金名称：芜湖通高壹号股权投资合伙企业（有限合伙）（暂定名，以工商核准为准）；

2.出资情况：基金认缴出资总额3.70亿元，其中九州通医投为有限合伙人，高和丰德为执行事务

合伙人、普通合伙人，楚昌私募基金为普通合伙人。

各合伙人认缴出资情况如下：

合伙人名称或姓名

九州通医投

高和丰德

楚昌私募基金

认缴出资额
（万元）

35,000
1,000
1,000

承担责任方式

有限责任

无限责任

无限责任

出资方式

货币

货币

货币

（二）基金成立目的、经营范围及合伙期限

1.基金成立目的：保护全体合伙人的合伙权益，使合伙企业取得最佳效益；

2.经营范围（最终以工商核准为准）：一般项目：以私募基金从事股权投资、投资管理、资产管理等

活动（须在中国证券投资基金业协会完成登记备案后方可从事经营活动）（除许可业务外，可自主依法

经营法律法规非禁止或限制的项目）；

3.合伙期限为二十年。

四、设立基金及关联交易协议的主要内容

九州通医投拟与高和丰德、楚昌私募基金签署《芜湖通高壹号股权投资合伙企业（有限合伙）合伙

协议》（暂定名，以工商核准为准），主要内容如下（以最终签署版本为准）：

（一）合伙企业名称：芜湖通高壹号股权投资合伙企业（有限合伙）（暂定名，以工商核准为准）；

（二）企业经营场所：安徽省芜湖市镜湖区长江中路92号雨耕山文化创意产业园内思楼318-27号

（以工商核准为准）；

（三）合伙企业的利润分配，按如下方式分配：合伙企业利润由合伙人按照实缴出资比例分配。合

伙企业的亏损分担，按如下方式分担：合伙企业的亏损由合伙人根据认缴出资比例承担。有限合伙人

以其认缴出资额为限对合伙企业的债务承担责任，普通合伙人对合伙企业的债务承担无限连带责任；

（四）经全体合伙人决定，委托高和丰德（北京）企业管理服务有限公司执行合伙事务。执行合伙

事务的合伙人对外代表企业。

五、设立Pre-REITs基金对公司的影响

（一）对公司经营方面的影响

芜湖通高壹号基金的成立将推进公司 Pre-REITs项目的发行进程，从而对公司不动产证券化

（REITs）战略实施具有重要推动作用。作为公司不动产证券化战略的核心，Pre-REITs及公募REITs
的发行将助力公司盘活医药仓储物流资产及配套设施，回笼权益性资金，促进公司主营业务的快速发

展；并通过搭建轻资产运营平台，实现业务上“轻重分离”以及多元化收益；同时，可显现公司持有优质

医药物流仓储资产的公允价值，进而提升公司的市场价值，实现九州通和公募REITs“双上市”平台的

协同共赢。

（二）对公司财务指标的影响

Pre-REITs及公募REITs的发行将对公司未来财务指标产生积极影响，如Pre-REITs发行完成，预

计将增加公司净利润不超过 9亿元；如公募REITs发行完成，预计将增加公司净利润不超过 7亿元。

（最终以会计师事务所审计后的结果为准）

六、关联交易应当履行的审议程序

（一）2024年10月27日，公司第六届董事会独立董事专门会议第二次会议审议通过了《关于公司

全资子公司参与设立Pre-REITs 不动产私募投资基金暨关联交易的议案》，独立董事认为：本次关联

交易事项符合公开、公平、公正的原则，符合公司及股东的整体利益，本次关联交易事项的审议程序合

法合规，符合法律、法规及公司章程等有关规定。因此，公司独立董事一致同意《关于公司全资子公司

参与设立Pre-REITs 不动产私募投资基金暨关联交易的议案》。

（二）2024年10月27日，公司第六届董事会第九次会议审议通过了《关于公司全资子公司参与设

立Pre-REITs 不动产私募投资基金暨关联交易的议案》，关联董事已回避表决。董事会认为：公司全

资子公司参与设立私募基金暨关联交易，符合法律、行政法规及公司章程规定，且综合考虑了公司发

展需求和整体规划，同意本次关联交易事项。

（三）2024年10月27日，公司第六届监事会第七次会议审议通过了《关于公司全资子公司参与设

立Pre-REITs 不动产私募投资基金暨关联交易的议案》，关联监事已回避表决。监事会认为：本次关

联交易事项履行了相关程序，符合法律、行政法规及公司章程规定，不存在损害公司及全体股东利益

的情形，同意本次关联交易事项。

七、风险提示

由于芜湖通高壹号基金相关业务尚未开展，在未来实际经营中可能面临宏观经济、行业政策、市

场变化及其他不可抗力因素等多方面影响，预期收益存在一定的不确定性。敬请广大投资者注意投

资风险。

特此公告。

九州通医药集团股份有限公司董事会

2024年10月29日
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本公司董事会及全体董事保证本公告内容不存在任何虚假记载、误导性陈述或者重大遗漏，并对

其内容的真实性、准确性和完整性承担法律责任。

重要内容提示：

1、公司董事会、监事会及董事、监事、高级管理人员保证季度报告内容的真实、准确、完整，不存在

虚假记载、误导性陈述或重大遗漏，并承担个别和连带的法律责任。

2、公司负责人、主管会计工作负责人及会计机构负责人（会计主管人员）保证季度报告中财务信

息的真实、准确、完整。

3、第三季度财务报表是否经审计

□是 √否

一、主要财务数据

（一）主要会计数据和财务指标

单位：元 币种：人民币

项目

营业收入

归属于上市公司股东的净
利润

归属于上市公司股东的扣
除非经常性损益的净利润

经营活动产生的现金流量
净额

基本每股收益（元/股）

稀释每股收益（元/股）

加权平均净资产收益率（%）

总资产

归属于上市公司股东的所
有者权益

本报告期

36,258,172,760.22
488,548,638.10
449,524,579.83
543,000,233.57

0.09
0.09
2.17

本报告期末

101,016,639,725.71
26,428,826,837.91

本报告期比上
年同期增减变

动幅度(%)
3.57
1.64
3.97
93.36
-10.00
-10.00

增加 0.12 个百
分点

上年度末

92,789,102,474.22
23,983,172,247.30

年初至报告期末

113,429,051,065.03
1,696,187,348.23
1,629,626,782.33
-2,657,824,333.74

0.34
0.34
7.07

年初至报告期
末比上年同期
增减变动幅度(%)

-0.82
-6.99
-5.68

-432.65
-5.56
-5.56

减 少 0.62 个 百
分点

本报告期末比
上年度末增减

变动幅度(%)
8.87
10.20

注：1、“本报告期”指本季度初至本季度末3个月期间，下同。

2、公司于2024年6月7日实施了2023年度资本公积金转增股本，每10股转增2.9股。根据《企业

会计准则第34号—每股收益》“第十三条发行在外普通股或潜在普通股的数量因派发股票股利、公积

金转增资本、拆股而增加或因并股而减少，但不影响所有者权益金额的，应当按调整后的股数重新计

算各列报期间的每股收益”的相关规定，公司重述了列报期间的每股收益。

公司主要会计数据的说明：

1、本报告期（2024年7-9月），公司营业收入、归属于上市公司股东的净利润（以下简称“归母净利

润”）和归属于上市公司股东的扣除非经常性损益的净利润（以下简称“归母扣非净利润”）同比分别增

长3.57%、1.64%和3.97%，第三季度同比增速均已转正，公司经营业绩逐季向好；本报告期内公司总代

品牌推广（CSO）、医药工业自产及OEM、数字物流与供应链解决方案等业务快速增长，促进了公司第

三季度整体经营业绩的提升。

2、本报告期（2024年7-9月），公司经营活动产生的现金流量净额为5.43亿元，较第二季度进一步

提升，比上年同期增长93.36%，预计公司全年经营活动产生的现金流量净额为与经营业绩相匹配的

正数。公司前三季度（2024年1-9月）经营活动产生的现金流量净额较上年同期下降，主要系今年前

三季度公司应收账款清收力度较小。公司将在今年年底加大应收账款清收力度，确保销售回现款大

幅增加，实现全年经营性现金流为与经营业绩相匹配的正数。

3、由于上年同期流感、疫情等季节性疾病等特定因素影响，流感、咳嗽、消炎和退烧等相关品种销

量增幅较大；上年同期销售收入、净利润等基数较高而导致本年前三季度同比略有下滑；如剔除上述

季节性疾病导致异常增长等特定因素影响，公司前三季度销售收入同比增长0.70%，归母净利润同比

增长10.16%，归母扣非净利润同比增长12.87%。

4、如不考虑2020-2023年疫情因素的影响，公司前三季度营业收入较2019年前三季度同比增长

54.58%，归母净利润同比增长66.53%，归母扣非净利润同比增长88.96%，公司前三季度经营业绩相比

2019年同期均有较大幅度增长。

（二）非经常性损益项目和金额

√适用 □不适用

单位:元 币种:人民币

非经常性损益项目

非流动性资产处置损益，包括已计提资产减值
准备的冲销部分

计入当期损益的政府补助，但与公司正常经营
业务密切相关、符合国家政策规定、按照确定的
标准享有、对公司损益产生持续影响的政府补

助除外

本期金额

11,505,432.80

40,107,806.94

年初至报告期末金额

12,834,145.50

114,442,837.16

说明

除同公司正常经营业务相关的有效套期保值业
务外，非金融企业持有金融资产和金融负债产
生的公允价值变动损益以及处置金融资产和金

融负债产生的损益

计入当期损益的对非金融企业收取的资金占用
费

委托他人投资或管理资产的损益

除上述各项之外的其他营业外收入和支出

其他符合非经常性损益定义的损益项目

减：所得税影响额

少数股东权益影响额（税后）

合计

2,430,190.89

1,257,753.66

-1,090,408.82
14,922.28

10,329,161.60
4,872,477.88
39,024,058.27

-11,929,081.45

4,320,854.93
800,000.00

-16,917,734.89
1,112,188.17
25,144,306.86
12,958,336.66
66,560,565.90

对公司将《公开发行证券的公司信息披露解释性公告第1号——非经常性损益》未列举的项目认

定为的非经常性损益项目且金额重大的，以及将《公开发行证券的公司信息披露解释性公告第 1号

——非经常性损益》中列举的非经常性损益项目界定为经常性损益的项目，应说明原因。

□适用 √不适用

（三）主要会计数据、财务指标发生变动的情况、原因

√适用 □不适用

项目名称

应收账款_本报告期末

应收款项融资_本报告期末

合同负债_本报告期末

长期借款_本报告期末

经营活动产生的现金流量净额_年初至报告
期末

投资活动产生的现金流量净额_年初至报告
期末

筹资活动产生的现金流量净额_年初至报告
期末

变动比例（%）

50.03
-69.61
-51.61
-31.03

-432.65

-65.40
262.68

主要原因

主要系公司上年末进行了应收账款的清收，本期
随着销售规模的扩大，客户欠款增加所致。

主要系公司上年末进行了应收账款的清收收回票
据多，本期票据支付所致。

主要系公司上年末预收货款在本期实现销售所
致。

主要系公司归还到期的银行借款所致。

主要系公司今年前三季度应收账款清收力度较小
所致。

（第三季度经营现金流量净额为5.43亿元，较第二
季度进一步提升，比上年同期增长93.36%，预计全
年经营现金流量净额为与经营业绩相匹配的正

数。）

主要系公司投资理财产品所支付的现金增加所
致。

主要系公司本期收到优先股融资款而上年同期归
还优先股融资款所致。

二、股东信息

（一）普通股股东总数和表决权恢复的优先股股东数量及前十名股东持股情况表

单位：股

报告期末普通股股东总
数

前10名股东持股情况（不含通过转融通出借股份）

股东名称

上海弘康实业投资有限
公司

狮龙国际集团(香港)有限
公司

中山广银投资有限公司

楚昌投资集团有限公司

北京点金投资有限公司

中国信达资产管理股份
有限公司

香港中央结算有限公司

楚昌集团－华英证券－22楚昌EB01担保及信托
财产专户

九州通医药集团股份有
限公司－2023－2025年

员工持股计划

楚昌集团－华英证券－22楚EB03担保及信托财
产专户

前10名无限售条件股东持股情况（不含通过转融通出借股份）

股东名称

上海弘康实业投资有限
公司

狮龙国际集团(香港)有限
公司

中山广银投资有限公司

楚昌投资集团有限公司

北京点金投资有限公司

中国信达资产管理股份
有限公司

香港中央结算有限公司

楚昌集团－华英证券－22楚昌EB01担保及信托
财产专户

九州通医药集团股份有
限公司－2023－2025年

员工持股计划

楚昌集团－华英证券－22楚EB03担保及信托财
产专户

上述股东关联关系或一
致行动的说明

前10名股东及前10名无
限售股东参与融资融券
及转融通业务情况说明

（如有）

35,508

股东性质

境内非国有法
人

境外法人

境内非国有法
人

境内非国有法
人

境内非国有法
人

国有法人

其他

其他

其他

其他

持有无限售条件流通股的数量

1,088,326,782
575,575,920
335,357,275
329,025,962
276,531,424
252,123,317
147,323,283

101,067,485

89,184,590

74,115,600
截至报告期末，公司前10名股东中的楚昌投资集团有限公司（楚昌集团）的控股股东为刘
宝林，上海弘康实业投资有限公司（上海弘康）和北京点金投资有限公司（北京点金）的控
股股东为楚昌集团，中山广银投资有限公司（中山广银）的控股股东为刘树林，因刘宝林和
刘树林为胞兄弟关系，以上四家法人股东上海弘康、楚昌集团、北京点金和中山广银构成
关联关系，且“楚昌集团－华英证券－22楚昌EB01担保及信托财产专户”（楚昌EB01）、

“楚昌集团－华英证券－22楚EB03担保及信托财产专户”（楚EB03）是楚昌集团非公开发
行可交换公司债券专门开立的专用证券账户，与楚昌集团存在关联关系。

因此，根据《上市公司收购管理办法》的相关规定，上海弘康、楚昌集团（包括楚昌EB01、楚EB03）、北京点金、中山广银、刘宝林及刘树林为一致行动人。

截至报告期末，公司股东上海弘康通过普通证券账户持有 871,706,112股，通过信用证券
账户持有 216,620,670股，合计持有 1,088,326,782股；股东北京点金通过普通证券账户持
有37,037,764股，通过信用证券账户持有239,493,660股，合计持有276,531,424股；九州通
医药集团股份有限公司－2023－2025年员工持股计划通过普通证券账户持有16,059,727

股，通过信用证券账户持有73,124,863股，合计持有89,184,590股。

报告期末表决权恢复的优先股股东总数（如
有）

持股数量

1,088,326,782
575,575,920
335,357,275
329,025,962
276,531,424
252,123,317
147,323,283
101,067,485

89,184,590

74,115,600

持股比例(%)

21.58
11.41
6.65
6.53
5.48
4.99
2.92
2.00

1.77

1.47

持有有限
售条件股
份数量

0
0
0
0
0
0
0
0

0

0

股份种类及数量

股份种类

人民币普
通股

人民币普
通股

人民币普
通股

人民币普
通股

人民币普
通股

人民币普
通股

人民币普
通股

人民币普
通股

人民币普
通股

人民币普
通股

无

质押、标记或冻结情况

股 份 状
态

质押

无

质押

质押

无

未知

未知

无

无

无

数量

1,088,326,782
575,575,920
335,357,275
329,025,962
276,531,424
252,123,317
147,323,283

101,067,485

89,184,590

74,115,600

数量

680,762,670
0

267,335,220
246,575,500

0

0

0

0

持股5%以上股东、前10名股东及前10名无限售流通股股东参与转融通业务出借股份情况

□适用 √不适用

前10名股东及前10名无限售流通股股东因转融通出借/归还原因导致较上期发生变化

□适用 √不适用

（二）公司优先股股东总数及前10名优先股股东持股情况表

√适用 □不适用

单位：股

报告期末优先股股东总数

前10名优先股股东持股情况

股东名称

中银金融资产投资
有限公司

工银金融资产投资
有限公司

建信金融资产投资
有限公司

湖北省铁路发展基
金有限责任公司

农银金融资产投资
有限公司

交银金融资产投资
有限公司

交银国际信托有限
公司－交银国信·
蓝色宝鼎 6 号集合

资金信托计划

前10名表决权恢复的优先股股东持股情况

股东名称

/

上述股东关联关系或一致行动的说明

股东
性质

国有法人

国有法人

国有法人

国有法人

国有法人

国有法人

其他

持股数量

4,500,000
3,720,000
2,980,000
2,230,000
1,490,000
1,490,000

1,490,000

持股
比例（%）

25.14
20.78
16.65
12.46
8.32
8.32

8.32

持有有限售条件股份数
量

0
0
0
0
0
0

0

持有表决权恢复的优先股股份数量

/
1、公司前 10名优先股股东中，交银金融资产投资
有限公司与交银国际信托有限公司的控股股东均
为交通银行股份有限公司，属于受同一主体控制；
因此，公司优先股股东交银金融资产投资有限公司
与交银国际信托有限公司－交银国信·蓝色宝鼎6

号集合资金信托计划存在关联关系；2、上述优先股股东与公司前10名普通股股东之间
不存在关联关系或属于一致行动人的情况。

7

质押、标记或冻结情况

股份
状态

无

无

无

无

无

无

无

数量

0
0
0
0
0
0

0

三、其他提醒事项

需提醒投资者关注的关于公司报告期经营情况的其他重要信息

√适用 □不适用

（一）公司“三新两化”战略实施成果

2024年是公司“新产品、新零售、新医疗、数字化和不动产证券化（REITs）”（简称“三新两化”）战略

实施的关键之年，前三季度，公司紧紧围绕“三新两化”战略开展业务经营，各项业务实现稳健发展，经

营业绩呈现持续向好的发展态势。具体取得了以下重要成果：

1、新产品战略实施的成果及亮点

公司将新产品战略作为“三新两化”战略之首，明确了其作为公司未来发展战略的重要性，公司将

发挥全集团相关业务组织整合资源优势，全力实施新产品战略。目前，公司已形成以CSO为核心的新

产品业务组织矩阵，包括全擎健康、京丰制药、九信中药、器械集团、产品战略发展事业部、中央市场

部、医疗终端事业部、药事服务事业部及新品开发事业部等，通过持有人、代理及OEM等方式，获得产

品的所有权、特许经营权或销售主导权，并搭建完善的产品引进与推广营销体系。

（1）总代品牌推广业务（CSO）前三季度实现销售收入141.19亿元，同比增长18.00%，利润增长“第

二曲线”保持快速成长

前三季度，公司总代品牌推广业务（含药品及医疗器械）销售收入达 141.19 亿元，同比增长

18.00%，毛利额为16.53亿元；如剔除疫情和流感等季节性疾病品种影响，销售收入同比增长30.14%；

利润增长“第二曲线”保持快速成长，公司全方位运营推广能力和市场影响力均稳步提升。

前三季度，公司药品总代品牌推广业务实现销售收入 75.84亿元，同比增长 17.06%，毛利额为

12.89亿元；如剔除疫情和流感等季节性疾病品种影响，销售收入同比增长41.42%。公司已代理可威、

倍平、康王等知名品牌药品品规达 833个（预计全年过亿品规 30个），涵盖慢病、肿瘤、抗感染等全品

类，涉及大健康零售全渠道；重点品种销量稳定，带动终端销售收入持续提升。2024年前三季度，药品

总代品牌推广业务持续大力拓展新品，引进优质新品品规104个，其中引进过亿新品7个、过千万新品

16个（不含过亿新品），包括弥可保、派瑞松、达克宁栓及美多芭等产品。同时，公司不断提升产品研判

与引进能力，明确产品画像，健全产品引进机制；构建品牌策划与营销推广能力，打造大健康领域品牌

管理专业团队，提升第三、第四终端销售能力。公司旗下全擎健康以“产品与渠道双驱动，品牌与销售

双提升”持续扩大竞争优势，为大健康产业提供院外零售领域“品牌+销售”一站式整合营销服务，致力

于成为中国医药零售CSO领域的创新引擎。

前三季度，公司医疗器械总代品牌推广业务实现销售收入 65.35亿元，同比增长 19.12%，毛利额

3.64亿元，同比增长35.60%，已代理强生、雅培、费森尤斯（血透）、理诺珐、罗氏、麦默通、加奇及登士柏

等品牌厂家的品规共计1,128个（其中前三季度销量过亿品规10个），涉及11大厂家15条产品线，并

新引进过亿产品线及过千万产品线各1条。公司聚焦国内外品牌厂家，重点发展大外科、心脑血管介

入、IVD全国性平台分销业务，强化基础供应链服务能力建设，升级数字化平台，优化物流体系，完善

专业人才，专注于为国内外知名医疗器械品牌提供商业分销及供应链平台服务。

（2）医药工业自产及OEM业务，持续“增品种、提品质”，形成多元化的产品与品牌生态，前三季度

实现销售收入20.92亿元，同比增长18.42%
公司积极拓展西药工业、中药工业自产及OEM业务，前三季度实现销售收入20.92亿元，同比增

长18.42%。公司通过实施“增品种、提品质”的战略，持续推动产品品质、品种多样性及市场竞争力的

全面提升。

在西药工业方面，公司旗下北京京丰制药集团有限公司（以下简称“京丰制药”）业绩持续增长，前

三季度实现营业收入3.83亿元，同比增长34.41%；药品生产方面，京丰制药现有批准文号300余个，产

品覆盖10余种剂型，在产品种达到150余个，以降糖、外用药、感染呼吸、心血管、神经系统等系列产品

为主，囊括“二甲双胍”系列、复方克霉唑乳膏等明星产品；药品研发方面，京丰制药聚焦降糖、外用、心

脑及抗感染四大领域，目前已通过一致性评价的药品种类达10种，在研新品包括10个原料药及25个

制剂。前三季度，京丰制药生产的乳酸菌素颗粒剂获得药品补充申请批准通知书，实现了药品工艺及

质量升级；原料药呋塞米获得上市许可，进一步提升公司在心血管领域的市场竞争力，拓展原料药及

制剂协同发展空间。

在中药工业方面，公司旗下九信中药集团有限公司（以下简称“九信中药”）前三季度实现自产饮

片销售 16.05亿元，同比增长 15.09%；九信中药围绕道地药材和中药饮片业务布局全产业链，致力于

生产高品质、安全可靠的中药产品，围绕“九信”“九州天润”“金贵德济堂”“九信堂”“臻养”等品牌，打

造参茸贵细、品质精饮、配方普饮、健康食品等系列产品。目前，九信中药旗下所有饮片企业均已入驻

中药质量追溯平台，实现了中药饮片制造与流通全过程可追溯。

在OEM产品方面，公司医疗器械OEM注册有美体康、弗乐士品牌，取得MAH二类产品注册证11
张、一类产品备案证28张，拥有OEM器械品规达205个。公司药品OEM包括片剂、胶囊、口服液、复方

颗粒等408个品规。公司通过自主研发和生产自有品牌及OEM产品，开发拥有自主知识产权、独家经

营权的产品，提升了公司产品竞争力；同时，不断开拓外部销售渠道，扩大产品销售、提升市场占有率，

为新产品战略实施奠定了基础。

（3）全面搭建以CSO为核心的新产品业务架构体系，为战略落地保驾护航

公司聚焦新产品战略，以全擎健康（CSO）为核心，搭建产品与推广营销体系，组织协调产品战略

发展事业部、中央市场部、医疗终端事业部、药事服务事业部及新品开发事业部等部门，优化决策机

制，强化统筹协调；持续完善公司产品引进、产品开发、产品生产、营销推广的系统化业务架构，进一步

提升新产品推广能力和公司盈利水平。

前三季度，公司产品战略发展事业部开展了近80个项目的调研，与50家持有人企业展开合作交

流，24个项目完成现场技术尽调，11个项目深入沟通，探索契合公司自身资源和能力的新产品，通过

投资、购买或引进等方式获得国内外优质仿制药、改良型新药及创新药的销售权；中央市场部前三季

度协助CSO业务引入总计14个品种、17个品规，为公司提供全品类的市场分析、市场策划、学术支持

和产品培训，自主挖掘并向各个业务板块推荐产品；医疗终端事业部专注于拓展适合医疗机构销售的

全国总代或区域代理产品，积极参与招采活动，整合专业线产品和推广资源，获得医药品种的销售权；

药事服务事业部聚焦处方药代理、推广及营销策划，引进适合医疗渠道的代理产品，组建专业临床推

广团队对引进产品进行销售。上述多业务体系的协同运作，加大了新产品引进力度，打造更为强大的

商业化能力，建立高效、合规、专业的推广体系和覆盖全面的推广网络，为新产品战略落地提供了坚实

而有力的组织保障支撑。

2、新零售战略实施的成果及亮点

公司新零售战略以“万店加盟”为核心，形成包含B2C电商总代总销、药九九B2B电商平台、零售

电商服务平台、物流Bb/BC仓配一体化等业务矩阵，打造“批零一体化”“线上线下一体化”和“BC仓配

一体化”的服务体系。

（1）好药师“万店加盟”业务实现突破性进展，门店已达26,703家，提前完成年度目标

截至三季度末，公司“万店加盟”计划已取得突破性进展，旗下零售品牌好药师直营和加盟药店已

达到26,703家，提前完成2024年度目标，预计年底有望达到30,000家，提前一年完成好药师零售药店

的布局目标。

前三季度，随着好药师门店数量的增长和加盟药店网络的不断扩大，公司对好药师加盟药店的销

售额实现显著增长，销售收入达到37.67亿元，同比增长58.28%；此外，好药师面向C端的新零售业务

前三季度实现销售收入 21.81亿元（含B2C电商总代总销业务）。公司积极拓展合作供应商，累计超

800家品牌供应商为加盟店提供强力品牌品种保障。同时，公司探索以“数智化药学服务+特慢病医

保+商保”的专业药房模式取得新进展，好药师DTP特药药房、慢病重症药房、“双通道”药房及院边店

等相关资质药房已超4,900家（含加盟店），经营SKU3,000?；前三季度，自营专业药房承接处方外流规

模达到2.71亿元。

公司致力于“新零售”场景核心系统的研发，打造的九州万店数字化平台已服务26,000多家门店，

平台集成了零售收银、进销存管理、医药电商、CRM会员、BI报表、医保平台等功能，成为零售行业最

具特色的SaaS系统。此外，公司作为国内领先的OTC药品配送商和拥有遍布全国现代物流网络的企

业，充分发挥加盟单体药店投资成本低、效率高、经营灵活的优势，利用自主研发的“门店通”系统与加

盟药店的ERP系统对接，全面赋能加盟药店的数字化管理，为药店提供厂家业务协同（流向管理和价

格维护等）、会员管理、患教咨询、医保履约、个人健康管理、慢病管理、远程医疗、电子病历、电商运营

（O2O）等系统服务，同时也为药店提供社区团购、城市合伙人、各项业务培训服务，补齐加盟药店的各

项短板。

今年以来，好药师相继荣获“2023年度中国药品零售企业销售总额十强”“2023-2024年度药品零

售企业优秀创新案例”，以及2023药品流通行业零售百强企业榜单第9位。未来，公司力争将好药师

药店打造成服务最优、效率最高、门店覆盖最广、最具竞争力的零售药店品牌。

（2）九州通B2C电商总代总销业务，前三季度销售收入7.23亿元，同比增长16.43%，抖音、快手等

兴趣电商渠道快速增长，持续领跑行业

前三季度，公司为药械企业提供“一站式”全网化B2C电商总代总销服务，前三季度实现销售收入

7.23亿元，同比增长16.43%。公司拥有10年?医药电商经验沉淀、350?业务运营团队、31?批零一体仓

配能力，积累了3,500万?C端用户。公司旗下九州通电商事业部通过“供应链+运营+数字化+医疗服

务”四位一体模式助力药械企业实现全网渠道业务的增长，为医药生产企业、电商平台提供电商运营、

渠道拓展、供应链管理等全场景服务，经销并运营了40余个知名医药健康品牌的线上官方旗舰店，包

括诺华、哈药、强生、鲁南、济川、桂龙、太极、齐鲁、双鹤等知名中西成药品牌，雅培、诺和诺德、松下、欧

姆龙等医疗器械品牌，善存、钙尔奇、同仁堂等营养保健品牌，以及贝因美、斯利安、艾儿等母婴个护品

牌，其中上亿级运营项目5个，千万级项目20余个，主要围绕药械企业需求进行产品推广，聚焦优势流

量打造全网爆款产品。

截至目前，公司已与天猫、京东、阿里、美团、拼多多、抖音等多个平台建立了良好的合作关系，采

用“全网总代总销+好药师官方网站”相结合的模式，为65家药械企业提供自营供货（产品运营）、旗舰

店运营、内容运营、医生 IP运营、商保履约、数字营销等“一站式”直接面向C端消费者的B2C电商总代

理总经销服务，有效推动公司新零售战略转型落地。前三季度，九州通电商事业部在抖音、快手等兴

趣电商渠道快速增长，同比增长超164%，持续领跑行业。

2024年4月，九州通电商事业部获得中国医药互联网大会“2023-2024年度健康互联网影响力平

台”荣誉。5月，九州通电商事业部获得“电商奥斯卡”金麦奖的“最佳营销服务商”“最佳直播服务商”

“最佳供应链服务商”以及“母婴健康赛道营销案例奖”4项大奖。

（3）面向药店、诊所及大型医药零售电商平台等终端客户的院外数字化分销业务，形成强大的

B2B电商终端销售渠道，前三季度收入规模达129.75亿元

前三季度，公司凭借行业领先的医药供应链体系及院外市场竞争优势，通过药九九B2B电商平台

业务、零售电商服务平台业务，全链赋能药店、诊所等终端客户以及大型医药零售电商平台，前三季度

收入规模已达129.75亿元，形成强大的B2B电商终端销售渠道，促进公司新零售战略落地。

药九九B2B电商平台业务方面，公司面向药店、诊所及中小连锁等客户的数字化分销业务稳健发

展，前三季度，药九九B2B电商平台自营交易规模已达81.10亿元。目前平台拥有PC、App、小程序多

个移动终端，注册用户45万?、活跃用户38万?，覆盖全国99%的行政区域，成为国内领先的院外数智

化交易与服务平台。平台通过链接厂家、供应商、诊所/基层医疗及中小连锁等各个B端，缩短流通环

节，挖掘平台数据，构建用户模型，精准捕捉用户需求，形成供应链闭环。此外，平台通过数字化和信

息化管理，建立平台数字化营销体系和品牌工业旗舰店运营，实现工业企业参与平台营销及供应链价

值体系构建；通过15万?会员客户和3,000?地推团队，建立平台线上线下一体化推广与运营能力，实现

终端市场深度覆盖和精准触达；以及提供特有的“Bb/BC仓配一体化”物流服务、“一站式”交易服务以

及供应链金融服务，以提升客户体验，促进公司由传统的医药分销业务向数字化医药分销业务快速转

型。

零售电商服务平台业务方面，公司对京东、阿里、美团、叮当、平安、抖音、快手、百度等头部医药零

售电商平台的健康产品供应链业务快速增长，前三季度销售收入规模已达48.65亿元，其中销售给京

东、阿里自营平台的药品及OTC产品达 38.53亿元，同比增长 24.05%，是其重要的药械供应服务商。

公司凭借覆盖全国的仓储物流网络和供应链优势，与零售电商平台系统打通，可以实现自动下单、自

动询价、同城即配、统一结算、全平台价格监测等多项服务。同时，公司零售电商服务事业部充分整合

区域公司产品、供应商、仓储物流等优势资源，已为东阿阿胶、扬子江、华润三九、广药集团、北京同仁

堂、山东达因等1,500余家品牌企业提供“一站式”全网化分销和供货运营服务，前三季度新增签约济

川、太极、成都迪康、达克宁及西安正大等10余家线上代运营工业品牌企业。公司不断完善品牌代运

营服务能力，赋能核心供应商持续扩容，提升客户品牌影响力，持续优化产品渠道管控，加大平台物流

代运营仓合作，构建行业通道，打造零售电商渠道“代运营+供应链”专业化服务品牌。

（4）高效供应链物流服务体系全面升级，赋能C端和B端客户共享10万品规资源，前三季度物流

相关业务收入达7.34亿元，同比增长22.99%
前三季度，公司数字物流与供应链解决方案实现收入7.34亿元，同比增长22.99%；毛利额1.57亿

元。公司已在全国范围（除西藏）搭建了行业特有的“Bb/BC一体化”全渠道物流供应链服务体系，大

力推进了公司物流服务的现代化进程。截至三季度末，公司已在重庆、山东、河南等24个地区部署物

流“Bb一体仓”，同时，位于湖北、上海、广东、北京、天津、浙江等6个关键区域的“BC一体仓”也已实现

持续稳定的运营，为公司物流服务的高效性和稳定性提供了坚实保障。近年来，公司不断升级物流系

统，全面提升全仓“一盘货”的管理服务能力，为医疗机构、连锁药店等大B端客户、单体门店及诊所等

小b端客户以及C端消费者同时提供快速交仓调度、高效履约的全链条物流服务。与此同时，公司将

现有商品库存与批发企业、药店共享，实现对小b端和C端客户直接发货；二级分销商和药店与公司共

享10万商品品规的资源，这不仅稳步提升了九州通在小b端、C端的市场竞争力，还促进了公司物流

板块相关业务规模的快速增长。

3、新医疗战略实施的成果及亮点

（1）新医疗战略实施显成效，“九信诊所”进展迅速，诊所终端覆盖率进一步提升

公司“新医疗”战略实施进展迅速，截至三季度末，公司在诊所终端渠道的覆盖率进一步提升，公

司已发展“九信诊所”会员店466家，全年力争发展会员店约800家，并打造50家“九信诊所”标杆会员

店。

近年来，在国家相关政策支持下，我国诊所数量和规模呈现快速增长态势。据卫健委统计数据，

2023年我国诊所数量近32万家，较2022年新增近4万家。此外，统计数据显示，2015年我国私人诊所

收入为 213.71 亿元，到 2023 年我国私人诊所收入约为 826.11 亿元，2015-2023 年复合增长率为

18.41%。随着人们健康意识的提高和医疗需求的增长，我国私人诊所市场规模将继续扩大，据米内网

预计，2029年我国民营医院、私人诊所、村卫生室等规模将达到4,500亿元。

随着诊所行业的快速发展，市场竞争也日趋激烈，私人诊所亟需通过提高信息化水平、提升服务

质量、加强品牌建设等方式，促进自身及行业健康持续发展。针对目前诊所普遍存在药品及器械产品

供应成本高、信息化和系统化程度低、服务能力亟待提升等问题，九州通以供应链能力为基础，聚焦全

国诊所“产品推广+诊所联盟运营”，通过整合慢病管理、智能诊断、保险服务等资源，向诊所/门诊提供

品种供应、IT系统、运营增值服务等一站式解决方案，搭建诊所运营体系，推进诊所会员联盟，提升诊

所业务规模，打造最专业的诊所“供应链+运营服务+数字医疗”综合服务平台。

此外，公司自主研发并上线诊所管家系统，该系统涵盖“接诊、治疗、收费、库存、对接医保”等诊所

日常经营所需功能外，还实现了患者快速建档、智能接诊、一键扫码入库、库存预警等帮助诊所提升效

率的特色功能。

（2）互联网医疗业务，实现“三医服务中心、处方外流业务与互联网医院平台建设”的全面发展

前三季度，公司互联网医疗事业部实现销售收入6,898万元。该业务以“互联网+医疗”和处方流

转为主要业务模式，推进面向等级医院的三医服务中心、处方流转平台、医院信息化系统的建设和运

营服务；并通过前述业务整合药企、物流、药店等线上线下医疗资源，实现患者从诊疗、支付、配送、药

学、产品等整个业务流程的闭环，实现“院前+院中+院后”的全程管理。三医、处方流转业务方面，实现

医保、医疗、药房处方流转的互联互通，可在医生开具处方后外流至院外药店，前三季度已签约8家医

院的处方流转项目；互联网医院建设业务方面，公司为公立医院建设互联网医院及搭建处方流转平

台，前三季度已完成11家医院的医疗信息化建设。

此外，公司电子处方业务取得突破，前三季度，公司新签约两家双定点互联网医院，并与阿里、美

团平台合作，活跃医生数较年初提升195%，线上日均处方单量较年初提升202%，线上开方审方业务

销售收入同比增长632%，电子处方业务整体销售收入同比增长53%。

4、不动产证券化（REITs）、数字化战略的实施成果及亮点

（1）公募REITs及Pre-REITs项目进展顺利，公募REITs申报已获受理，将实现九州通和公募RE⁃
ITs“双上市”平台的协同共赢

公募REITs方面，公司公募REITs申报已于2024年9月24日获得中国证监会、上海证券交易所正

式受理，申报发行顺利。本次公募REITs项目入池资产为武汉市东西湖区医药物流仓储资产，该资产

被国家发改委、商务部和中物联评为全国十大“国家智能化仓储物流示范基地”，合计总建筑面积约为

17.2万平方米。如经批准，本项目有望成为国内医药物流仓储设施首单公募REITs以及湖北省首单民

营企业公募REITs，具有较强的示范效应和积极影响。

Pre-REITs方面，公司已启动Pre-REITs项目，为公司公募REITs后续扩募提前孵化和培育优质的

医药物流仓储资产，目前进展顺利，已完成资产梳理、合规尽调和投资人路演等工作。本次选取的首

期Pre-REITs入池资产拟定为公司下属企业持有的位于上海、杭州、重庆的三处医药物流仓储资产及

配套设施，合计总建筑面积约为24万平方米。

公司公募REITs及Pre-REITs项目均以持有的优质医药物流仓储资产作为底层资产；自成立以

来，公司积累了丰富的现代仓储物流资产，在全国拥有141座高标准的物流仓库以及290万平方米符

合GSP标准的医药物流仓储资产及配套设施，这为公司开展 REITs 及Pre-REITs项目提供了良好的

基础。

公募REITs及Pre-REITs的发行将助力公司盘活医药仓储物流资产及配套设施，回笼权益性资

金，促进公司主营业务的快速发展；并通过搭建轻资产运营平台，实现业务上“轻重分离”以及多元化

收益；同时，可显现公司持有优质医药物流仓储资产的公允价值，进而提升公司的市场价值，实现九州

通和公募REITs“双上市”平台的协同共赢；此外，也将对公司未来财务指标产生积极影响，如公募RE⁃
ITs发行完成，预计将增加公司净利润不超过7亿元；如Pre-REITs发行完成，预计将增加公司净利润

不超过9亿元。（最终以会计师事务所审计后的结果为准）

（下转D92版）


