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关于2023年年报问询函的回复公告
本公司董事会及全体董事保证本公告内容不存在任何虚假记载、误导性陈述或者重大遗漏，并对

其内容的真实性、准确性和完整性依法承担法律责任。
根据上海证券交易所《关于对湖北华强科技股份有限公司2023年年度报告的信息披露监管问询

函》（上证科创公函【2024】0190号，以下简称“《问询函》”）的要求，公司会同天职国际会计师事务所（特
殊普通合伙）（以下简称“会计师”或“年审会计师”）、华泰联合证券有限责任公司（以下简称“华泰联合
证券”或“持续督导机构”），对问询函所提及的事项进行了逐项落实，现将问询函所涉及问题回复如
下：

本回复中部分合计数与各项目直接相加之和可能存在尾数差异，系数据四舍五入造成。
1、关于主营业务
年报显示，公司实现营业收入 5.73亿元，同比减少 2.21%；其中第四季度实现营业收入 2.1亿元，

同比增加 53.67%，占营业收入的比例也由上年 23.31%提高至 36.64%。公司主营业务毛利率为
15.30%，同比减少4.54个百分点；其中，集体防护装备毛利率-17.85%，上年为-20.42%；药用丁基胶塞
毛利率25.63%持续下滑，较上年减少8.11个百分点。此外，军队采购网于2024年5月10日发布公告，
自2024年4月17日起3年内禁止公司参加全军物资工程服务采购活动。请公司：（1）结合第四季度确
认收入的订单金额、收入确认时间、签署合同时间、应收款项余额、期后回款以及同行业可比公司情
况，说明第四季度收入同比大幅增加的合理性，收入确认是否符合企业会计准则相关要求；（2）结合集
体防护装备218产品、227产品、239产品等主要产品的在手订单金额，说明2024年集体防护装备收入
是否继续下降、毛利率是否仍然为负，以及公司是否有应对措施，如是，请充分提示风险；（3）结合期后
新增订单、业绩及军队采购网处罚实际影响，说明公司收入持续性是否存在重大不利风险。

【回复】
一、公司说明
（一）结合第四季度确认收入的订单金额、收入确认时间、签署合同时间、应收款项余额、期后回款

以及同行业可比公司情况，说明第四季度收入同比大幅增加的合理性，收入确认是否符合企业会计准
则相关要求

2023年第四季度，公司营业收入按主要产品划分情况如下：
单位：万元

产品类别
个体防护装备
集体防护装备
药用丁基胶塞

其他
合计

2023年第四季度
3,625.95
5,858.93
9,428.33
2,070.74
20,983.96

2022年第四季度
1,349.34
3,765.80
5,737.28
2,802.42
13,654.85

变动比例
168.72%
55.58%
64.33%
-26.11%
53.67%

2023年第四季度，公司主要产品个体防护装备、集体防护装备以及药用丁基胶塞产品收入同比均
出现较大增长，带动公司营业收入大幅增长。具体分析如下：

1、个体防护装备
2023年第四季度，公司个体防护装备产品销售收入3,625.95万元，较上年同期增加2,276.61万元，

同比增长168.72%。2023年第四季度，公司个体防护装备收入大幅增长主要系107产品在第四季度军
检交付所致，具体情况如下：

单位：万元
客户
名称

单位A
联***所

合计

合同签订时间

2022年11月26日
2022年8月1日

-

合同约定交付时间

2023年11月30日前
2023年11月30日前

-

军检/确认收入时间

2023年10月
2023年11月

-

收入确认金额

3,213.11
0.28

3,213.39
2023年第四季度，公司按照合同约定完成2022年签订的107产品订单的生产交付，经军方军检合

格并取得军检合格证。公司在取得军检合格证时按照暂定价确认收入，收入确认符合《企业会计准
则》的相关要求。

军检交付后，军方已按照研制目标价结算回款，但因107产品暂未审价完成，尚未完成最终结算，
剩余款项将待审价完成后按照军方审定价格进行结算。

2、集体防护装备
2023年第四季度，公司集体防护装备产品销售收入5,858.93万元，较上年同期增加2,093.13万元，

同比增长55.58%；其中，人防工程滤器产品销售收入3,884.71万元，较上年同期增加3,617.30万元，同
比增长 1,352.72%。因此，公司 2023年第四季度集体防护装备收入的增长主要系人防工程滤器产品
收入大幅增长所致。

2023年第四季度，公司主要人防工程滤器客户的销售情况如下：
单位：万元

序
号

1

2

3

4

客户名称

宁夏全瑞
人防工程
设备有限

公司
泰州市华
特防护设
备有限公

司

江苏凯诚
人防工程
设备有限

公司

安平县鑫
彼岸金属
丝网制品
有限公司

合计

合同签订
时间

2022 年 9
月19日

2023 年11 月 18
日

2023 年10 月 25
日/2023
年 12 月 8

日

2023 年10月24
-

合 同 金 额
（含税）

2,681.23

504.00

280.00

238.00

3,703.23

2023 年 第 四
季度收入确认

时间

2023年12月

2023 年 11 月/2023年12月

2023 年 10 月/2023年12月

2023年10月

-

2023 年 度
第 四 季 度
收 入 确 认

金额

2,372.77

446.02

247.79

210.62

3,277.20

截 至 2023
年 末 应 收
账款余额

1,348.65

784.00

-

56.31

2,188.96

截至2024年5月
末期后回款情况

436.85

320.00

-

56.31

813.16

毛 利 率（考
虑存货跌价
准 备 转 销

前）

-52.65%

-39.78%

-47.06%

-67.92%

-51.46%

毛 利 率（考
虑存货跌价
准 备 转 销

后）

0.00%

2.77%

-5.27%

3.14%

0.18%
公司人防工程滤器产品在送货并取得客户签收单后确认收入，收入确认符合《企业会计准则》的

相关要求。2023年第四季度，公司人防工程滤器收入大幅增长主要系会计差错更正调整宁夏全瑞人
防工程设备有限公司人防工程滤器收入确认所致，具体情况参见《湖北华强科技股份有限公司关于
2021年年度、2022年半年度、2022年年度、2023年半年度报告更正暨会计差错更正的公告》（2024-
019）。

2022年末，公司针对人防工程滤器存货计提了存货跌价准备。2023年度上述存货实现销售，考
虑存货跌价准备转销的情况下，2023年四季度销售的人防工程滤器产品毛利率接近于0，具体情况参
见本报告“5、关于存货/一/（二）说明已计提存货跌价准备但又于本期实现销售的库存商品在前期计提
跌价准备的依据与合理性，以及本期实现销售对应的交易背景、交易金额、对手方及是否与上市公司
存在关联关系”。

3、药用丁基胶塞
公司药用丁基胶塞产品的销售具有小批量、多批次的特点，均为短期订单，客户较为分散，公司在

送货并取得客户签收单后确认收入，收入确认符合《企业会计准则》的相关要求。
2023年第四季度，公司药用丁基胶塞产品销售收入9,428.33万元，较上年同期增长3,691.05万元，

同比增长64.33%，主要原因系：（1）2023年度，公司药用丁基胶塞收入稳步增长，同比增长9.88%；（2）
2022年第四季度，受公共卫生事件影响，公司厂区存在临时封闭情况，造成药用丁基胶塞发货减少所
致，收入下降。2022年第四季度，公司药用丁基胶塞收入较2021年第四季度（剔除新冠疫苗胶塞）下
降33.94%。

综上所述，公司收入确认符合《企业会计准则》的相关要求；2023年第四季度公司收入大幅增长主
要系由107产品收入增长、人防收入会计差错更正以及上年同期药用丁基胶塞收入因公共卫生事件
下滑等多个因素共同导致的，与同行业可比公司可比性较弱，具有一定的特殊性，不存在通过提前确
认收入实现收入增长的情况。公司2023年第四季度收入大幅增长具有合理性。

（二）结合集体防护装备218产品、227产品、239产品等主要产品的在手订单金额，说明2024年集
体防护装备收入是否继续下降、毛利率是否仍然为负，以及公司是否有应对措施，如是，请充分提示风
险

2024年1-5月，公司集体防护装备实现销售收入792.41万元。截至2024年5月末，公司主要集体
防护装备产品的在手订单情况如下：

单位：万元
项目

218产品
236产品
239产品

其他
合计

在手订单金额（不含税）
356.24
1,016.28
12,346.27
185.88

13,904.67

合同约定交付年度
2024年
2024年
2024年
2024年

-
截至2024年5月末，公司239产品、236产品等集体防护装备产品的在手订单合计为13,904.67万

元，预计交付日期均在2024年度。在不考虑未来新增订单的情况下，预计公司2024年度集体防护装
备的销售收入较2023年度将存在较大幅度的增长。同时，2024年公司将进一步优化集体防护装备产
品结构，合理控制低毛利率产品规模，进一步提升板块毛利率水平。随着收入的增长及产品结构的优
化，公司预计2024年度集体防护装备产品的毛利率将有效改善，但以目前的产能利用率测算，公司集
体防护装备的规模效应仍未能有效发挥，如下半年新增订单不足或高毛利产品占比提高不及预期，则
2024年度公司集体防护装备产品仍存在毛利率为负的风险，提醒投资者注意风险，具体情况如下：

“2023年度，受军品订货延迟，规模效应未能充分发挥、产品结构中低毛利率产品占比较高等因素
影响，公司集体防护装备的毛利率为-17.85%，且同比减少6.72个百分点。2024年度，公司预计集体
防护装备的销售收入较2023年度将有所增长，叠加产品结构优化，预计集体防护装备的毛利率将有
效改善，但以目前产能利用率测算，公司集体防护装备的规模效应仍未能有效发挥，如下半年新增订
单不足或高毛利产品占比提高不及预期，则2024年度公司集体防护装备产品仍存在毛利率为负的风
险，提醒投资者注意风险。”

公司将继续积极开拓市场，获取更多的集体防护装备订单，充分发挥规模效应。
（三）结合期后新增订单、业绩及军队采购网处罚实际影响，说明公司收入持续性是否存在重大不

利风险
1、期后新增订单、业绩情况
2024年1-5月，公司经营情况稳定。特种防护板块，公司稳步推进军品订单的签订，共签署军品

合同28项，累计金额2,162万元；另有多项意向订货合同正在履行签批流程，公司将积极推进落实。
医药包装及医疗器械板块，产品具有小批量、多批次的特点，均为短期订单，期后新增订单与销售

收入基本保持同步。2024年1-5月，公司主要产品药用丁基胶塞产品销售订单持续稳定，实现销售收
入14,619.88万元，同比增长2.85%。

经初步测算，2024年1-5月，公司实现营业收入20,116.37万元，较去年同期下降11.25%，主要系
减少负毛利的人防工程滤器销售所致；得益于产品结构的优化，公司实现归属于母公司股东的净利润
2,501.23万元，较去年同期增长0.73%。

根据期后新增订单及业绩情况，公司收入持续性不存在重大不利风险。
2、军队采购网处罚实际影响分析
2024年5月10日，公司收到联勤保障部队战勤部采购计划处的违规处理决定。本次违规处理涉

及的投标文件作者一致的情况，系因委托第三方制作投标文件导致的，公司不存在串通投标情形。因
此，在收到上述处理决定后，公司针对标书制作单位河南四鑫（已于2024年2月注销）的行为给公司带
来的损失，已向其原法定代表人耿玉才提起民事诉讼，并于2024年6月6日获胜诉。根据湖北省宜昌
市三峡坝区人民法院民事判决书（（2024）鄂0591民初878号），公司受到军队违规处理决定系河南四
鑫接受公司委托代为制作标书的同时又为其他公司就同一项目制作标书导致。

同时，公司相关负责人前往洛阳某部、联勤保障部队战勤部进行沟通，充分说明情况，向联勤保障
部队战勤部提交复议申请并获得受理，目前复议申请正在审核过程中。根据违规处理决定书，本次违
规处理针对公司收入金额占比较低的军队物资工程服务采购，目前尚无法明确本违规处理事项对公
司军队物资工程服务之外的其他军品销售的影响。

从公司实际业务开展来看，自收到违规处理决定至本回复出具日，公司新签装备类军品（不属于
军队物资工程服务）订单7项，军品业务正常开展；如后续复议申请存在重大进展或上述违规处理对
军队物资工程服务之外的其他军品销售存在影响，公司将及时公告。

二、中介机构核查意见
（一）会计师核查程序及核查意见
1、核查程序
（1）了解、评估了管理层对自销售合同审批至营业收入入账的销售流程中的内部控制的设计和

执行，并测试了关键控制运行的有效性；
（2）了解和评价管理层收入确认政策是否适当；检查销售合同，识别与商品控制权（包括所有权

上的风险和报酬转移）相关的合同条款与条件，评价收入确认时点是否符合企业会计准则的规定；
（3）按照营业收入的产品明细类别，对华强科技营业收入增长率、毛利率与同行业可比公司进行

对比，分析差异原因并判断其合理性；
（4）抽样检查了与收入确认相关的支持性文件，包括出库单、客户签收单等；
（5）抽样对客户实施函证程序，函证内容包括交易金额以及期末应收账款的余额；
（6）对资产负债表日前后确认的收入核对至出库单等支持性文件，以评估收入是否在恰当的会

计期间确认；
（7）取得并查阅公司集体防护装备在手订单明细表及相关合同，分析收入及毛利率的变动趋势；

取得并查阅军队采购违规处理决定书、军队采购网的相关公告；取得并查阅公司复议申请材料、委托
制作投标文件证明资料以及诉讼申请及判决文件；访谈相关人员，了解相关事项的影响范围；查阅新
签合同情况。

2、核查意见
（1）公司2023年度收入确认符合企业会计准则相关要求，第四季度公司收入大幅增长主要系受

107产品军检时间、人防收入会计差错更正以及上年同期药用丁基胶塞因公共卫生事件导致发货减少
等多重因素的影响，大幅增长具有合理性；

（2）2023年度，公司受军品订货延迟、规模效应未能充分发挥、产品结构中低毛利率产品占比较
高等多因素影响，公司集体防护装备毛利率为-17.85%，与公司实际情况相符，未发现不合理之处。考
虑到集体防护装备整体规模效应未能充分发挥，2024年度集体防护装备毛利率仍存在为负的风险；

（3）公司军品合同签订暂未受到违规联勤保障部队违规处理的影响，根据目前新增订单及业绩
情况，未发现公司收入持续性存在重大不利风险。

（二）持续督导机构核查程序及核查意见
1、核查程序
针对上述事项，持续督导机构履行了以下核查程序：
（1）取得并查阅公司2023年第四季度收入明细表，分析收入大幅增长的原因；
（2）取得并查阅2023年第四季度主要产品的合同、收入确认凭证，核查收入确认时间的准确性；
（3）取得并查阅公司集体防护装备在手订单明细表及相关合同，分析收入及毛利率的变动趋势；
（4）取得并查阅军队采购违规处理决定书、军队采购网的相关公告；取得并查阅公司复议申请材

料、委托制作投标文件证明资料以及诉讼申请及判决文件；访谈相关人员，了解相关事项的影响范围；
取得公司关于新签军品合同相关说明。

2、核查意见
经核查，持续督导机构认为：
（1）公司收入确认符合《企业会计准则》的相关要求；2023年第四季度公司收入大幅增长主要系由

107产品收入增长、人防收入会计差错更正以及上年同期药用丁基胶塞收入因公共卫生事件下滑等多
个因素共同导致的，与同行业可比公司可比性较弱，具有一定的特殊性，不存在通过提前确认收入实
现收入增长的情况。公司2023年第四季度收入大幅增长具有合理性；

（2）2023年度，公司集体防护产品毛利率为负主要系产能未能有效发挥以及毛利率为负的人防工
程滤器收入占比较高所致，具有合理性；根据在手订单预计公司2024年度集体防护装备的销售收入
较2023年度将存在较大幅度的增长，毛利率将有所改善，但以目前产能利用率测算，公司集体防护装
备的规模效应仍未能有效发挥，如下半年新增订单不足或高毛利产品占比提高不及预期，则2024年
度公司集体防护装备产品仍存在毛利率为负的风险；

（3）根据期后新增订单及业绩情况，公司收入持续性不存在重大不利风险；
（4）针对军队采购网违规处理事项，根据湖北省宜昌市三峡坝区人民法院民事判决书（（2024）鄂

0591民初878号），公司受到军队违规处理决定系河南四鑫接受公司委托代为制作标书的同时又为其
他公司就同一项目制作标书导致。公司已向军方提交复议申请并获受理，目前正在审核中；根据违规

处理决定书，本次违规处理针对公司收入金额占比较低的军队物资工程服务采购，目前尚无法明确本
违规处理事项对公司军队物资工程服务之外的其他军品销售的影响。从公司实际业务开展来看，自
收到违规处理决定至本回复报告出具日，公司新签装备类军品（不属于军队物资工程服务）订单7项，
军品业务正常开展；如后续复议申请存在重大进展或上述违规处理对军队物资工程服务之外的其他
军品销售存在影响，公司将及时公告。

2、关于客户和供应商
年报显示，公司前五名客户销售额11,853.22万元，占年度销售总额20.69%，其中新增2个客户宁

夏全瑞人防工程设备有限公司、山东润泽制药有限公司；前五名供应商采购额17,416.68万元，占年度
采购总额49.31%，其中新增4个供应商，分别为西布尔国际贸易（上海）有限公司及其关联方、石家庄
柯佰贸易有限公司、上海紫亭新材料科技有限公司和北京瑞利恒安科技有限责任公司。同时，公司医
药包装产品原材料的主要供应商集中在美国、欧洲、俄罗斯和日本等国家和地区，存在较大程度的对
外依存。请公司：（1）按照不同产品，分别列示 2023年前五大客户及供应商名称、基本情况、合作年
限、交易内容、收入确认时点及依据、交易金额及与注册资本是否匹配、期末应收/应付款项余额、期后
收付款情况以及是否与上市公司存在关联关系；（2）结合公司近三年所有客户、供应商情况，说明是否
存在客户、供应商重合或属于同一控制的情况，如是，请说明购销价格与同期公司和其他客户、供应商
签署的同类合同价格是否存在差异，公司是否已向相关客户/供应商收取/支付全部货款，是否已向相
关客户/供应商发出/收取全部货物，是否具备商业合理性；（3）补充披露医药包装产品的境外供应商名
称、基本情况、合作年限、交易内容、交易金额及占比、期末应付款项余额及与上市公司是否存在关联
关系。

【回复】
一、公司说明
（一）按照不同产品，分别列示2023年前五大客户及供应商名称、基本情况、合作年限、交易内容、

收入确认时点及依据、交易金额及与注册资本是否匹配、期末应收/应付款项余额、期后收付款情况以
及是否与上市公司存在关联关系

公司产品可分为三类，包括个体防护、集体防护、医药包装及医疗器械。2023年按产品分类的前
五大客户及供应商具体情况列示如下：

1、前五大客户情况
单位：万元

产品种
类

个体防
护

集体防
护

医药包
装及医
疗器械

客户名
称

单位A

单位B

*****
项目管
理中心

*****
保障部

山西新
华防化
装备研
究院有
限公司

宁夏全
瑞人防
工程设
备有限
公司

山西新
华防化
装备研
究院有
限公司

*****
项目管
理中心

泰州市
华特防
护设备
有限公

司

唐山恒
大人防
设备有
限公司

石家庄
欧意和
医药销
售有限
公司

山东润
泽制药
有限公

司

广药白
云山医
药大健
康供应
链（ 广
州 ）有
限公司

悦康药
业集团
股份有
限公司

山东鲁
抗医药
股份有
限公司

基本情况

军队单位

军队单位

军队单位

军队单位

成立于 2003年，
注册资本为 15,000 万元。隶属
于中国兵器工业
集团有限公司控
股的上市公司北
化股份。经营范
围包括军用防护
器材、活性炭制
品 的 设 计 开 发

等。
成立于 2021年，
注 册 资 本 为 5,800 万（元），经
营范围包括人防
工程防护设备制
造；人防工程防
护设备销售；人
防工程防护设备

安装。
成立于 2003年，
注册资本为 15,000 万元。隶属
于中国兵器工业
集团有限公司控
股的上市公司北
化股份。经营范
围包括军用防护
器材、活性炭制
品 的 设 计 开 发

等。

军队单位

成立于 2013年，
注 册 资 本 为 1,000 万 元 ，经 营
范围包括人防设
备制造、销售、阀
门、油网、风机、
过滤器、地漏和
电气控制箱等产

品。
成立于 2014年，
注 册 资 本 为 2,000 万 元 ，经 营
范围包括人防工
程防护设备、砼
结构构建，人防
工程安装，机电

工程安装等。
成立于 2013年，
注册资本为 20,000 万 元 ，经 营
范围包括销售药
品 、食 品 、保 健
品、医疗器械、金
属材料、橡胶制

品。

成立于 2009年，
注册资本为 27,700 万 元 ，经 营
范围包括药品、
食品、保健品。

成立于 2005年，
注册资本为 500
万元，经营范围
包括药品生产、

研发、销售。

成立于 2001年，
注册资本为 45,000 万 元 ，经 营
范围包括新药研
发、药品生产、药

品销售。

成立于 1993年，
注册资本为 88,022.9735 万 元 ，
经营范围包括化
学原料、医药生
产、兽药生产、医
药包装品、食品
添加剂、医药工

程、进出口。

合作年限

10年以上

4年

2年

1年

10年以上

2年

10年以上

1年

9年

10年

5年以上

10年以上

3年

10年以上

10年以上

交 易
内容

107 产
品

115、127 产
品

126、
防 毒
手 套

等

407 产
品

115 产
品

RFP-1000
型 过
滤 吸
收器

218 产
品 、滤

器

237 产
品

RFP-1000
型 过
滤 吸
收器

RFP-1000
型 过
滤 吸
收器

卤 化
丁 基
胶塞

卤 化
丁 基
胶塞

卤 化
丁 基
胶塞

卤 化
丁 基
胶塞

卤 化
丁 基
胶塞

收入确认时点
及依据

由军事代表验
收，取得《产品
验 收 合 格 证》
后，确认收入。
以军检合格证

为依据。
由军事代表验
收，取得《产品
验 收 合 格 证》
后，确认收入。
以军检合格证

为依据。
由军事代表验
收，取得《产品
验 收 合 格 证》
后，确认收入。
以军检合格证

为依据。
由军事代表验
收，取得《产品
验 收 合 格 证》
后，确认收入。
以军检合格证

为依据。

经公司质量管
理部门送检合
格后，送货并取
得客户签收单
后 确 认 收 入 。
以客户签收单

为依据。

经公司质量管
理部门送检合
格后，送货并取
得客户签收单
后 确 认 收 入 。
以客户签收单

为依据。

经公司质量管
理部门送检合
格后，送货并取
得客户签收单
后 确 认 收 入 。
以客户签收单

为依据。

由军事代表验
收，取得《产品
验 收 合 格 证》
后，确认收入。
以军检合格证

为依据。

经公司质量管
理部门送检合
格后，送货并取
得客户签收单
后 确 认 收 入 。
以客户签收单

为依据。

经公司质量管
理部门送检合
格后，送货并取
得客户签收单
后 确 认 收 入 。
以客户签收单

为依据。

经公司质量管
理部门送检合
格后，送货并取
得客户签收单
后 确 认 收 入 。
以客户签收单

为依据。

经公司质量管
理部门送检合
格后，送货并取
得客户签收单
后 确 认 收 入 。
以客户签收单

为依据。
经公司质量管
理部门送检合
格后，送货并取
得客户签收单
后 确 认 收 入 。
以客户签收单

为依据。
经公司质量管
理部门送检合
格后，送货并取
得客户签收单
后 确 认 收 入 。
以客户签收单

为依据。

经公司质量管
理部门送检合
格后，送货并取
得客户签收单
后 确 认 收 入 。
以客户签收单

为依据。

交 易 金
额

2,964.44

2,728.25

1,181.42

297.35

245.77

2,372.77

1,006.12

780.17

693.81

589.38

2,418.12

1,369.63

1,326.30

1,321.06

1,258.51

交易金额
与注册资
本是否匹

配

不适用

不适用

不适用

不适用

是

是

是

不适用

是

是

是

是

是

是

是

期 末 应 收
账款余额

30,083.92

6,302.60

60.00

336.00

-

1,348.65

165.69

26.45

784.00

367.00

1,401.85

596.50

637.24

502.73

870.42

期后收款
情况

1,409.19

-

60.00

268.80

-

436.85

-

-

320.00

-

1,189.86

526.28

682.34

645.64

852.43

是 否
与 上
市 公
司 存
在 关

联

否

否

否

否

否

否

否

否

否

否

否

否

否

否

否

注：1、期后收款情况截至2024年5月31日；
2、部分客户存在期后收款大于期末应收账款的情况，主要系期后新增销售，公司滚动收款。
2023年新增进入前五大客户的公司为山东润泽制药有限公司（以下简称“润泽制药”）和宁夏全瑞

人防工程设备有限公司（以下简称“宁夏全瑞”）。
公司与润泽制药的合作年限超过10年以上，润泽医药成立于2009年，注册资本为27,700万元，注

册地址山东省菏泽市高新区大学路999号，2022年度工商年报显示员工人数454人，为中国制药百强
企业，国家火炬计划项目承担单位。

公司自2022年开始与宁夏全瑞合作，宁夏全瑞成立于2021年，系陕西全瑞的关联公司。陕西全
瑞成立于2003年，于2021年在宁夏投资建厂，主要从事人防防化设备、战时通风设备及平时通风设备
的销售、安装及售后工作。

2、前五大供应商情况
单位：万元

产品
种类

个体
防护

集体
防护

医药
包装
及医
疗器
械

供 应 商
名称

武 汉 辰
龙 精 密
仪 器 有
限公司

重 庆 三
五 三 三
印 染 服
装 总 厂
有 限 公

司

新 乡 天
诚 航 空
科 技 有
限公司

河 北 澧
润 电 气
设 备 有
限公司

湖 北 省
曙 业 商
贸 有 限

公司

北 京 瑞
利 恒 安
科 技 有
限 责 任

公司

山 西 新
华 防 化
装 备 研
究 院 有
限公司

北 京 京
威 汽 车
设 备 有
限公司

唐 山 市
化 学 厂
有 限 公

司

安 平 县
鑫 彼 岸
金 属 丝
网 制 品
有 限 公

司

西 布 尔
国 际 贸
易 （ 上
海）有限
公 司 及
其 关 联

方

深 圳 市
永 泉 福
商 贸 有
限公司

石 家 庄
柯 佰 贸
易 有 限

公司

上 海 紫
亭 新 材
料 科 技
有 限 公

司

上 海 浅
米 科 技
有 限 公

司

基本情况

成立于 2001年，注册资本为300 万元，经营范围包括测
量仪器的设计、生产、批零兼
营；非标检测设备的设计、批

零兼营；系统集成。

成立于 1980年，注册资本为9,800万元，经营范围包括一
般项目：生产、销售；纺织品、
印染色（花）布、印染仿真面
料、服装；进料加工和“三来

一补”业务。

成立于 2004年，注册资本为1,680万元，经营范围包括过
滤器、阀、燃油泵、散热器及
燃油环控系统附件设计、生

产、销售。

成立于 2016年，注册资本为1,500万元，经营范围包括电
池制造，电池销售，工程技术
研究和试验发展；配电开关
控制设备研发、制造、销售；
集装箱制造、销售；五金产品
制造、零售；金属包装容器及
材料制造、销售；光学仪器制
造、销售；机械设备销售；风
动和电动工具制造、销售等

等。

成立于 2019年，注册资本为738 万人民币，经营范围包
括木材销售，木质容器销售，
金属包装容器及材料销售，

建筑材料销售。

成立于 2011 年 11 月 29 日，
注册资本为 600 万元，经营
范围包括五金交电、金属材
料、机械设备、通用设备、专
用设备、电子产品、计算机、
软件及辅助设备；制造环境

保护专用设备。

成立于 2003年，注册资本为15,000 万元，隶属于中国兵
器工业集团有限公司控股的
上市公司北化股份。经营范
围包括军用防护器材、活性

炭制品的设计开发等。

成立于 1991年，注册资本为282.00 万元，经营范围包括
生产独立式暖风机；销售自

产产品。

成立于 2003年，注册资本为5,000万元，经营范围包括煤
制活性炭及其他煤炭加工。

成立于 2013年，注册资本为100 万元，经营范围包括金
属丝绳及其制品制造；金属
材料销售；橡胶制品制造；五
金产品制造；塑料制品制造；

金属结构制造。

成立于 2010年，注册资本为100 万人民币，为西布尔集
团全资控股子公司，负责合
成橡胶产品亚洲地区的销
售。经营范围包括化学产品
销售（不含许可类化工产
品），专用化学产品销售（不
含危险化学品），石油制品类
销售（不含危险化学品），贸
易经纪，国内贸易代理，销售
代理，进出口代理，货物进出

口，技术进出口。

成立于 2008年，注册资本为100 万元，经营范围包括物
资供销业（不含专营、专控、
专卖商品）；货物进出口、技

术进出口。

成立于 2013年，注册资本为100 万人民币，经营范围包
括塑料粒料及塑料制品（医
用品除外），机械设备及零配
件的销售；塑料粒料及塑料
生产（医用塑料制品除外）。

成立于 2012年，注册资本为100 万人民币，经营范围包
括塑料科技专业领域内的技
术开发、技术咨询、技术服
务；化工产品销售（不含许可
类化工产品）；塑料制品销

售。

成立于 2020年，注册资本为100万元。经营范围包括化
工产品、塑料制品、合诚材料

的销售等。

合 作 年
限

10 年 以
上

8年

1年

4年

5年

4年

10 年 以
上

6年

7年

3年

2年

10 年 以
上

10年

9年

4年

交易内容

采购 107 送
风器控制系

统

采购 115 产
品 涤/棉 混
纺 伪 装 布

（数码）

采购 126 滤
网

采购 107 电
池

采购 126 木
箱

采购 236 产
品材料

采购人防过
滤吸收器用
浸渍活性炭

采购 236 产
品空气燃油

加热器

采购浸渍炭

采购人防材
料

采购胶塞用
胶

采购胶塞用
薄膜

采购共挤膜
用聚丙烯

采购共挤膜
用聚丙烯

采购胶塞用
薄膜

交易金额

510.85

464.81

438.19

356.81

284.54

1361.68

744.82

564.16

517.87

346.49

7,966.85

4,737.99

1,893.47

1,456.69

873.18

交易金额
与注册资
本是否匹

配

是

是

是

是

是

是

是

是

是

是

是

是

是

是

是

期末应付
账款余额

865.83

456.48

438.19

200.97

78.78

483.49

0.00

6.54

138.00

79.30

1,338.57

796.25

243.85

82.86

370.56

期 后 付
款情况

351.56

456.00

425.04

200.97

162.26

722.26

0.28

0

138.00

192.03

2,378.38

2,619.33

515.62

947.26

1,159.80

是 否 存
在关联

否

否

否

否

否

否

否

否

否

否

否

否

否

否

否

注：1、期后付款情况截至2024年5月31日；
2、部分供应商存在期后付款大于期末应付账款的情况，主要系期后新增采购，公司滚动付款。
公司根据国内外政治经济环境、市场价格等因素，在满足卤化丁基橡胶性能和适用性要求的前提

下，灵活调整合适的供应渠道及供货比例，2023年度，公司卤化丁基橡胶主要采购自西布尔国际贸易
（上海）有限公司及其关联方。

石家庄柯佰贸易有限公司、上海紫亭新材料科技有限公司和北京瑞利恒安科技有限责任公司均
系与公司长期合作的供应商，因本年度下游需求变动进入前五大供应商。

（二）结合公司近三年所有客户、供应商情况，说明是否存在客户、供应商重合或属于同一控制的
情况，如是，请说明购销价格与同期公司和其他客户、供应商签署的同类合同价格是否存在差异，公司
是否已向相关客户/供应商收取/支付全部货款，是否已向相关客户/供应商发出/收取全部货物，是否具
备商业合理性

1、客户、供应商重合或属于同一控制的情况
（1）近三年公司主要客户、供应商重合或属于同一控制的情况如下：
近三年，公司客户、供应商重合或属于同一控制，且近三年累计销售收入、采购金额均大于150万

元的具体情况如下：
单位：万元

序号

1
2

3

4

5

6

7

8

客户名称

山西新华防化装备研
究院有限公司

云南无线电有限公司

南京际华三五二一特
种装备有限公司

宁夏全瑞人防工程设
备有限公司

宁夏天时利环保科技
有限公司

唐山恒大人防设备有
限公司

安平县鑫彼岸金属丝
网制品有限公司

河北品捷金属材料销
售有限公司

安平县特迈丝网制品
有限公司

类型

重合

重合

重合

同 一 控
制

重合

重合

重合

重合

交易内容
销售218产品/115产品

采购滤毒罐、浸渍活性炭

销售230产品
采购风量传感器
销售227产品

采购滤毒通风系统三防车单
元

销售 RFP-1000 型过滤吸收
器

采购浸渍活性炭

销售 RFP-1000 型过滤吸收
器

采购浸渍活性炭

销售 RFP-1000 型过滤吸收
器

采购钢材（多孔板成型炭盒
等）

销售 RFP-1000 型过滤吸收
器

采购钢材（扩散器、钢圈、前
后壁板等）

销售 RFP-1000 型过滤吸收
器

采购钢材（不锈钢板等）

2023年度
1,251.89
744.82
13.81
227.04

-
-

2,372.77
339.93
589.38

-
327.26
346.49
261.43
267.14

-
-

2022年度
545.71
796.59

-
219.02

-
5,287.20
171.48
1,417.26
107.08

-
-

317.01
-
-

406.73
175.82

2021年度
4,444.65
777.01
232.37
2,209.03
16,439.58
2,556.75

-
226.55
730.09
299.96

-
-
-
-
-
-

注：宁夏全瑞人防工程设备有限公司持有宁夏天时利环保科技有限公司 51.00%股权，为宁夏天
时利环保科技有限公司的控股股东。

（2）其他客户、供应商重合或属于同一控制的情况
除上述交易对手外，公司还存在与客户/供应商发生临时采购/销售的情况，采购/销售金额相对较

小，交易内容主要为医用防护服、医用防护口罩、备品备件等，不存在重大异常情形，具体如下：
单位：万元

序号

1

2

3

4

5

6

7

8

9

10

11

12

客户名称

湖北振远同康医疗
器械科技有限公司

麦德龙商业集团有
限公司宜昌西陵商

场

宁夏新华荣昌活性
炭有限公司

宜昌和畅商贸有限
公司

宜都市三沐高岭土
有限公司

中国兵器装备集团
上海电控研究所

江苏米吉米医用材
料有限公司

合肥同智机电控制
技术有限公司

合肥天鹅制冷科技
有限公司

四川华科恒达科技
有限公司

北京同方清环科技
有限公司

唐山市化学厂有限
公司

类型

重合

重合

重合

重合

重合

重合

重合

重合

重合

重合

重合

重合

交易内容
销售医用防护服、医用防护口罩
采购医用酒精、84消毒液、手持

红外测温仪等
销售医用防护服、医用防护口罩

采购肥皂、立白天然皂液、洗衣液
等劳保

销售随弃式面罩

采购活性炭

销售医用防护服、口罩
采购医用隔离鞋套、75%酒精消

毒湿巾等
销售一次性医用口罩

采购三沐高岭土

销售医用口罩

采购三防控制中心

销售医用一次性防护服、医用外
科口罩

采购熔喷布

销售ZJ120、ZJ220型过滤吸收器
采购左、右直流分配盒、便携式综

合电源
销售203产品、150型过滤吸收器

采购军用空调设备

销售40型过滤吸收器
采购风量测量装置、超压测控组
件、内循环净化装置、滤毒通风装

置控制器等
销售 RFP-1000 型过滤吸收器、

清华同方过滤吸收器

采购进气口关闭机等

销售107产品头带
采购浸渍炭、滤毒罐、滤毒罐组

件、活性炭等

2023年度
1.27
0.18
0.88
9.33
-
-

4.98
-

0.23
587.95
7.30
17.70
26.47
-

11.16
-

6.16
-
-

22.30

12.74
325.66
1.33

517.87

2022年度
15.58
-
-

17.21
-
-

18.12
-
-

487.84
4.82
-

63.98
66.40
-
-
-
-

1.50
69.22

17.70
1,372.26

-
117.11

2021年度
-
-
-

15.61
0.71
7.36
32.14
199.01

-
363.75
1.53
-

39.42
122.66

-
4.78
3.40
4.60
-

99.22

-
3,502.23

-
113.79

2、购销价格与同期公司和其他客户、供应商签署的同类合同价格是否存在差异，公司是否已向相
关客户/供应商收取/支付全部货款，是否已向相关客户/供应商发出/收取全部货物

近三年，公司客户、供应商重合或属于同一控制，且近三年累计销售收入、采购金额均大于150万
元的具体购销情况如下：

（1）销售情况

序号

1

2

3

4
5

6

7
8

客户名称

山西新华防化装
备研究院有限公

司
云南无线电有限

公司
南京际华三五二
一特种装备有限

公司
宁夏全瑞人防工
程设备有限公司
唐山恒大人防设

备有限公司
安平县鑫彼岸金
属丝网制品有限

公司
河北品捷金属材
料销售有限公司
安平县特迈丝网
制品有限公司

销售内容

218产品/115产
品

230产品

227产品

RFP-1000 型过
滤吸收器

销售 RFP-1000
型过滤吸收器

RFP-1000 型过
滤吸收器

RFP-1000 型过
滤吸收器

销售 RFP-1000
型过滤吸收器

销售价格

不适用

不适用

不适用

0.51万元/台
0.51万元/台

0.51万元/台

0.52万元/台
0.53万元/台

同期产品
销售均价

不适用

不适用

不适用

0.51万元/台
0.51万元/台

0.51万元/台

0.51万元/台
0.55万元/台

货物是否全
部发出

是

是

是

是

是

是

是

是

是 否 收
取 全 部

货款

否

否

否

否

否

否

是

是

应收账款余额
（万元）

165.69

15.60

6,799.77

1,348.65
367.00

56.31

-
-

注：同期产品销售均价为确认收入当年，公司向其他客户销售的同类产品收入/同类产品销量。
公司向山西新华防化装备研究院有限公司（以下简称“山西新华”）、云南无线电有限公司（以下简

称“云南无线电”）和南京际华三五二一特种装备有限公司（以下简称“际华3521”）销售的产品为单一
来源的配套军品，其销售价格需由军方审价后才能最终确定，无可比市场价格，不适用比价。

公司向宁夏全瑞、唐山恒大人防设备有限公司（以下简称“唐山恒大”）、安平县鑫彼岸金属丝网制
品有限公司（以下简称“鑫彼岸金属”）、河北品捷金属材料销售有限公司（以下简称“品捷金属”）与安
平县特迈丝网制品有限公司（以下简称“安平特迈”）销售的产品为RFP-1000型过滤吸收器，销售的价
格与同期产品销售价格接近，不存在重大差异。

（2）采购情况

序号

1

2

3

4
5

6

7

8

供应商名称

山西新华防化装
备研究院有限公

司

云南无线电有限
公司

南京际华三五二
一特种装备有限

公司
宁夏天时利环保

科技有限公司
唐山恒大人防设

备有限公司
安平县鑫彼岸金
属丝网制品有限

公司

河北品捷金属材
料销售有限公司

安平县特迈丝网
制品有限公司

采购内容

滤毒罐、浸渍
活性炭

风量传感器、
阻 力 检 测 装

置
滤 毒 通 风 系
统 三 防 车 单

元

浸渍活性炭

浸渍活性炭

钢材（多孔板
成型炭盒等）

钢 材（ 扩 散
器 、钢 圈 、前

后壁板等）
钢材（不锈钢

板等）

采购单价

不适用

不适用

不适用

2.63万元/吨
不适用

多 孔 板 成 型 炭
盒：90.92元/套

扩散器：18.85元/
千克

不锈钢板：19.03
元/千克

同期产品
采购均价

不适用

不适用

不适用

2.34万元/吨
不适用

多 孔 板 成 型 炭
盒：90.92元/套

扩散器：18.45元/
千克

不锈钢板：20.34
元/千克

货物是否全
部收到

是

是

是

是

是

是

是

是

是否支付全
部货款

是

否

是

是

是

否

是

否

应付账款余额
（万元）

-

671.82

-

-
-

79.30

-

0.68
注 1：同期产品采购均价为采购当年，公司向其他供应商采购的同类产品采购额/同类产品采购

量；
注2：公司向鑫彼岸金属、品捷金属和安平特迈采购的产品类型、规格及计量单位较多，无法统一

比价，因此选择各家供应商采购金额最大的一类型号产品进行比价。
公司向山西新华、云南无线电、际华3521、唐山恒大采购的产品为军品，其结算价格需由军方审价

后才能最终确定，无可比市场价格，不适用比价。
公司向宁夏天时利环保科技有限公司（以下简称“宁夏天时利”）采购的内容为浸渍活性炭，价格

为2.63万元/吨，略高于公司同期向其他供应商采购的同类产品价格，主要原因系浸渍活性炭市场价
格呈下降趋势，公司对宁夏天时利的采购合同签署时间较早，因此合同价格高于后续公司签订的其他
浸渍活性炭采购合同，不存在重大异常。

公司向鑫彼岸金属采购的内容为钢材，由于采购的产品类型、规格及计量单位较多，无法统一比
价，选择2023年采购金额占比最高的多孔板成型炭盒进行比价，与同期向其他供应商采购的价格一
致。

公司向品捷金属采购的内容为钢材，由于采购的产品类型、规格及计量单位较多，无法统一比价，
选择采购金额占比最高的扩散器进行比价，采购价格与其他供应商采购价格的差异率为2.17%，不存
在重大差异。

公司向安平特迈采购的内容为钢材，由于采购的产品类型、规格及单位较多，无法统一比价，选择
采购金额占比最高的不锈钢板进行比价，采购价格与向其他供应商采购价格差异率为6.44%，不存在
重大差异。

3、是否具备商业合理性
（1）山西新华
山西新华主营业务为军用三防器材、活性炭及催化剂和防护环保器材的生产销售，2023年公司向

山西新华采购滤毒罐、活性炭，山西新华向公司采购218产品/115产品。公司与山西新华采取应收应
付抵账的方式进行货款结算，双方结算时进行销售金额及采购金额对账，核对无误后将对应的应收账
款及应付账款金额抵消，抵消的部分无需再支付现金进行结算，由于销售金额大于采购金额，因此抵
消后应付账款余额为0，超过的部分形成应收账款。公司采购和销售业务均独立开展，采购的产品和
销售的产品没有直接对应关系，价格根据军方审价确定，价格公允。

（2）际华3521
际华3521主营业务为装具、环保滤材的生产和销售。际华3521系军方滤毒通风系统三防车单元

的供货单位，该产品由公司与际华3521合作生产。际华3521完成前道工序后将半成品滤毒通风系统
三防车单元销售给公司，由公司完成组装调试、测试后成为最终产品227产品再销售给际华3521。公
司与际华3521采取应收应付抵账的方式进行货款结算，双方结算时进行销售金额及采购金额对账，
核对无误后将对应的应收账款及应付账款金额抵消，抵消的部分无需再支付现金进行结算，由于销售
金额大于采购金额，因此抵消后应付账款余额为0，超过的部分形成应收账款。

（3）云南无线电
云南无线电系隶属于云南省工业投资控股集团有限责任公司（云南省国资委实际控制）的军工企

业。公司向云南无线电采购风量传感器用于集防滤器的生产，云南无线电向公司采购230产品等集
防产品。

（4）宁夏全瑞、宁夏天时利
宁夏天时利主营业务为活性炭及制品、催化剂、过滤材料的研发、生产及销售，公司按市价向其采

购浸渍活性炭，比价后在供应商间分配份额，供应商之间价格不存在重大差异。
宁夏全瑞主营业务为人防防化设备、战时通风设备及平时通风设备的销售、安装及销售业务，为

国家人民防空办公室批准的人民防空工程防护设备定点生产和安装企业，公司向其销售人防过滤器
具有合理性。公司与宁夏全瑞/宁夏天时利采取应收应付抵账的方式进行货款结算，双方结算时进行
销售金额及采购金额对账，核对无误后将对应的应收账款及应付账款金额抵消，抵消的部分无需再支
付现金进行结算，由于销售金额大于采购金额，因此抵消后应付账款余额为0，超过的部分形成应收账
款。公司采购和销售业务均独立开展，采购的产品和销售的产品没有直接对应关系，均属于正常的购
销业务。

（5）唐山恒大
唐山恒大主营业务为制造和销售人防工程防护设备、人防防化设备，公司向其销售RFP-1000型

人防过滤器，具有合理性。2021年，公司向唐山恒大采购浸渍活性炭，所采购的产品用于227产品的
制造。公司自2021年后未再对唐山恒大采购，前期采购款已结清，因此应付账款余额为0。公司采购
和销售业务均独立开展，采购的产品和销售的产品没有直接对应关系，均属于正常的购销业务。

（6）鑫彼岸金属、品捷金属和安平特迈
鑫彼岸金属、品捷金属和安平特迈的主营业务为金属制品的生产和销售，公司向其采购钢材，其

中向鑫彼岸金属采购的钢材为多孔板成型炭盒等；向品捷金属采购的钢材为扩散器、钢圈、前后壁板
等；向安平特迈采购的钢材为不锈钢板等。同时，鑫彼岸金属、品捷金属和安平特迈有区域内人防过
滤器的销售渠道，对公司人防过滤器产品有需求，公司向其销售人防过滤器具有合理性。

公司向上述单位采购各类钢材时按照公司内部规定履行询比价程序，向上述单位销售产品时遵
循公司统一的定价政策，采购和销售业务均独立开展，采购的产品和销售的产品没有直接对应关系，
均属于正常的购销业务。

（三）补充披露医药包装产品的境外供应商名称、基本情况、合作年限、交易内容、交易金额及占
比、期末应付款项余额及与上市公司是否存在关联关系

公司药用胶塞的原材料卤化丁基橡胶以及多层共挤膜的原材料共聚聚酯、塑料粒子主要来自于
境外采购。由于多层共挤膜收入占比较低，因此共聚聚酯、塑料粒子采购金额较小，公司的境外采购
主要为卤化丁基橡胶。

卤化丁基橡胶为大宗商品，在全球范围具有产量大、流通性好的特点。公司采购卤化丁基橡胶的
原产地来自俄罗斯、美国、日本和欧洲等产地。公司会根据国内外政治经济环境、市场价格等因素，在
满足卤化丁基橡胶性能和适用性要求的前提下，灵活调整合适的供应渠道及供货比例。

2023年度，公司综合考虑上述因素后选择西布尔国际贸易（上海）有限公司及其关联方作为卤化
丁基橡胶的供应商，具体情况如下：

供应商名称

西 布 尔 国 际
贸易（上海）
有 限 公 司 及

其关联方

基本情况

注册资金 100万人民币，
西布尔国际贸易（上海）
有限公司是西布尔集团
全资控股子公司，负责合
成橡胶产品亚洲地区的

销售

合 作 年
限

2022 年 8
月至今

交易内容

溴化丁基橡胶232 和 氯 化 丁
基橡胶139

2023年交易金
额（万元）

7,966.85

占 采 购 金
额比例

22.56%

期末应付账款
余额（万元）

1,338.57

是 否 存
在 关 联

关系

否

注：上表中2023年度交易金额为不含增值税、关税金额。
卤化丁基橡胶属于大宗商品，全球范围内有多个国家和地区能够稳定供应。同时，近年来国内企

业已逐步实现卤化丁基橡胶的国产化，公司正在稳步推进国产原材料替代的工作，协同国内原材料供
应商提升产品性能以适应药用丁基胶塞产品的需求。目前国产材料性能水平已基本满足丁基胶塞产
品性能要求，但由于药包材原材料的更换需要进行关联审评备案，周期较长，短期内仍主要以境外供
应为主。后续公司将联合大型医药企业进一步深入开展国产材料对药品安全性的影响，并向药品监
督管理局提请变更药品关联审评备案信息，逐步调整原材料进口情况。

二、中介机构核查意见
（一）会计师核查程序及核查意见
1、核查程序
针对上述事项，年审会计师执行了以下核查程序：
（1）获取2023年度采购及销售明细表，对大额采购及销售实施函证程序，并通过公开信息查询前

五大客户/供应商的基本情况，核查与公司是否存在关联关系，未发现异常的情形；
（2）检查前五大客户/供应商期末应收/应付款余额和期后收款情况；
（3）取得公司近三年客户/供应商清单，了解是否存在客户、供应商重合或属于同一控制的情况；

取得重合或同一控制的客户/供应商相关的交易合同，了解相关交易内容及交易背景，分析是否具有
商业合理性；分析客户、供应商重合或属于同一控制的情况下，对应的购销价格与同期产品可比价格
的情况，核查价格是否存在重大差异；

（4）查阅医药包装产品的境外供应商情况，了解其名称、基本情况、合作年限、交易内容、交易金额
及占比、期末应付款项余额及与上市公司是否存在关联关系等。

（5）对于境外供应商函证与走访情况，针对未回函或回函不符合情况，会计师所履行的替代性程
序及其有效性。

年审会计师对海外供应商西布尔国际贸易（上海）有限公司及其关联方独立实施函证程序，函证
内容如下：

名称

西布尔国际贸易（上海）有限公司

SIBUR·International·GmbH

函证期间/截止日期
2023-12-31
2023年度

2023-12-31
2023年度

项目
应付账款

交易额（不含增值税）
应付账款

交易额（不含增值税）

金额（万元）
1,338.57
4,540.13
3,645.29

西布尔国际贸易（上海）有限公司与 SIBUR·International·GmbH为关联公司，其中 2023年 1-6月
公司交易主体为西布尔集团的境外子公司SIBUR International GmbH，2023年6月后更换为西布尔集
团的境内子公司西布尔国际贸易（上海）有限公司，西布尔国际贸易（上海）有限公司回函应付账款金
额为 1,338.57万元、交易额为 5,130.35万元，回函不符，不符原因为税差，经计算调节后可以确认；SI⁃
BUR·International·GmbH未回函，我们执行替代程序，检查了 2023年度交易的合同、报关单、付款记
录、入库记录等资料，经检查，未见异常。

2、核查意见
（1）2023年公司前五大客户/供应商不存在重大异常，未发现与上市公司存在关联关系；
（2）近三年公司存在客户、供应商重合或属于同一控制的情况，购销价格与同期公司和其他客

户、供应商签署的同类合同价格不存在重大差异。公司已向相关客户/供应商发出/收取全部货物，与
多数客户/供应商按照净额结算交易款项，因公司多数情况为销售金额大于采购金额，且销售军品受
审价进度影响，部分款项仍为应收状态，相关交易具备商业合理性；

（3）通过对境外供应商西布尔国际贸易（上海）有限公司及其关联方实施函证以及检查报关单等
审计程序，公司与其交易不存在重大异常，与上市公司不存在关联关系。

（二）持续督导机构核查程序及核查意见
1、核查程序
针对上述事项，持续督导机构履行了以下核查程序：
（1）取得并查阅公司2023年客户收入明细表和供应商采购明细表，通过网络查询公司分产品前

五大客户/供应商的公开信息情况，核查与公司是否存在关联关系；
（2）查阅公司分产品前五大客户/供应商期末应收/应付款余额和期后收款情况；
（3）取得公司近三年客户/供应商清单，了解是否存在客户、供应商重合或属于同一控制的情况；
（4）取得重合或同一控制的客户/供应商相关的交易合同，了解相关交易内容及交易背景，分析商

业合理性；
（5）取得重合或同一控制的客户/供应商相关的发货单据和到货单据，了解期后货物发出/收取情

况；
（6）取得重合或同一控制的客户/供应商应收账款/应付账款明细，了解款项收取/支付情况；
（7）分析客户、供应商重合或属于同一控制的情况下，对应的购销价格与同期产品可比价格的情

况，核查价格是否存在重大差异；
（8）查阅医药包装产品的境外供应商情况，了解基本情况、合作年限、交易内容、交易金额及占比、

期末应付款项余额及与上市公司是否存在关联关系等。
2、核查意见
经核查，持续督导机构认为：
（1）2023年公司分产品的前五大客户/供应商不存在重大异常，与上市公司不存在关联关系；
（2）近三年公司存在客户、供应商重合或属于同一控制的情况，购销价格与同期公司和其他客户、

供应商同类产品的交易价格不存在重大差异，公司与相关客户/供应商的货款结算情况不存在重大异
常，与相关客户/供应商发出/收取货物的情况不存在重大异常，交易具备商业合理性；

（3）2023年度，公司医药包装产品原材料境外供应商主要为西布尔国际贸易（上海）有限公司及其
关联方，公司与其交易不存在重大异常，供应商与上市公司不存在关联关系。

3、关于应收款项
年报显示，公司期末应收账款、应收票据账面余额分别为7.50亿元、5,113.62万元，合计占营业收

入的比重 139.89%，其中应收票据为本期新增。同时，按单项计提坏账准备的应收账款余额 4.29亿
元，坏账准备余额7,215.30万元，其中对单位A和单位B的4.20亿元应收账款坏账计提比例为15%，与
上年一致，计提理由为审价延迟，对其他应收账款单项计提比例均为100%。账龄1年以上的应收账
款余额4.65亿元，占比62.05%。应收账款周转天数为400.09天，同比增加17.80天。请公司：（1）结合
单位A、单位B的审价程序和最新进展、同行业可比公司情况等，说明本年度仍按15%计提坏账准备、
未提高计提比例的原因及合理性，坏账准备计提是否充分、审慎；（2）列示账龄1年以上应收账款余额
前五名客户的名称、交易金额、交易内容、计提坏账准备及期后回款等情况，说明账龄1年以上应收账
款坏账准备计提的充分性，以及是否存在回收风险；（3）结合公司客户结构、信用政策等变化情况，说
明应收账款周转天数明显较长的主要原因，是否存在放松信用政策促进收入实现的情况；（4）补充披
露应收票据余额前五名对象的名称、交易金额、交易内容、与上市公司是否存在关联关系等，结合业务
模式、结算周期、信用政策等变化情况，说明客户及其支付能力、履约能力是否发生变化。

【回复】
一、公司说明
（一）结合单位A、单位B的审价程序和最新进展、同行业可比公司情况等，说明本年度仍按15%计

提坏账准备、未提高计提比例的原因及合理性，坏账准备计提是否充分、审慎
1、107产品的审价程序和最新进展
单位A和单位B系军方单位，公司对其应收账款按照15%的比例单项计提坏账准备主要系考虑

107产品审价延迟的特殊性，以更准确反映公司实际经营情况。
107产品系公司核心产品之一，为军方现役最新型专用型防毒面具。107产品于 2009年立项研

制，2010年4月，军方与公司签署《委托研制合同》，委托公司研制并生产107产品，并根据《关于××个
体防护装备系列研制立项事》（装×【2009】××号）确定了初步研制目标价格，在审价正式完成前，军方与
公司签订的装备订货合同均以研制目标价格作为合同价格，并按照合同价格付款，待审价完成后，再
根据审价情况结算，多退少补。由于107产品研制定型周期较长，合同价严重偏离实际情况，显著低
于预计价格，因此随着107产品的交付，公司形成了针对单位A和单位B较大金额的应收账款余额，且
账龄逐年提高。

2020年5月，军方审价中心完成现场审价并出具《审价协商纪要》，但由于受军队改革和公共卫生
事件等因素的影响，审价进展延迟，107产品价格一直未获最终批复。

由于前一轮现场审价距今时间较久，2024年4月，军方审价中心针对107产品组织开展了第二轮
现场审价工作。目前，军方审价部门已完成在公司现场的审核工作，后续将对107产品主要配套件厂
商进行延伸价格审核。全部现场审价工作结束后，将形成价格方案并报价格管理部门批准，获最终批
复后，公司即可与军方就107产品的款项进行结算。

2、同行业可比公司情况
107产品具有较强的特殊性，公司同行业可比公司暂未披露存在类似情况。但中航电测（300114.

SZ）、中国重工（601989.SH）、中国船舶（600150.SH）、中船防务（600685.SH）、中航西飞（000768.SZ）等
上市军工企业均将军方等特殊性质的客户的应收账款作为特殊组合计提坏账准备，且计提比例较低，
具体情况如下：

证券代码

300114.SZ
601989.SH
600150.SH
600685.SH
000768.SZ

公司名称

中航电测
中国重工
中国船舶
中船防务

中航西飞

组合名称

关联方及政府部门组合
政府机构及事业单位客户

政府单位及事业单位款项组合
政府单位及事业单位款项组合

以承担国防等研制任务应收特定客户的款
项及与关联方发生交易产生的应收款项及

其他往来款项

2023 年 末 应 收 账
款余额（万元）

58,812.15
48,881.06
138,163.18
102,961.35
1,730,311.68

2023年末坏账准备
计提比例
0.99%
2.58%

-
-

0.50%
3、本年度仍按15%计提坏账准备、未提高计提比例的原因及合理性，坏账准备计提是否充分、审

慎
公司在2022年末对单位A和单位B的107产品应收账款坏账准备计提方式进行调整，由账龄组

合计提改为单项计提，并在充分考虑单位A和单位B历史坏账准备计提情况的基础上，确定15%的计
提比例。

剔除107产品特殊情况的影响，最近五年，单位A和单位B的应收账款账龄主要集中在1-2年，按
照账龄组合计提坏账准备，对应坏账准备计提比例为不超过10%。基于谨慎性原则，公司选择按15%
单项计提单位A和单位B的应收账款坏账准备，显著高于部分上市军工企业对政府部门（军方）应收
款项的坏账计提比例。

因公司对单位A、单位B应收账款的形成系因107产品的审价延迟这一特殊事项导致的，且2022
年度公司针对单位A、单位B应收账款坏账准备计提方式调整时，已充分考虑上述客户历史坏账准备
计提情况，坏账准备计提充分。因此，2024年4月12日，经公司第二届董事会第五次会议、第二届监事
会第二次会议审议通过，2023年度及以后，在107产品审价完成前，如无其他证据表明单位A和单位B
的付款能力出现不利变化，对于单位A和单位B的107产品相关应收账款坏账准备均按照上述方式和
比例执行。

截至2023年末，107产品的审价工作正在推进中，单位A和单位B作为军方采购单位的付款能力
未发生不利变化，公司仍按 15%计提坏账准备、未提高计提比例具有合理性，坏账准备计提充分、审
慎。

（二）列示账龄1年以上应收账款余额前五名客户的名称、交易金额、交易内容、计提坏账准备及
期后回款等情况，说明账龄1年以上应收账款坏账准备计提的充分性，以及是否存在回收风险

截至2023年末，公司账龄1年以上应收账款余额前五名客户的具体情况如下：
单位：万元

序号

1
2
3
4
5

客户名称

单位A
际华3521
单位B

黑龙江省七台
河制药厂

广州悦瑞生物
科技有限公司

交易内容

个 体 防 护 装
备 、集 体 防 护

装备
集体防护装备

个体防护装备

医药包装产品

医药包装产品

应收账款余
额

35,664.43
6,799.77
6,302.60
320.00
297.95

账龄

1年以内；1-4
年

2-3年
1年以内；1-3

年

5年以上

1-2年

其中：账龄 1年
以上的金额

32,524.01
6,799.77
3,219.68
320.00
297.95

坏账
准备

5,349.66
2,039.93
945.39
320.00
29.79

坏 账 准 备
计提比例

15.00%
30.00%
15.00%
100.00%
10.00%

期 后 回 款
金额

1,149.99
-
-
-
-

注：上表中期后回款统计至2024年5月末。
公司对单位A、单位B、黑龙江省七台河制药厂的应收账款按单项计提坏账准备，其中，对黑龙江

省七台河制药厂的应收账款坏账准备计提比例为100%，计提充分；对单位A、单位B的应收账款坏账
准备计提比例为15%，相关坏账准备计提充分，具体情况参见本回复之“3/一/（一）结合单位A、单位B
的审价程序和最新进展、同行业可比公司情况等，说明本年度仍按15%计提坏账准备、未提高计提比
例的原因及合理性，坏账准备计提是否充分、审慎”。

公司对际华3521、广州悦瑞生物科技有限公司的应收账款按账龄组合计提坏账准备，其应收账款
账龄分别为2-3年、1-2年，坏账准备计提比例分别为30%、10%，计提比例与同行业可比公司不存在
显著差异，坏账准备计提充分。

报告期末，公司账龄1年以上应收账款前五名客户主要为军品客户，占比为98.75%，其中单位A、
单位B为军方单位，际华3521为国有控股上市公司际华集团（601718.SH）全资子公司，信用资质较高，
应收账款回收风险相对较低。

（三）结合公司客户结构、信用政策等变化情况，说明应收账款周转天数明显较长的主要原因，是
否存在放松信用政策促进收入实现的情况

1、公司客户结构、信用政策等变化情况
2022-2023年，公司客户结构变动情况如下：
单位：万元

客户性质
军品客户
民品客户

合计

2023年末应收账款余额
50,516.98
24,493.59
75,010.57

占比
67.35%
32.65%
100.00%

2022年末应收账款余额
51,738.73
22,300.99
74,039.72

占比
69.88%
30.12%
100.00%

2022-2023年，公司应收账款余额中客户结构整体保持稳定，均以军品客户为主，占比分别为
69.88%和67.35%，不存在重大差异。

公司根据客户资信状况、合作历史、采购规模和业务重要性等因素，授予主要客户欧意和医药、宁
夏全瑞、润泽制药、白云山医药、悦康药业等一定的信用额度，在信用额度内信用期限为不超过 90
天。对于新客户或交易金额较小的客户，公司与其协商确定具体信用期限和结算条款，根据其采购规
模、资信情况等，一般货到付款或给予30天、60天的信用期限。

报告期内，公司与主要客户的结算周期及信用政策未发生重大变化。
2、应收账款周转天数明显较长的主要原因，是否存在放松信用政策促进收入实现的情况
2023年，公司应收账款周转情况如下：
单位：万元

项目
应收账款平均余额（万元）

营业收入（万元）
应收账款周转率（次/年）
应收账款周转天数（天）

2023年度
74,525.15
57,275.31

0.77
468.42

其中：军品客户
51,127.86
10,418.20

0.20
1,766.72

民品客户
23,397.29
46,857.11

2.00
179.76

2023年度，公司应收账款周转天数为468.42天，相对较长，主要系军品客户应收账款周转天数较
长导致。公司军品客户回款较慢，主要系受107产品审价延迟的影响，不存在重大异常。报告期内，
公司与主要客户的结算政策及信用政策未发生重大变化，不存在放松信用政策以促进收入实现的情
况。

（四）补充披露应收票据余额前五名对象的名称、交易金额、交易内容、与上市公司是否存在关联
关系等，结合业务模式、结算周期、信用政策等变化情况，说明客户及其支付能力、履约能力是否发生
变化

2023年末，公司应收票据余额前五名客户具体情况如下：
单位：万元

序号
1
2
3
4
5

合计

客户名称
悦康药业集团股份有限公司

山东润泽制药有限公司
泰州市华特防护设备有限公司

宁夏全瑞人防工程设备有限公司
峨眉山通惠制药有限公司

应收票据余额
693.66
514.27
350.00
307.17
209.54
2,074.64

交易内容
医药包装产品
医药包装产品
集体防护装备
集体防护装备
医药包装产品

-

关联关系
无
无
无
无
无
-

报告期内，公司主营业务收入主要来源于特种防护装备、医药包装及医疗器械两大业务板块，分
别占营业收入的比例为28.91%和69.53%。其中，特种防护装备收入同比增长3.03%，医药包装及医疗
器械收入同比增长6.60%，较上年同期基本保持稳定，公司业务模式及收入结构未发生重大变化。

报告期内，公司与主要客户结算周期、信用政策等未发生重大变化，具体情况参见本回复报告之
“3/一/（三）结合公司客户结构、信用政策等变化情况，说明应收账款周转天数明显较长的主要原因，是
否存在放松信用政策促进收入实现的情况”。 （下转D34版）


