
本报记者 刘 钊

7月14日晚间, 九安医疗发布2023年半年度业绩
预报表示，上半年公司预计实现归母净利润约7.5亿
元至9.5亿元，同比下降93.77%至95.08%。而去年同
期，公司实现归母净利润152.44亿元。

九安医疗表示，去年同期，公司iHealth相关产品在
美国市场畅销，产品销售收入大幅增长带动公司去年
同期业绩大幅增长，iHealth品牌在当地的知名度和影
响力大幅提升。公司本报告期业绩较去年同期下降，
主要是国内外市场对于相关产品的需求下降所致。

2022年，受益于检测试剂需求旺盛，公司业绩及
股价一路飙升。然而2023年以来，公司股价却一落
千丈。截至7月14日，年初至今公司股价已累计下挫
28.07%，市值蒸发超65亿元。

北京博星证券投资顾问有限公司研究所所长、
首席投资顾问邢星告诉《证券日报》记者：“检测试剂
销量出现大幅下滑是意料之中的事情，这种靠短期
不确定性因素产生的收益难以持续，九安医疗更应
当思索如何制定公司未来发展战略。”

九安医疗在业绩预告中表示，面对市场变化，公
司坚持稳健经营，努力做好公司的经营管理，围绕爆
款产品和糖尿病诊疗照护“O+O”新模式（即Oline To
Offline的线上线下共融模式）在中国、美国落地两大核
心战略布局。充分利用近年来iHealth系列产品在美
国形成的品牌优势，依据市场需求，将中国具有竞争
力的技术和产品推向美国市场。同时，加快糖尿病诊
疗照护“O+O”新模式在中、美两地的实施进度。

据九安医疗介绍，基于多年对互联网医疗探索
的积累，九安医疗将加速推动糖尿病诊疗照护“O+O”
新模式的落地。在中国、美国的多个城市地区，与专
业医疗机构合作，在让“信息多跑路，患者少跑路”的
同时，提升医护团队的管理效率和照护质量。目前，
糖尿病诊疗照护模式正处于加速推广阶段，公司计
划未来在全国共开设约600家照护中心，形成专业的
糖尿病照护管理体系。

除了积极推进新业务模块，九安医疗也“热衷”
于投资理财，尤其是在新能源汽车领域。不少投资
者质疑公司的投资行为是否恰当。对此，九安医疗
表示，全球宏观经济大环境下，公司固定收益类资产
为主的大类资产配置较稳定。在国际成熟机构投资
者的资产配置中，股票投资是获取长期收益的一个
重要来源。公司认为中国新能源车公司目前已经形
成明显产业优势，公司希望可以在中长期分享全球
新能源汽车市场增长机会，技术创新和政策红利带
来的利润增长、品牌价值和竞争优势。

“九安医疗的‘O+O’新模式虽然有一定市场份
额，但该模式并非唯一，或将面临较大竞争压力，能
否走出困境还需要考量。”邢星进一步表示。

检测试剂龙头九安医疗风光不再
上半年净利预计下滑超90%

“困得不行，却还要等一个小时的
洗衣机”，深夜11点钟，小张在微博上
写下了这样的抱怨。

对于经常加班的她来说，洗衣服
的时间往往被拖到很晚，但为了第二
天能穿上干净整洁的衣物，只能熬夜
等到洗完之后再挪到烘干机去烘干，
然后再放心地去睡觉。她想：“要是放
进去之后什么都不用管，自动洗完烘
干，那该有多好”。

这一现象并非个例。智联研究院
发布的《2022中国职场青年睡眠质量
报告》显示，77%的职场青年日均睡眠
时间不足7小时。花费时间去等洗衣
机，对年轻人来说实在是一件“扎心”
的事情。

如何解决这一苦恼？或许可以用
到集成化的思路——将洗衣与烘干功
能结合到一起，依托智能化操作平台，
让一台机器发挥两台机器的作用，一
键即可自动完成洗衣、烘干全过程，无
需专门等待。

7月12日，康佳集团召开了2023年
核心客户峰会暨臻彩系列洗衣机新品

发布会，会上发布了两款——KH100-
1408AQCI 10公斤和KB100V56S 10
公斤大容量全新产品，从不同方面解
决了当下消费者个性化、多元化的洗
护需求。

轻松上手
也能轻松入眠

作 为 臻 彩 系 列 的 明 星 产 品 ，
KH100-1408AQCI 10公斤洗衣机，可
谓集各类“黑科技”于一身。

高清 3D 智慧炫彩的大屏，搭配
16道智能程序，视觉效果直观，操作
简单易上手，只需轻轻一触就能开启
想要的功能，让洗涤进度和效果一目
了然，家里老人也能轻松上手。

针对“上班族”夜间洗衣的诉求，
该产品更是从多个方面做出了贴心的
设计。

比如，洗烘一体化的产品设计，
无需花时间去晾晒或者烘干；智能投
放和智慧感知系统的结合，能够实时

感知水中污渍含量，匹配以合适的洗
涤时间、漂洗水位，不用实时关注也
能实现刚刚好的洗涤效果；而搭载的
BLDC变频电机，有力而不喧哗，让夜
间洗衣也能安静运行，不会影响到睡
眠的质量。

此外，作为新一代产品，它 54cm
的纤薄机身，也与当下家居家电一体
化的设计风格高度契合，可轻松嵌入
阳台柜、整体橱柜等各类家居，既美观
又节约空间，很容易俘获年轻消费群
体的“芳心”，尤其是在新房装修时格
外受到青睐。

追求健康舒适
技术“卷”起来

随着 Z世代成为消费主力，很多
产品的消费需求也在不断更新，洗衣
机就是其中之一。围绕新消费需求，
康佳推出的两款产品，分别从不同角
度给出了各自的解决方案。

比如面对越来越被重视的健康理

念，KH100-1408AQCI 10 公斤洗衣
机，采用了银离子除菌技术，晶体遇
水释放，深入衣物纤维深处，洗涤时
能杀菌除菌，脱水时还能在衣物表
面 形 成 一 层 保 护 膜 ，抑 制 细 菌 生
长。同时，还加入了专门的除螨程
序，呵护肌肤健康。

KB100V56S 10 公斤洗衣机，则
搭载了强效抗菌波轮技术，独特立体
蜂窝凹凸造型设计，能够放大与衣物
的接触面积，让洗涤更彻底，叠加波轮
盘中的抗菌成分材料，起到全方位抗
菌、抑菌的作用。

而对衣物舒适度的追求，让洗衣
技术也变得越来越“卷”。KH100-
1408AQCI 10公斤洗衣机，使用了仿
手 洗 水 流 ，轻 柔 不 伤 衣 物 ；
KB100V56S 10公斤洗衣机使用的也
是手搓式水流，能减少衣物缠绕，并通
过翻转水流使洗涤更均匀，减少对衣
物的拉扯与磨损，珍贵的面料也能放
心清洗。

在不久前落幕的AWE2023上，康
佳通过镭射布艺打造出了唯美的“极
地闪光蝶”，诠释炫酷套系产品命名的
同时，也是对洗烘产品轻柔呵护技术
的最好体现。对于消费者而言，康佳

“臻彩”系列就是高品质生活的代表，
既能保护衣物，也能全方位呵护家庭
成员的健康。

康佳白电的“百亿目标”

在2023年年度工作报告中，康佳
集团党委书记、总裁周彬强调：“要坚
定不移推进白电业务良性快速发展，
尽快实现白电百亿战略目标。”

2019 年开始，康佳将“振兴白
电”作为集团重要部署，定下百亿
战略，并围绕白电业务展开了一系
列布局。

以洗衣机为例，一方面，康佳不断
创新科技，围绕消费新需求，持续拓展
产品功能；一方面，通过签约Arcelik、
接手倍科电器工厂等方式，大幅提
升滚筒洗衣机的生产和研发能力，

并助力白电业务实现了冰洗空冷厨
的全产业全链条战略布局，综合能
力显著增强。

在 2021 年的洗衣机行业高峰
论坛上，康佳一口气斩获了“欧标
品质引领品牌”“智慧洗烘创新产
品 ”“ 杰 出 渠 道 表 现 产 品 ”三 项 大
奖 ，分 别 代 表 了 康 佳 洗 衣 机 在 品
质 、功 能 、销 量 三 方 面 的 突 出 优
势。在 2022 中国洗衣机·干衣机行
业 高 峰 论 坛 上 ，康 佳 再 次 大 放 异
彩，一举斩获“智慧洗护领先品牌”

“智慧臻彩洗烘引领产品”“杰出渠

道表现产品”三项大奖，引领洗衣
机产品向更高品质迈进。

家用洗烘产品怎么选？在社交平
台上，我们能搜到各种相关评测，看完
参数比较及性能上的一系列冗长测
试，最终才能根据价位及功能需求去
匹配适合自己的产品。

当然，还要一种“省流版”的方
式 ，那 就 是“ 闭 眼 入 ”康 佳 臻 彩 系
列，因为绝大部分你生活中会用到
的功能，都已经被设计到了该系列
的产品中。它的出现，注定超越你
的期待。 （CIS）

洗衣无小事：年轻人的心思 康佳知道
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本报记者 何文英

7月14日晚，达嘉维康发布回复
交易所关注函公告，对交易所关注
的公司控股子公司拟以自有资金或
自筹资金收购银川美合泰医药连锁
有限公司(以下简称“美合泰”)100%
股权相关事项进行了详尽地说明。

对于本次并购的战略意义，达
嘉维康总经理胡胜利在接受《证券
日报》记者专访时表示：“未来三到
五年公司致力于将连锁板块发展
成上市公司的主要业务，基于这一
目标，公司在全国选取了一些省份
进行并购拓展，而宁夏将成为公司
外延并购的北方支点，运营成熟后
将逐步向其他省份进行复制扩张。”

公司回应
估值和业绩对赌问题

根据达嘉维康收购公告，美合
泰是一家零售连锁医药企业，旗下
现有132家门店和1家超市。截至
2023年3月31日，美合泰股东全部权
益账面价值为895.12万元，收益法
评估值为2.51亿元，评估增值率为
2707.55%。从公告内容看，本次交
易未与交易对手方签订对赌协议。

对此，交易所要求达嘉维康就
并购标的估值合理性以及在未签订
对赌协议的背景下如何保障中小投
资者权益等相关问题进行回复。

达嘉维康在回复公告中列举
了2022年至2023年4月份公告的连
锁药房类上市公司收购案例及市
盈率情况。数据显示，同行业可比
交易案例的市盈率区间值为10.13
倍至47.50倍，平均值为26.98倍，达
嘉维康收购美合泰100%股权项目
评估值对应的市盈率为14.82倍，在
行业可比案例区间值之内，且低于
平均值。

在中小投资者权益维护方面，
达嘉维康也有相对应的保障措
施。公告显示，本次交易后，美合
泰将成为宁夏德立信的全资子公
司，根据公司之前收购宁夏德立信
签署的协议，交易对手方对宁夏德
立信在2022年至2024年的含税销
售额以及扣非净利润均做出了严
格的承诺。

“虽然本次交易未签订对赌协
议，但公司前期收购宁夏德立信已
有对赌条款设置。本次交易完成
后，美合泰作为宁夏德立信的全资
子公司，其经营业绩结果将直接影
响宁夏德立信的对赌完成情况。

同时，本次收购的财务资金成本全
部由宁夏德立信承担。因此，上市
公司与宁夏德立信的对赌条款设
置为美合泰未来业绩实现提供了
安全垫，可有效保障上市公司及中
小投资者利益。”胡胜利补充说。

以宁夏为中心
辐射中西部省份

上市以来，达嘉维康以湖南为
根基，向南方辐射，以收购的宁夏
连锁药店为北方支点，向周边省份
扩张。在湖南纵向下沉发展的基
础上，一体两翼向全国发展。截至
2022年底，公司在全国共计开设药
房498家，其中湖南167家，海南99
家，宁夏232家。

在达嘉维康的连锁业务扩张版
图中，为何选取宁夏为北方支点？
胡胜利解释道：“经过一年多的调研
发现，公司自身经营的规模与中西
部省份的发展较为适配，中西部省
份连锁率较低，专业化程度较弱，我
们将优势产品赋能给当地连锁药
房，使其转型成专业药房并产生业
绩增量，这是其迫切需要的资源，而
我们在此过程中也能快速提高在当
地市场的连锁化率和市占率。”

2022年7月份，达嘉维康收购宁
夏德立信51%股权，布下在中西部
省份的首个驻点。据悉，宁夏德立
信是宁夏药品零售行业销售规模领
先、品牌影响力名列前茅的龙头企
业之一，现已布局宁夏固原市、中卫
市、甘肃庆阳市等地，拟拓展宁夏银
川、吴忠、石嘴山及周边地区，后续
仍有较大发展空间。

此次达嘉维康计划将美合泰
纳入宁夏德立信麾下，为其在当地
市场的开拓再添强劲动力。胡胜
利表示：“本次并购选择以宁夏德
立信为交易主体，也是考虑到它在
当地已有成熟的团队渠道和管理
经验，以其为基础加之公司专业药
房管理的赋能，有望进一步将宁夏
市场做大做强。”

具有抢占DTP药房市场
“卡位”优势

近年来，随着医改以及双通道
政策逐步落地，处方药向院外市场
流通成为行业共识，而作为提供全
病程管理和追踪服务的DTP药房，
在承接院内高值药品向外流转的
过程中具备明显优势。

在此背景下，DTP药房市场规

模迅速扩张。数据显示，2020年中
国DTP药房市场规模为190亿元，并
以19.2%的年复合增长率快速增
长，预计2024年中国DTP药房市场
规模将达到383亿元。

“DTP药房需具备完善的医药
流通能力以及专业化全流程药事
管理能力，是‘链’接医院、患者、药
企三方的平台。”中周信息研究员
谌文杰对《证券日报》记者表示，
DTP药房的产品资源以及专业能力
对入局者抢滩该市场设立了较高
门槛，达嘉维康在医药流通以及连
锁药房板块的提前布局，为其抢占
DTP药房市场带来了“卡位”优势。

年报显示，截至2022年末，达
嘉维康销售DTP品规385个，DTP销
售额较去年同期增长27.45%，双通
道药房达55家，双通道及处方外流
业务持续推进，专业药房业务正持
续发挥零售业务的增长引擎作用。

基于专业药房的卡位优势，达
嘉维康也走出了与传统零售药房差
异化竞争的战略路线。胡胜利表
示：“公司深耕批零一体化产业链二
十年，为公司DTP市场快速扩张提
供了坚实的基础，未来公司将持续
聚焦专业药房的连锁扩张，致力于
成为该细分领域的龙头企业。”

达嘉维康回复交易所关注函：
澄清交易细节质疑 详解并购战略部署
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本报记者 李昱丞

7月14日晚，比亚迪发布2023年
半年度业绩预告，预计公司上半年
实现归母净利润105亿元至117亿
元，同比增长192.05%至225.43%。
扣非后归母净利润达93亿元至103
亿元，同比增长206.99%至240.00%。

对于上半年业绩高增长，比亚
迪表示，2023年上半年，新能源汽车
行业保持快速增长，公司新能源汽车
销量在去年同期的高基数上实现强
劲增长，市场份额持续提升，继续强

化在新能源汽车行业的领导地位。
比亚迪此前公布的产销数据

显示，上半年公司累计销售新能
源汽车125.5637万辆，累计同比增
长95.78%。

乘联会数据显示，按批发销量
和零售销量口径，上半年比亚迪市场
份额分别达到11.3%和12.1%，均位
居第一；具体到新能源乘用车市场，
按零售销量口径，上半年比亚迪市场
占有率达到37.4%，同样位居第一。

“国内新能源汽车市场增长很
快。比亚迪目前形成了海洋、王

朝、腾势等多品牌矩阵，可以满足
各阶层消费者的需求，充分享受到
市场增长的红利。”江西新能源科
技职业学院新能源汽车技术研究
院院长张翔对《证券日报》记者表
示：“目前很多城市出台政策刺激
汽车消费，随着车市的回暖，年轻
的消费者被引流至新能源汽车，支
撑了比亚迪销量走高。”

在海外市场，比亚迪也持续发
力。6月份，比亚迪在海外市场销
售10536辆，上半年累计销售74289
辆。供应端方面，年内比亚迪在巴

西、越南等国宣布了建厂计划。
比亚迪董事长此前在2022年

度股东大会上表示，比亚迪的汽车
产能以及各个零部件产出，都可以
满足未来的市场需求。同时，满足
未来海外市场不断增长的需求。

碳酸锂等关键上游原材料价
格的回落也助力比亚迪提升盈利
能力。Wind数据显示，截至7月14
日，电池级碳酸锂价格为30.35万
元/吨，价格同比降低35.29%，较高
峰期50万元/吨下降近四成。

“凭借不断提升的品牌力、持续

扩大的规模优势和强大的产业链成
本控制能力，并受上游原材料价格回
落影响，公司继续保持良好的盈利水
平。”比亚迪在业绩预告中表示。

在发布上半年业绩预告的同
时，比亚迪亦宣布，2022年员工持股
计划第一个锁定期届满暨解锁条件
成就。根据公告，该员工持股计划
第一个解锁期公司层面业绩考核指
标为“以2021年营业收入为基数，
2022年的营业收入增长率不低于
30%”，而比亚迪2022年实现营收
4240.61亿元，同比增长96.20%。

高基数下增长依然强劲 比亚迪上半年净利同比预增超200%


