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公司开展了修改原始单据情况的自查工作，通过自查未发现此类情况。 并先后组织了《企业成本

核算与控制》《业务流程涉及与优化》《收入准则解读》等培训，后续还将在业财融合、期货、新会计准
则、业务核算、纳税风险等方面开展培训。

（3）进一步规范收入确认、存货的核算管理，强化业财融合，通过信息系统固化业务流程，确保业
务单据准确完整及时传递至财务部门。 财务人员要切实提高懂业务、厘清业务本质的能力，要加强年
末存货清查盘点力度， 对于无采购发票但实物已入库的存货， 严格按照会计准则的规定进行暂估入
库，对于已经出库但未开票的存货，根据业务实质办理出库。 遵循谨慎性原则，按业务实质和《企业会
计准则》对收入、存货按照权责发生制进行规范核算，确保收入确认、存货核算符合业务实质。 确保财
务数据的真实、准确，切实提高财务信息质量，控制信息披露风险。

（4）进一步强化内部审计监督，加强会计基础、会计核算、收入、存货等方面的审计。 将对财务凭证
规范性、真实性专项审计纳入 2023年及以后年度审计工作中，从源头上加强内部审计监督，控制内控
风险。

（5）持续优化完善公司内部控制评价体系，结合具体情况加以修正；提升内部控制评价人员的综
合素质，强化内部控制理论和方法的学习及掌握，充分运用各种评价方法，排查风险漏洞，以确保内控
评价的效率和效果。 加强对内部控制缺陷的整改监督，建立内部控制自我完善的长效机制。

公司召开 2022年度内控评价工作安排部署会，明确强调要加强对原始单据真实性、合理性、合法
性的内控检查评价：增加内控评价抽样频率，分析各项资料之间的逻辑合理性，发现异常情况要加强
追踪和调查，防范单据伪造、变造风险影响内部控制评价有效性。

公司将谨记和坚持“四个敬畏”，牢牢守住“四条底线”，不断完善公司治理和内部控制体系，强化
会计核算的规范性、严谨性，认真吸取教训并引以为戒，杜绝类似情况的再次发生。 公司及全体董事、
监事、高级管理人员也将持续忠实、勤勉地履行职责，不断提高财务信息披露质量和公司治理能力，维
护公司及广大投资者利益，促进公司健康、稳定、持续发展。

公司经过上述整改措施后， 截止 2022 年 12 月 31 日与财务报告相关的内部控制整体上是有效
的。

会计师回复：
（一）核查程序
我们执行的审计程序包括但不限于：
1、检查相关业务的销售和采购的销售和采购合同、会计凭证及原始凭证；
2、结合 2022年报审计的相关审计程序，检查 2022年是否存在类似情形；
3、访谈公司管理层，了解虚增收入涉及的具体业务情况；有关该事项对内部控制有效性的影响说

明；
4、检查有关该事项的整改措施及相关资料；
5、结合 2022年内控审计业务的相关程序分析该事项对内部控制有效性的相关影响。
（二）核查意见
基于实施的审计程序，我们认为公司 2022年不存在同类情形；公司内部控制存在一定的缺陷，但

经过公司整改后截止 2022年 12月 31日与财务报告相关的内部控制整体上是有效的。
问题 4. 关于番茄加工和甜菜制糖业务。 年报披露，报告期内公司番茄产品、白砂糖分别实现收入

10.54 亿元、1.09 亿元，同比增减 37.91%、-59.56%；毛利率分别为 18.83%、4.69%，较上年增加 2.57
个百分点、减少 5.65 个百分点；子公司绿原糖业、新疆番茄、果蔬公司分别实现净利润 303 万元（同
比下滑 89.91%）、7,820 万元、4,770.09 万元。 请公司：（1）结合报告期内两类产品的业务模式、价格变
动和产销量情况、主要客户变化，补充披露番茄、白砂糖两大产品营业收入较上年变动较大的原因，相
关影响是否具有持续性；（2）补充披露子公司绿原糖业、新疆番茄和果蔬公司从事的具体业务类型，结
合主要经营数据及同比变化情况，量化分析上述子公司的经营状况和盈利能力，说明绿原糖业业绩显
著下滑的原因。 请年审会计师发表意见。

公司回复：
（一）结合报告期内两类产品的业务模式、价格变动和产销量情况、主要客户变化，补充披露番茄、

白砂糖两大产品营业收入较上年变动较大的原因，相关影响是否具有持续性；
1、番茄制品销售情况统计表

序号 单 位

2022 年 2021 年

数 量
（吨）

收 入
（万元）

成 本
（万元） 毛利率 数 量

（吨）
收 入
（万元）

成 本
（万元） 毛利率

1 绿原糖业 303.39 182.72 144.86 20.72% 9,809.02 4,836.13 4,378.34 9.47%

2 新疆番茄 48,431.28 30,676.34 22,726.19 25.92% 52,074.61 25,619.10 20,108.23 21.51%

3 果蔬公司 51,650.63 44,099.77 36,092.81 18.16% 39,114.73 20,557.71 17,228.17 16.20%

4 其他公司 39,322.87 30,415.55 26,565.92 12.66% 19,823.80 25,395.76 22,271.72 12.30%

合 计 139,708.17 105,374.38 85,529.79 18.83% 120,822.16 76,408.70 63,986.45 16.26%

2022年番茄收入前 5名客户情况：

序号 客户名称 客户性质 数量（吨 ） 金额（万元）

1 客户一 贸易商 42,280.50 32,099.71

2 客户二 生产商 13,871.72 10,531.53

3 客户三 生产商 5,242.33 3,980.02

4 客户四 生产商 4,352.90 3,304.76

5 客户五 贸易商 3,015.83 2,289.65

2021年番茄收入前 5名客户情况：

序号 客户名称 客户性质 数量（吨 ） 金额（万元）

1 客户一 生产商 30,434.96 14,894.53

2 客户二 贸易商 13,697.57 6,703.44

3 客户三 生产商 6,689.55 3,273.79

4 客户四 贸易商 6,556.72 3,208.79

5 客户五 生产商 5,333.24 2,610.03

注：上述信息涉及商业秘密，信息不适宜公开。
公司番茄制品的业务模式主要包括自产和贸易两种模式。 自产产品即常规的采购-加工-销售模

式，贸易模式主要是外采成品大桶酱进行再次销售。 2022年，受俄乌战争、欧洲能源价格上涨、主要番
茄酱生产国因气候原因减产致供应减少等因素影响，番茄酱出口价格较以往年度增幅明显，销量较上
年大幅增加。 因此，导致公司番茄制品收入增加的主要原因一方面是番茄酱市场价格上涨及销售量增
加，另一方面是子公司果蔬公司 2022年 4季度新增境外客户大订单所致。

截止目前，番茄酱出口价格仍处于高位区间，子公司果蔬公司仍在与 2022 年 4 季度新增境外客
户合作。2023年一季度，公司番茄制品实现净利润 1.2 亿元，比上年同期增加 1.09 亿元。番茄酱出口
价格后续走势及果蔬公司新增客户订单是否可持续主要影响因素为新产季国内及国际生产和供应情
况、国际关系的变化等，具有一定的不确定性。 公司将通过加强原料基地建设、提高生产自动化水平进
一步降低生产成本、加强市场研究和预判能力、提高出口服务水平等措施，进一步提高番茄制品的抗
风险能力和盈利能力。

2020年 1月-2023年 5月大桶番茄酱出口价格走势图

综上所述， 番茄制品营业收入较上年变动较大的原因是新增国外客户和番茄酱出口价格上升所
致， 番茄酱出口价格后续走势及果蔬公司新增客户订单是否可持续受后续国内及国际生产和供应情
况、国际关系的变化等因素影响，具有一定的不确定性。

2、白砂糖销售情况统计表（万元）

序
号 单位

2022 年 2021 年

数量 收入 成本 毛利率 数量 收入 成本 毛利率

1 绿原糖业 19,892.95 9,979.07 9,654.96 3.25% 27,643.30 12,891.51 10,963.46 14.96%

2 其他公司 27,273.08 13,956.41 13,107.76 6.08%

合计 19,892.95 9,979.07 9,654.96 3.25% 54,916.38 26,847.92 24,071.22 10.34%

2022年白砂糖收入前 5名客户情况：

序号 客户名称 客户性质 数量（吨 ） 金额（万元）

1 客户一 （自然人 ） 批发和零售商 8,086.21 4,131.40

2 客户二 （自然人 ） 批发和零售商 5,487.23 2,803.53

3 客户三 （自然人 ） 批发和零售商 4,848.42 2,477.15

4 客户四 （自然人 ） 批发和零售商 3,100.75 1,584.23

5 客户五 贸易商 2,261.42 1,155.40

2021年白砂糖收入前 5名客户情况：

序号 客户名称 客户性质 数量（吨 ） 金额（万元）

1 客户一 生产商 4,614.10 2,151.80

2 客户二 （自然人 ） 批发和零售商 4,482.10 2,090.23

3 客户三 批发和零售商 3,567.99 1,663.94

4 客户四 生产商 3,353.74 1,564.03

5 客户五 贸易商 3,102.16 1,446.70

注：上述信息涉及商业秘密，信息不适宜公开。
公司白砂糖的业务模式主要包括自产和贸易两种模式。 自产产品即常规的采购-加工-销售模式，

贸易模式主要就是外采成品白砂糖进行再次销售。 绿原糖业主要从事自产白砂糖的生产、 加工和销
售，其 2022年收入较上年减少的主要原因：一是 2022 年白砂糖价格呈波动下降趋势，二是 2021 产季
的产量减少致可供 2022年销售的白砂糖存货减少。 白砂糖的贸易业务为子公司天沣物产业务之一，
其 2022年白砂糖贸易收入较上年大幅下降的主要原因是：市场行情较差，白砂糖贸易业务较 2021 年
大幅降低所致。 白砂糖价格受国际、国内生产供应情况、供需关系变化、国际能源价格变化影响明显，
且国内外食糖价格联动，价格波动会对公司白砂糖的规模及业绩均产生影响。 公司将通过加强原料基
地建设、提高生产的自动化水平进一步降低生产成本、加强市场研究和预判能力等措施，准确把握市
场机会，进一步提高糖产业的风险管理水平和盈利能力。

客户变化的主要原因是：公司白砂糖自然人客户符合行业惯例，同行业公司均存在同类情形。 白
砂糖业务每年通过多方询价后，选择合适的客户，没有相对的固定客户导致每年客户变化较大。

2019年 1月-2023年 5月 CZCE白糖期货价格走势图

数据来源：wind资讯
综上所述，白砂糖营业收入较上年变动较大的原因是，2022年白砂糖市场行业较差导致市场价格

下降及贸易业务量下降、2021产季的产量减少致 2022年可售产品减少所致。 白砂糖价格后续走势受
生产和供应情况、市场行情的变化等因素影响，具有一定的不确定性。 公司将通过加强原材料的收购
和生产管理增加未来白砂糖的生产量，该影响因素不具有持续性。

（二）补充披露子公司绿原糖业、新疆番茄和果蔬公司从事的具体业务类型，结合主要经营数据及
同比变化情况，量化分析上述子公司的经营状况和盈利能力，说明绿原糖业业绩显著下滑的原因。

绿原糖业、新疆番茄、果蔬公司主要财务数据：

项目 绿原糖业 新疆番茄 果蔬公司

主要指标 2022 年 2021 年 2022 年 2021 年 2022 年 2021 年

营业收入（万元 ） 14,829.32 21,491.25 31,120.62 26,216.85 44,376.55 21,192.71

营业成本（万元 ） 12,533.92 17,355.44 23,163.82 20,679.76 36,247.50 17,480.12

毛利率 15.48% 19.24% 25.57% 21.12% 22.43% 21.24%

营业利润（万元 ） 380.05 2,989.59 7,883.09 2,849.07 5,255.13 1,454.54

净利润 （万元） 302.66 3,000.54 7,819.93 2,850.94 4,376.22 1,309.89

1、绿原糖业营业收入及营业成本：

收入项目

2022 年 2021 年

数量（吨 ） 收入（万元） 成本（万元） 数量（吨 ） 收入（万元） 成本（万元）

白砂糖 19,892.95 9,979.07 9,654.96 27,643.30 12,891.51 10,963.46

冰糖 695.00 419.22 540.15 639.23 376.29 454.23

湿粕 101,566.19 1,625.06 1,050.45 97,954.24 2,403.10 794.71

番茄制品 303.39 182.72 144.86 9,809.02 4,836.13 4,378.34

其他 2,623.24 1,143.50 984.22 764.70

合计 122,457.53 14,829.32 12,533.92 136,045.78 21,491.25 17,355.44

绿原糖业从事的具体业务类型是生产加工、销售白砂糖、冰糖等糖产品。 绿原糖业 2022年营业收
入较上年减少 6,661.93 万元。 其中：白砂糖收入较上年减少 2,912.44 万元，主要原因是：白砂糖 2022
年销量 19,892.95 吨较上年 27,643.3 吨减少 7,750.35 吨， 使收入减少 3,614.39 万元； 平均销售单价
5,016.39 元/吨较上年 4,663.52 元/吨增加 352.87 元/吨，使收入增加 701.95 万元;其他收入较上年减少
3,749.49万元，主要原因是公司在焉耆垦区有两个大桶番茄酱生产厂区，分别为新疆番茄厂区和绿原
糖业铁门关分公司厂区。2021番茄生产季订单量较 2020产季下降约 40%，为降低成本，公司将全部订
单集中至新疆番茄厂区进行生产，绿原糖业铁门关分公司未生产，2022 年仅销售 2021 年末部分 2020
产季大桶番茄酱库存， 致绿原糖业铁门关分公司 2022 年收入较 2021 年收入减少及绿原糖业其他收
入减少。

2022年度，绿原糖业实现净利润 302.66 万元，较上年同期减少 2,697.88万元，同比下滑 89.91%。
其中：绿原糖业本部净利润较上年同期减少 1,478.15 万元，主要是：甜菜收购价格上涨致成本上升的
幅度高于售价上涨的幅度，产品毛利下降及销售量下降所致；绿原糖业铁门关分公司净利润较上年同
期减少 1,219.73 万元，主要是 2021-2022 产季未生产，但是存在管理费用等固定支出，导致利润较上
年大幅减少。

2、新疆番茄经营数据表：

收入项目

2022 年 2021 年

数量（吨 ） 收入（万元） 成本（万元） 数量（吨 ） 收入（万元） 成本（万元）

大桶酱 48,431.28 30,676.34 22,726.19 52,074.61 25,619.10 20,108.23

其他 444.27 437.62 597.74 571.54

合 计 48,431.28 31,120.62 23,163.82 52,074.61 26,216.85 20,679.76

新疆番茄从事的具体业务类型是生产加工、销售大桶番茄酱。 新疆番茄 2022 年营业收入较上年
增加 4,903.77 万元。 其中：大桶番茄酱 2022 年销量较上年减少 3,643.33 吨，致收入减少 1,792.41 万
元；平均销售单价 6,334元/吨较上年 4,919.69 元/吨增加 1,414.3 元/吨，致收入增加 6,849.65 万元。 截
止目前，番茄酱出口价格仍处于高位区间，市场行情较好，盈利能力较强。

3、果蔬公司经营数据表：

收入
项目

2022 年 2021 年

数 量（吨 ） 收 入（万元） 成 本（万元） 数 量（吨 ） 收 入（万元） 成 本（万元）

番茄制品 51,650.63 44,099.77 36,092.81 39,114.73 20,557.71 17,228.17

其他业务 276.78 154.69 635.01 251.95

合计 51,650.63 44,376.55 36,247.50 39,114.73 21,192.71 17,480.12

果蔬公司从事的具体业务类型是生产加工、销售小包装番茄制品，销售模式为订单式生产。 2022
年果蔬公司营业收入较上年增加 23,183.84 万元， 其中销售量比上年增加 12,535.90 吨， 致收入增加
6,792.06万元，平均销售单价比上年增加 3,173.59元/吨，致收入增加 16,391.78万元。

截止目前，果蔬公司仍在与 2022年 4季度新增境外客户合作，市场行情较好，盈利能力较强。
综上所述，绿原糖业业绩显著下滑的主要原因，一是甜菜收购价格上涨致成本上升的幅度高于售

价上涨的幅度，产品毛利下降及销售量下降所致；绿原糖业铁门关分公司 2021-2022 产季未生产致收
入及利润减少。

会计师回复：
（一）核查程序
我们执行的审计程序包括但不限于：
1、抽查番茄加工和甜菜制糖销售和采购的相关合同、会计凭证、收付款银行回单等原始凭证；
2、访谈公司管理层及业务人员，有关番茄加工和甜菜制糖业务营业收入较上年变动较大的原因，

相关影响是否具有持续性；绿原糖业、新疆番茄和果蔬公司所从事的具体业务类型，结合主要经营数
据及同比变化情况，分析其经营状况和盈利能力，未来业务安排和规划；

3、获取绿原糖业、新疆番茄和果蔬公司经营情况的相关数量进行复核；
4、分析绿原糖业、新疆番茄和果蔬公司经营状况和盈利能力。
（二）核查意见
基于实施的审计程序，我们认为（1）公司番茄经营业绩较上年增加主要是由于新增客户及番茄出

口增加，该影响后续具有一定的不确定性；公司白砂糖经营业绩较上年下降主要是 2022 年白砂糖市
场行业较差导致市场价格下降及贸易业务量下降、2021 产季的产量减少致 2022 年可售产品减少所
致，该影响公司将通过经营行为进行改善及市场行情上升，后续将不具有持续性。（2）绿原糖业业绩显
著下滑的原因主要由于甜菜收购价格上涨致成本上升的幅度高于售价上涨的幅度， 产品毛利下降及
销售量下降及绿原糖业铁门关分公司 2021-2022产季未生产致收入及利润减少。 符合实际情况。

问题 5. 关于存货。 年报披露，公司存货期末余额 14.90 亿元，存货跌价准备本期计提 1.58 亿
元，同比增加 619.67%，主要系本期计提皮棉、白糖存货跌价准备所致，转回或转销 1.67 亿元，存货跌
价准备期末余额 1650 万元。 请公司：（1）分业务板块列示报告期末存货的主要构成、对应金额、库龄
结构、存放情况及本期计提、转回或转销的跌价准备；（2）结合皮棉和白糖的采购时间及期间市场价格
波动，说明本期存货跌价准备大幅增长的原因及合理性，是否存在前期计提不充分的情况。

公司回复：
（一）分业务板块列示报告期末存货的主要构成、对应金额、库龄结构、存放情况及本期计提、转回

或转销的跌价准备；
1、存货结构情况
（1）公司 2022年末存货余额 149,020.12万元，按行业列示如下：

业务板块

2022.12.31 金额（万元）

原材料 库存商品 其他 合计

番茄制品 4,976.93 27,853.60 4,503.66 37,334.19

白砂糖 198.21 11,763.65 142.72 12,104.58

皮棉 25,795.00 69,920.49 0.00 95,715.50

其他 1,422.09 2,122.63 321.14 3,865.85

合计 32,392.23 111,660.37 4,967.51 149,020.12

（2）公司 2021年末存货余额 291,100.60万元，按行业列示如下：

业务板块

2021.12.31 金额（万元）

原材料 库存商品 其他 合计

番茄制品 1,563.81 19,337.06 2,253.49 23,154.36

白砂糖 225.22 9,578.00 44.18 9,847.40

皮棉 39,950.84 215,628.63 80.86 255,660.33

其他 1067.53 1,021.36 349.62 2,438.51

合计 42,807.40 245,565.05 2,728.15 291,100.60

2、存货库龄情况
皮棉和白砂糖产品属于大宗商品，市场需求大，产品销售情况良好，通常在加工完成后次年便完

成销售；大桶番茄酱产品，主要面对国外市场，客户和市场相对比较稳定，通常在加工完成后次年完成
对外销售；公司小包装番茄酱产品通常按照客户需求进行定制化生产，发生存货积压的情况较少。

公司存货库龄结构情况如下（万元）：

序
号 行业

库龄结构表

已计提
存货跌
价准备

原材料 库存商品 其他

库龄 1 年以内 1-2 年 2 年 以
上 1 年以内 1-2 年 2 年 以

上 1 年以内 1-2 年 2 年
以上

1 番茄
制品 4,959.15 0.42 17.36 26,534.69 878.12 440.80 4,177.27 27.95 298.44 476.03

2 白砂糖 108.16 41.86 48.19 10,424.62 1,327.40 11.63 85.50 57.22 - 856.49

3 皮棉 25,795.00 - - 66,512.40 3,408.09 - - - - -

4 其他 1,422.09 - - 2,072.45 50.18 - 295.08 26.06 - 317.73

合计 32,284.40 42.28 65.55 105,544.15 5,663.79 452.43 4,557.85 111.23 298.44 1,650.25

3、存货的存放情况：
番茄制品、糖产品存货主要存放在工厂库房，皮棉存货存放在汇锦物流、兵棉宏泰棉花等全国棉

花交易市场监管仓库。
4.计提、转回或转销的跌价准备情况：
（1）2022年分产品计提、转回或转销的跌价准备情况

项目 上年年末余额 本期增加

本期减少

期末余额

本期转回数 本期转销数

番茄制品 504.12 - 28.10 476.03

白砂糖 71.49 803.41 18.41 856.49

皮棉 1,573.77 11,433.84 13,007.61 0.00

其他 389.32 - 71.59 317.73

合计 2,538.70 12,237.25 13,125.71 1,650.24

（2）2021年分产品计提、转回或转销的跌价准备情况

项目 上年年末余额 本期增加

本期减少

期末余额

本期转回数 本期转销数

番茄制品 468.65 492.04 - 456.57 504.12

白砂糖 49.72 91.64 - 69.87 71.49

皮棉 0.00 1,573.77 - 0.00 1,573.77

其他 444.36 38.83 - 93.87 389.32

合计 962.74 2,196.28 - 620.31 2,538.70

注：上述“本期转销数”是指前期计提存货跌价的存货销售后，其计提的跌价准备随之转销。
报告期内各季末，公司按照存货的成本与可变现净值孰低的原则进行资产减值测试，按照单个存

货项目计提或调整存货跌价准备；对于数量繁多、单价较低的存货，按照存货类别计提存货跌价准备。
报告期内各季末，公司存货跌价准备余额已充分反映了存货的减值情况，公司的存货跌价准备计提情
况具有充分性、合理性。

（二）结合皮棉和白糖的采购时间及期间市场价格波动，说明本期存货跌价准备大幅增长的原因
及合理性，是否存在前期计提不充分的情况。

公司皮棉和白砂糖成本价与市场价或合同价的对比情况表；
2022年末：

项目 数量（吨 ） 金额（万元） 成本价 （元/吨） 市场价或合同价（元/吨）

白砂糖 20,239.72 10,594.71 5,234.61 4,837.66

皮棉 58,055.30 75,768.80 13,051.14 14,722.00

2021年末：

项目 数量（吨 ） 金额（万元） 成本价 （元/吨） 市场价或合同价（元/吨）

白砂糖 17,592.75 8,503.75 4,833.66 5,104.00

皮棉 85,323.69 197,297.79 23,123.45 22,949.34

皮棉： 受 2021年 9月采收季皮棉期货价格大涨以及抢收等因素影响，2021产季新疆棉花籽棉收
购价格达到近十年最高价格，2021年末皮棉存货成本达到 23,123.45元/吨，2022年 1-2月的平均销售
价格为 22,949.34元/吨, 中国棉花信息网全国棉花价格指数公布 3128B 皮棉市场价格 2022 年 1 月末
为 22,717 元/吨，2022 年 6 月末为 18,285 元/吨，2022 年 7 月末为 15,619 元/吨，2022 年 12 月末为
14,780元/吨，2023年 3月末为 14,722元/吨，2022年皮棉市场价格持续下降且幅度较大，2022 年按季
根据期后的平均销售价格为基础减去预计发生的仓储费、运费、税费后的可变现净值和账面成本进行
比较，确定存货跌价准备，后期皮棉陆续销售跌价准备转销，期末市场价格高于成本价不存在减值，公
司存货跌价准备计提合理且充分。

白糖：2022年各季， 绿原糖业对白砂糖按照成本与可变现净值孰低的原则进行资产减值测试，对
可变现净值低于账面成本的，按照单个存货项目计提存货跌价准备 803.41万元，对已销售的白砂糖进
行跌价准备转销 18.41万元。 因此期末计提白砂糖存货跌价准备，该减值准备已充分考虑了分摊的销
售费用，不存在计提不充分的情况。

2021年末，库存商品（皮棉）计提跌价准备主要系根据期后的平均销售价格为基础减去预计发生
的仓储费、运费、税费后的可变现净值和账面成本进行比较，进而计提跌价准备 1,573.77 万元；库存商
品（番茄制品）计提跌价准备主要系番茄制品过期以及订单尾货所致；库存商品（冰糖）计提跌价准备
主要系产品过期所致；另外，针对无法再使用的包装物计提了相应跌价准备。

综上所述，2021年末至公司财务报告报出日皮棉市场价格处于上升趋势，公司在根据市场行情按
照可变现净值与成本差额计提相应跌价准备，2021年计提的存货跌价准备是充分的。 2022 年存货跌
价准备大幅增长的原因主要是由于 2022年 6 月皮棉价格大幅下降， 公司在 2022 年 6 月末根据下降
的市场价格重新测算并补充计提了存货跌价准备，2022 年存货跌价准备大幅增长符合皮棉市场价格
波动情况和会计准则的相关规定，具有合理性。

会计师回复：
（一）核查程序
我们执行的审计程序包括但不限于：
1、取得公司报告期内各期存货明细表，分析存货结构及变动原因；
2、访谈公司管理层，了解公司存货结构及变动情况、市场价格变动情况、期末跌价计提情况；
3、检查公司库存商品盘存记录以及采购销售的会计记录，核实存货库龄情况；
4、获取主要产品销售价格统计表，了解主要产品价格走势；
5、结合年报审计程序，对存货进行监盘或函证；
6、获取公司的存货跌价准备测试过程，分析合理性。
（二）核查意见
基于实施的审计程序， 我们认为冠农股份根据存货成本高于可变现净值部分计提相应存货跌价

准备，2022年、2021年存货跌价准备计提充分。
问题 6. 关于应收账款。 年报披露，公司应收账款期末余额 3.31 亿元，累计计提坏账准备 4981

万元，应收账款账面价值 2.81 亿元，同比增长 100.34%。 期末余额前五名的应收账款期末余额占比
为 64.07%，其中第一大欠款方 Al-AweesCo.forTrade 应收账款期末余额 1.66 亿元，坏账计提比例为
1.29%； 第二大欠款方呼图壁县福瑞棉业有限公司应收账款期末余额 0.23 亿元， 按单项计提坏账准
备，计提比例为 87.04%。 请公司：（1）补充披露第一大欠款方 Al-AweesCo.forTrade 的主营业务，与公
司的业务往来内容、金额及结算模式，是否报告期新增客户及持续合作情况，并评估相关回款风险；
（2）补充披露呼图壁县福瑞棉业有限公司的主营业务，与公司的业务往来内容、时间、金额及结算模
式，对其按照单项计提坏账的原因，以及相关减值迹象出现的时点，并结合上述情况说明前期相关收
入确认是否审慎。 请年审会计师发表意见。

公司回复：
（一）补充披露第一大欠款方 Al-AweesCo.forTrade 的主营业务，与公司的业务往来内容、金额及

结算模式，是否报告期新增客户及持续合作情况，并评估相关回款风险。
Al-AweesCo.forTrade主要从事国际实物贸易， 与公司业务往来内容为向公司子公司果蔬公司采

购小包装番茄制品。 果蔬公司 2022年 4季度与该客户共签订了 4,314.41 万美元的合同，结算方式为
预付款+即期不可撤销信用证，同时果蔬公司已投保中国出口信用保险，可有效降低应收账款回收风
险。

该客户是果蔬公司 2022 年新增客户，2022 年 12 月末该客户 165,874,809.13 元应收账款已在
2023年 1月全部收回。 2023年，果蔬公司与该客户仍在继续合作， 2023年 1-5月向该客户销售 5.37
亿元番茄制品，已回款 4.95亿元，其他款项正在按合同约定陆续回款中，不存在回款风险。

（二）补充披露呼图壁县福瑞棉业有限公司的主营业务，与公司的业务往来内容、时间、金额及结
算模式，对其按照单项计提坏账的原因，以及相关减值迹象出现的时点，并结合上述情况说明前期相
关收入确认是否审慎。

1、呼图壁县福瑞棉业有限公司（简称“福瑞棉业”）的主营业务，与公司的业务往来内容、时间、金
额及结算模式

福瑞棉业主营业务是采购不孕籽加工成清弹棉，然后进行出售。 2022年，银通棉业下属公司巴州
冠农棉业有限责任公司铁门关分公司（简称“铁分公司”）将总价值 5,183.03 万元的不孕籽赊销给福瑞
棉业。 截至 2022年末，尚余 2,315.46万元未收回。

2、单项计提坏帐的依据
2022年 5月，福瑞棉业存放不孕籽的仓库发生火灾，不孕籽全部烧毁。 银通棉业向福瑞棉业催要

上述欠款，但福瑞棉业称已无能力偿还，但因其对库存不孕籽进行了投保，可待保险公司赔偿后向公
司偿还该笔欠款。 2022年 5月，银通棉业与福瑞棉业签订了《保险金请求权转让协议》，并向保险公司
发出了《保险金请求转让声明》，2022年半年度、三季报，银通棉业基于上述事实，预计保险金的赔偿完
全可以涵盖债权，未计提坏账准备。

但截止 2022 年报报出日，保险公司仍在核保状态，福瑞棉业能否获得足额的保险理赔金额无法
确定。 基于上述情况，银通棉业无法判断可回收的保险公司理赔金额。

在此期间，银通棉业对查询到的福瑞棉业资产委托律师进行了保全，根据保全资产已抵押情况，
未被抵押保全资产的预计可回收价值估算，预计保全资产可回收价值为 300万元。

综上所述， 上述应收账款已有明显迹象表明福瑞棉业很可能无法履行还款义务， 已发生信用减
值，应对该应收账款按照单项工具整个存续期的预期信用损失计量损失准备。 银通棉业经审慎评估，
在扣除保全资产的预计可回收价值 300万元后， 对应收福瑞棉业的该笔债权计提 2,015.46 万元坏账
准备，计提比例为 87.04%。该项单项计提坏帐准备是谨慎的。目前，银通棉业已就 2,500万元的保险金
请求权向法院申请诉前财产保全，法院已向保险公司发出《协助执行通知书》，通知保险公司停止向福
瑞棉业支付 2,500万元保险赔偿金。

3、结合上述情况说明前期相关收入确认是否审慎
2022年末，公司根据对与福瑞棉业业务进行梳理中了解到的情况和事实，认为银通棉业在该笔采

购中的不孕籽是由供应商直接运送至客户福瑞棉业的仓库，存在未完全承担存货风险的情形，出于审
慎性原则，公司对该笔业务的营业收入和营业成本按净额法进行了调减。

会计师回复：
（一）核查程序
我们执行的审计程序包括但不限于：
1、访谈公司管理层及业务人员，了解番茄酱购销业务和不孕籽购销业务模式及业务内容；
2、获取公司采购和销售合同，对合同重要条款进行分析；
3、通过互联网平台检索客户的工商信息，判断是否存在异常情况；
4、执行细节测试，抽样检查发货单、出库单等业务原始单据，判断是否存在异常情况；
5、检查果蔬公司生产能力，通过对主要材料的采购量与生产投入量的核查，分析可销售产成品规

模的合理性；
6、检查运费、港杂费结算单，海关出口货物报关单等资料，判断海外业务的真实性、完整性；
7、对收入和成本执行分析性程序，包括：本期收入、成本、毛利率波动分析，主要产品本期收入、成

本、毛利率与上期比较等程序，分明细收入波动、毛利率波动的合理性；
8、结合年报审计程序，检查期后收款情况；
9、结合年报审计程序，对应收账款执行函证程序。
（二）核查意见
基于实施的审计程序，我们认为公司对 Al-Awees Co. for Trade的业务处理合理，符合《企业会计

准则》的相关规定，相关债权回款无风险；对福瑞棉业应收账款坏帐准备计提是充分、合理的，前期相
关收入确认是审慎的。

问题 7. 关于预付款项。 年报披露，公司报告期末预付款项余额 4.98 亿元，同比增加 42.10%，主
要系本期预付皮棉货款增加所致。 公司前五名预付款项期末余额占比为 56.53%，预付对象较上期存
在较大差异。 账龄超过 1 年且金额重要的未结算的预付款项期末余额 2,860.59 万元，主要涉及子公
司天沣物产的相关债权。 请公司：（1）结合具体业务开展以及供应商的变化情况，补充披露前五大预
付对象较上期存在较大差异、预付款项集中度较高的原因及合理性；（2）结合子公司具体业务情况，说
明相关款项长期未结算的原因，是否存在减值迹象。 请年审会计师发表意见。

公司回复：
（一）结合具体业务开展以及供应商的变化情况，补充披露前五大预付对象较上期存在较大差异、

预付款项集中度较高的原因及合理性；
1、2022年预付账款前五名情况

序
号 单位名称 核算单位 是 否 为

关联方
金 额
（万元）

发生
时间

货物
名称 期后结算情况

1 新疆广联昌盛农业发
展有限公司 银通棉业 否 16,294.66 2022 年 预付籽棉收购

款 目前已结算完毕

2 新疆新宝贸易发展有
限公司 果蔬公司 否 3,620.62 2022 年 原料番茄酱 目前已结算完毕

3 新疆嘉德腾盛国际贸
易有限公司 天沣物产 否 3,470.00 2022 年 番茄酱 目前已结算完毕

4 新疆卡拉万贸易集团
有限公司 天沣物产 否 2,438.06 2021 年 大麦粉

受国内外各种超预
期因素影响 ， 发运
受阻 ， 导致未能按
期履约 。 截止目前
该项预付款余额为
1,153.06 万元 ，已与
其 达 成 一 致 意 见 ，
如在 6 月末前仍无
法交货 ， 将向公司
退还剩余款项

5 中棉集团廊坊储运有
限公司 天沣物产 否 2,309.08 2022 年 皮棉 目前已结算完毕

合 计 28,132.42

2、2021年预付账款前五名情况
序
号 单位名称 核算单

位
是否为关
联方

金 额
（万元） 发生时间 货物名称 期后结算情况

1 阿拉山口卡拉万粮油
有限公司

天沣物
产 否 11,253.94 2020 年 、

2021 年 大麦粉
受国内外各种超预期因
素影响，发运受阻，导致
未能按期履约 。

2 喀什奥都糖业有限公
司

天沣物
产 否 9,000.00 2021 年 白砂糖 2022 年结算完毕

3 巴州梨城银花棉业有
限公司

银通棉
业 否 3,545.23 2021 年 预付籽棉收购

款 2022 年结算完毕

4 广州轻出集团百货进
出口有限公司

天番食
品 否 1,200.00 2021 年 番茄丁汁设备 2022 年结算完毕

5 山东星辉国泰物流有
限公司

天沣物
产 否 858.5 2021 年 皮棉 2022 年结算完毕

合计 25,857.67

3、原因及合理性说明：
2021年度，公司预付账款余额 35,024.36万元，前五名预付款对象期末余额占比为 73.83%。 2022

年度，公司预付账款余额 49,768.39万元，前五名预付款对象期末余额占比为 56.53%。预付款主要集中
在子公司天沣物产和银通棉业两家公司， 其 2021年、2022年预付账款合计余额占预付账款余额的比
例分别为 94.11%、82.89%。

（1）天沣物产
与上年相比，2022年末天沣物产主要预付款为采购番茄制品和皮棉，主要原因是：2022 年番茄制

品市场行情较好，预计 2023 年市场需求将进一步增长，故提前预定采购番茄制品存货；皮棉在 2022
年末价格逐渐回升，市场行情看好，故在 2022 年末采购一部分皮棉存货；同时 2022 年末白砂糖市场
行情未有回暖迹象，且市场竞争激烈，故与上年相比减少了白砂糖的采购。 故 2022年预付款对象较上
年存在较大差异。

（2）银通棉业
银通棉业 2022年末预付款项较上年同期大幅增加， 主要系 2022 年银通棉业与新疆广联昌盛农

业发展有限公司合作经营，根据合作协议约定，由银通棉业提供收购资金，广联昌盛负责收购、加工皮
棉，加工完成后将产品销售给银通棉业，故银通棉业向广联昌盛支付较大金额的采购预付款，导致预
付款高度集中并较上期大幅增加。 截止目前，该预付款已全部结算完毕。

综上所述，前五大预付对象较上期存在较大差异主要是与供应商合作关系变化所致；预付款项集
中度较高的原因主要是由于子公司天沣物产和银通棉业采购的皮棉属于大宗商品物资， 单个交易金
额相对较大所致。

（二）结合子公司具体业务情况，说明相关款项长期未结算的原因，是否存在减值迹象

债权单位 债务单位 期末余额
（万元） 账龄 未结算的原因

天沣物产 客户 A 406.54 2-3 年
受国内外各种超预期因素影响 ，发运
受阻，导致未能按期履约

天沣物产 阿拉山口卡拉万粮油有限公司 2,438.06 1-2 年

汇锦物流 用友网络科技股份有限公司新
疆分公司 16.00 2-3 年 服务内容未履行完毕

合计 2,860.59

1、原因说明：
（1）子公司天沣物产对客户 A的预付款 406.54 万元，主要是：预付红花籽采购款，受 2022 年国内

外各种超预期因素影响，发运受阻，货物留滞。 天沣物产一直积极催促对方尽快交货，已与其达成一致
意见，如在 6月末前仍无法交货，将向公司退还该款项。

（2）阿卡山口卡拉万粮油有限公司的预付款 2,438.06 万元，主要是 2021 年预付大麦粉采购款，受
2022年国内外各种超预期因素影响，发运受阻，导致一直无法到货。 天沣物产一直积极催促对方尽快
交货，截止目前该项预付款余额为 1,153.06万元，已与其达成一致意见，如在 6 月末前仍无法交货，将
向公司退还剩余款项。

（3）子公司汇锦物流对用友网络科技股份有限公司新疆分公司的预付款 16 万元，主要是预付的
仓库管理软件制作费用,目前项目处于沟通中尚未结束，导致款项长期未结算。

2、是否存在减值迹象说明：
天沣物产的预付款正逐步收回，预计不会出现坏账，故目前看暂不存在减值迹象。
会计师回复：
（一）核查程序
我们执行的审计程序包括但不限于：
1、访谈公司管理层及业务人员，了解预付款项集中度较高的原因及合理性；
2、通过互联网平台检索主要供应商的工商信息，判断是否存在异常情况，是否与公司存在关联关

系；
3、获取公司采购合同，对合同重要条款进行检查；
4、结合年报审计程序，对预付账款执行函证程序；
5、结合年报审计程序，对主要供应商进行访谈。
（二）核查意见
基于实施的审计程序，我们认为：冠农股份前五大预付对象较上期存在较大差异、预付款项集中

度较高是企业根据外部环境及企业自身情况进行生产经营的 结果，具有合理性；相关款项陆续回款
中，不存在减值，前期相关收入确认是审慎的。

问题 8.关于现金流。 年报披露，公司报告期内经营活动产生的现金流量净额 10.24 亿元，同比增
长 728.81%，其中销售商品、提供劳务收到的现金 22.04 亿元，同比减少 55.31%；购买商品、接受劳
务支付的现金 8.01 亿元，同比减少 82.86%；收到其他与经营活动有关的现金 2.81 亿元，同比增长
145.55%；支付其他与经营活动有关的现金 5.58 亿元，同比增长 300.16%。 分季度看，第四季度销售
商品、提供劳务收到的现金和购买商品、接受劳务支付的现金均为负值。 请公司：（1）结合主营业务模
式和规模的变化、采购和销售结算政策的变化，说明报告期内销售商品、提供劳务收到的现金和购买
商品、接受劳务买商品、接受劳务支付的现金均大幅下降的原因，以及第四季度相关现金流量均为负
的原因，是否存在会计差错;(2)补充披露收到、支付其他与经营活动有关的往来款的具体业务背景，说
明二者大幅增长的原因及合理性，是否存在资金流向控股股东及其他关联方的情形。 请年审会计师发
表意见。

公司回复：
（一）结合主营业务模式和规模的变化、采购和销售结算政策的变化，说明报告期内销售商品、提

供劳务收到的现金和购买商品、接受劳务支付的现金均大幅下降的原因，以及第四季度相关现金流量
均为负的原因，是否存在会计差错。

1、报告期内销售商品、提供劳务收到的现金和购买商品、接受劳务支付的现金均大幅下降的原
因：

报告期内销售商品、 提供劳务收到的现金大幅下降主要原因系本期因皮棉贸易量大幅下降致收
入大幅下降、应收账款增加 16,124.92万元、预收账款减少 4,744.87万元等原因所致。

报告期内购买商品、 接受劳务支付的现金大幅下降主要原因系本期销售成本下降、 存货减少
142,080.49万元、应付账款增加 9,673.68万元等原因所致。

2、第四季度相关现金流量均为负的原因，是否存在会计差错。

项目 汇总数
（万元）

1 季度
（万元）

2 季度
（万元）

3 季度
（万元）

4 季度
（万元）

销售商品、提供劳务收到的现金 220,428.77 211,116.48 222,874.36 127,300.70 -340,862.77

收到的税费返还 7,407.22 1,091.13 1,972.19 2,647.05 1,696.85

收到其他与经营活动有关的现金 28,088.43 2,266.24 21,817.69 11,562.57 -7,558.07

经营活动现金流入小计 255,924.42 214,473.85 246,664.24 141,510.32 -346,723.98

购买商品、接收劳务支付的现金 80,111.54 145,928.68 96,317.14 78,155.47 -240,289.75

支付给职工以及为职工支付的现金 11,573.80 2,855.39 2,649.36 2,712.77 3,356.28

支付的各项税费 5,979.40 828.00 1,779.01 1,737.65 1,634.74

支付其他与经营活动有关的现金 55,812.73 5,414.70 43,592.65 1,111.34 5,694.05

经营活动现金流出小计 153,477.47 155,026.77 144,338.16 83,717.22 -229,604.68

经营活动产生的现金流量净额 102,446.95 59,447.08 102,326.08 57,793.09 -117,119.31

（1）公司现金流量表的编制按财政部《企业会计准则第 31 号—现金流量表》执行。 一般按现金流
入和流出总额列报，但代客户收取或支付的现金按净额列报。

公司一直并将保持该政策的一贯性。
（2）第四季度经营活动产生的现金流量净额为-117,119.31万元，主要原因是：公司主要产品棉花、

番茄、甜菜制糖均为季节性生产，棉花、番茄和甜菜收购均在第四季度完成，而产品均在次年进行销
售，第四季度支付籽棉、番茄和甜菜的收购资金导致经营活动产生的现金流量净额为负数。

公司年度现金流量表与前 3 季度现金流量表相减，销售商品、提供劳务收到的现金和购买商品、
接受劳务支付的现金及收到其他与经营活动有关的现金出现负数情形。 主要原因是：公司在第 4季度
对前三季度的收入按净额法进行了调整，由于该事项不影响现金流量净额，故公司未调整前三季度现
金流量表相关项目，存在会计差错。 后续公司将对 2022年前 3季度的现金流量表进行会计差错更正。

（二）补充披露收到、支付其他与经营活动有关的往来款的具体业务背景，说明二者大幅增长的原
因及合理性，是否存在资金流向控股股东及其他关联方的情形。

1、收到的其他与经营活动有关的现金

项目 2022 年金额 （万元） 2021 年金额 （万元）

政府补助 4,093.85 4,221.16

利息收入 2,706.50 1,269.25

收到往来款及其他 21,288.08 5,948.75

合计 28,088.43 11,439.16

较上期增长的原因：主要系本期子公司银通棉业轧花厂合作经营，收取合作方的保证金。
2、支付的其他与经营活动有关的现金

项目 2022 年金额 （万元） 2021 年金额 （万元）

业务招待费 42.48 69.30

保险费 549.53 591.89

办公费及差旅费 102.87 211.66

聘请中介机构费用 192.38 615.19

往来款及其他 54,925.47 12,459.70

合计 55,812.73 13,947.75

较上期增长的原因： 系本期子公司银通棉业轧花厂合作经营支付的采购籽棉及加工皮棉资金
39,867.46 万元， 支付的运费 8,482.47 万元， 支付或退还的保证金 3,559.66 万元， 支付的其他费用
3,015.88万元。

综上所述，收到、支付其他与经营活动有关的往来款大幅增加主要是由于子公司银通棉业轧花厂
合作经营支付收购资金及收到合作方保证金增加所致，具有合理性，不存在资金流向控股股东及其他
关联方的情形。

会计师回复：
（一）核查程序
我们执行的审计程序包括但不限于：
1、对公司现金流量表进行分析、复核，并与资产负债表、利润表及相关会计科目的核算进行勾稽；
2、访谈公司管理层及业务人员，了解报告期内销售商品、提供劳务收到的现金和购买商品、接受

劳务支付的现金均大幅下降的原因；
3、核查公司大额银行流水，并与账面记录相互核对；
4、对银行存款余额实施函证程序；对影响净利润与经营活动现金流量表的主要变动科目，如存

货、应收账款、应付账款的增减变动及原因进行核实，确认是否与公司经营情况相一致。
（二）核查意见
基于实施的审计程序，我们认为报告期内销售商品、提供劳务收到的现金大幅下降主要原因系本

期因皮棉贸易量大幅下降致收入大幅下降、应收账款增加、预收账款减少等原因所致；第四季度支付
籽棉、番茄和甜菜的收购资金导致经营活动产生的现金流量净额为负数，公司年度现金流量表不存在
会计差错；公司在第 4季度对前三季度的收入按净额法进行了调整，未调整前三季度现金流量表相关
项目，前 3季度现金流量表存在会计差错。 公司收到、支付其他与经营活动现金流量大幅增长主要是
由于收到合作方保证金及支付合作经营款项增加所致，具有合理性，不存在资金流向控股股东及其他
关联方的情形。

问题 9. 关于销售费用。 年报披露，公司销售费用本期发生额 2,949万元，同比下降 46.94%，主要
系本期运费及销售服务费、仓储保管费减少所致。 其中，职工薪酬发生额 1,126.06 万元，较上期减少
481.1万元，运输费本期和上期发生额分别为 0元和 1,628万元。 请公司:(1)补充披露本期职工薪酬、运
费及销售服务费、仓储费减少的原因;(2)结合运输服务的具体情况，说明对运输费的相关会计处理依据
与前期是否存在差异，是否符合新收入准则的规定。 请年审会计师发表意见。

公司回复：
(一)补充披露本期职工薪酬、运费及销售服务费、仓储费减少的原因。
1、本期职工薪酬减少情况列示

单位

职工薪酬

2022 年（万元 ） 2021 年（万元 ） 较上期变动（万元）

天沣物产 734.87 998.09 -263.22

银通棉业 46.99 289.07 -242.09

其他单位 344.2 320.00 24.2

合计 1,126.06 1,607.16 -481.10

减少原因分析：公司销售费用中职工薪酬发生额较上年减少 481.10万元，主要系子公司天沣物产
和银通棉业销售人员薪酬的减少。 销售人员的薪酬与销售业务紧密相关， 2022年天沣物产和银通棉
业销售收入均有大幅下降，导致销售人员薪酬减少。

2、运费减少的原因
公司 2021年在销售费用归集的运输费主要为番茄制品从新疆产地运输到外地仓库的运输费。 由

于该部分运输费为公司与客户签订合同前发生的运输费，不是企业为了履行客户合同而从事的活动，
因此该费用无法与履行客户合同进行对应，公司无法确认合同履约成本，公司将该部分运输费用计入
销售费用核算。

2022年，受国内外各种超预期因素影响，公司番茄制品按照合同进行发运，可以将发生的运输费
与履行客户合同进行对应，即可以准确归集至合同履约成本中，因此本期的运输费在营业成本列示。

3、销售服务费减少情况列示

单位

销售服务费

2022 年金额 （万元） 2021 年金额 （万元） 较上期变动（万元）

天沣物产 166.79 435.49 -268.70

银通棉业 150.30 194.43 -44.13

果蔬公司 51.35 -51.35

其他 13.15 43.43 -30.28

合计 330.24 724.70 -394.46

减少原因分析：公司的销售服务费主要系销售过程中的佣金、报关手续费等，因 2022 年销售业务
量减少，相应的佣金手续费减少。

4、仓储费减少情况列示

单位

仓储保管费

2022 年金额 （万元） 2021 年金额 （万元） 较上期变动（万元）

冠农番茄 216.50 332.13 -115.63

天沣物产 77.89 124.12 -46.23

绿原糖业 39.57 -39.57

其他 8.16 0.08 8.08

合计 302.55 495.90 -193.35

减少原因分析：番茄制品 2022 年度上半年销售增加，存货周转快，仓库留存时间短，下半年受国
内外各种超预期因素影响，发运不畅，生产产品主要存放在厂区内，导致仓储费减少。 天沣物产皮棉上
半年销售增加，下半年销售减少，年末增加的库存主要为年末采购，仓储时间较短，导致仓储费减少。

（二）结合运输服务的具体情况，说明对运输费的相关会计处理依据与前期是否存在差异，是否符
合新收入准则的规定。

公司于 2020 年 1 月 1 日起执行《企业会计准则第 14 号———收入》（以下简称“新收入准则”），根
据新收入准则应用指南 2018（财政部会计司编写组编著）中的规定：“在企业向客户销售商品的同时，
约定企业需要将商品运送至客户指定的地点的情况下， 企业需要根据相关商品的控制权转移时点判
断该运输活动是否构成单项履约义务。 通常情况下，控制权转移给客户之前发生的运输活动不构成单
项履约义务，而只是企业为了履行合同而从事的活动，相关成本应当作为合同履约成本；相反，控制权
转移给客户之后发生的运输活动则可能表明企业向客户提供了一项运输服务， 企业应当考虑该项服
务是否构成单项履约义务。 ”

根据新收入准则相关规定“第二十六条 企业为履行合同发生的成本，不属于其他企业会计准则
规范范围且同时满足下列条件的，应当作为合同履约成本确认为一项资产：（一）该成本与一份当前或
预期取得的合同直接相关，包括直接人工、直接材料、制造费用（或类似费用）、明确由客户承担的成本
以及仅因该合同而发生的其他成本；（二）该成本增加了企业未来用于履行履约义务的资源；（三）该成
本预期能够收回。

第二十七条 企业应当在下列支出发生时，将其计入当期损益：（一）管理费用。（二）非正常消耗
的直接材料、直接人工和制造费用（或类似费用），这些支出为履行合同发生，但未反映在合同价格中。
（三）与履约义务中已履行部分相关的支出。（四）无法在尚未履行的与已履行的履约义务之间区分的
相关支出。 ”

综上所述，公司 2021年在销售费用中归集的运输费用主要为存货在不同仓库（储）点之间发生的
运输费，该部分运输费为公司与客户签订合同前发生的运输费，不是企业为了履行客户合同而从事的
活动，无法与履行客户合同进行对应，故将无法准确归集成本的运输费用计入销售费用核算。 而本年
公司受国内外各种超预期因素影响，公司按照合同进行发运，可以将发生的运输费与履行客户合同进
行对应，即可以准确归集至合同履约成本中，本期的运输费在营业成本列示。 公司 2022 年、2021 年运
输费用的列示符合新收入准则的规定。

会计师回复：
（一）核查程序
我们执行的审计程序包括但不限于：
1、向公司财务人员了解销售费用中职工薪酬、运输费用、销售服务费、仓储管理费与上期变动的

原因；
2、将销售费用中的职工薪酬与应付职工薪酬科目的核算进行核对，结合了解到的情况检查职工

薪酬的完整性、合理性。
3、分析公司运输费用的主要构成，结合与主要承运商的合同协议及运输单据，与履约合同的匹

配，复核了公司运输费用的核算方式；
4、分析公司销售服务费、仓储管理费的主要构成，获取相关合同协议及其他凭证资料，检查费用

的完整性、合理性。
5、结合年报审计程序，对销售费用实施截止测试。
6、查阅了《企业会计准则》及应用指南等相关规定的会计处理，复核公司会计处理是否符合《企业

会计准则》的相关规定。
（二）核查意见
基于实施的审计程序，我们认为冠农股份销售费用符合公司的实际情况，对运输费的相关会计处

理依据与前期不存在差异，符合新收入准则的规定。
特此回复！

新疆冠农股份有限公司
董事会

2023 年 6 月 30 日
● 报备文件
《关于新疆冠农股份有限公司 2022年年度报告信息披露监管工作函的回复》
● 上网文件
希格玛会计师事务所（特殊普通合伙）《关于新疆冠农股份有限公司 2022 年年度报告的信息披露

监管工作函》的回复


