
２０２０年公司将进一步提升在技术研发、产品创新、客户开拓、核心团队等
方面的核心竞争力，并着力拓展车载显示、健康智能照明等新兴产品，以提升
盈利水平，消除新冠肺炎疫情导致的负面影响。

３、公司已基本恢复正常生产经营，新冠肺炎疫情不会对全年业绩构成重
大不利影响

截至２０２０年２月末，发行人复工率已达到８０％左右，已基本恢复正常的生
产经营。虽然新冠肺炎疫情对发行人一季度经营业绩产生了一定的负面影响，
但因春节等因素影响，一季度为行业经营淡季，一季度的业绩通常远低于其他
季度，因此本次疫情不会对全年业绩构成重大不利影响。

得益于中美第一阶段贸易协议的达成，预计２０２０年整体经营环境将会改善，
且奥运会、欧洲杯等将极大提升全球消费电子市场需求。同时，受本次疫情带来的
消费习惯改变，教育显示、商务显示、安防监控等新型显示行业也将迎来新的增
长。 此外，受本次疫情导致的负面冲击，各地政府已相继出台恢复经济、提升消费
的政策举措，消费电子、车载显示、工业互联网显示、智能照明等领域将迎来爆发。
因此本次疫情预计不会对公司２０２０年全年的经营业绩产生重大不利影响。

４、新冠肺炎疫情未对发行人持续经营能力造成重大不利影响，发行人仍
然符合《首次公开发行股票并上市管理办法》的相关规定

（１）公司核心业务保持持续增长的良好趋势
报告期内，公司核心产品背光模组光电系统的销售数量、销售收入均逐年

增长，是公司营业收入、净利润增长的重要推动。此外，公司健康智能照明业务
在智能照明、全光谱照明、商业照明等细分领域快速拓展，实现了跨越式发展。
因此，公司目前核心业务仍保持持续增长的良好趋势，盈利能力较强。

（２）公司主要产品和核心技术处于行业领先水平
公司自设立以来，一直致力于推动终端显示产品在光效、色域、动态对比

度等方面的显示效果持续优化，以及节能环保、外观设计、应用领域等方面不
断革新。同时，针对新型显示行业未来高色域、高对比度、高清晰度、柔性显示、
高响应速度和健康护眼的长期发展方向， 公司前瞻性的开展了量子点显示技
术、ＨＤＲ显示技术、Ｍｉｎｉ ＬＥＤ显示技术、Ｍｉｃｒｏ ＬＥＤ显示技术、 消除蓝光护眼
显示技术等众多前沿技术和政府重大课题项目的研发项目。 公司技术研发项
目紧跟行业发展趋势，在下一代新型显示领域已取得先发优势。

（３）公司所处行业为国家战略新兴产业，得到产业政策的重点支持
新型显示产业作为新一代信息技术的核心基础产业； 健康智能照明产业

是节能环保产业的重点领域，其核心技术还涉及新型功能材料的研发，因此公
司所处的新型显示产业、健康智能照明均是我国战略性新兴产业，并得到产业
政策的重点支持。

（４）公司不断拓展新兴显示领域和照明细分领域，提升产品附加值
近年来公司积极拓展智能教育显示设备、商务显示设备、车载显示器等新

兴显示领域，并相继开发了互联网产品厂商小米、智能教育及商务显示产品厂
商鸿合科技等，其产品附加值较高，市场推广良好。 上述新兴产品的开发有利
于公司持续提升盈利能力。目前公司研发试产的车载显示技术，代表了新型显
示行业技术工艺水平更高的领域，具有广阔的市场前景。

（５）公司对主要客户销售收入持续增长，并不断开发国内外优质客户资源
公司自设立以来，每年均有新增导入品牌厂商的供应链。目前公司已通过

华为、三星电子、海信、创维、长虹、ＴＣＬ、夏普、小米、首尔半导体、富士康、冠捷
科技、乐轩科技、苏州璨宇、毅昌股份、苏州高创、Ｌｕｍｅｎｓ等国内外知名消费电
子企业，以及鸿合科技等智能教育显示产品厂商的审核体系，成为新型显示产
品光电系统的主要供应商之一，并在产品、技术、品质等方面与主要客户建立
了长期稳定的商业合作关系。

随着公司全球化战略和多元化布局的实施， 公司进一步完善了市场开发
和客户服务体系。 报告期内，公司对海信、长虹、小米、鸿合科技等主要客户的
销售收入一直保持持续增长的趋势。 同时公司２０１８年度开发了首尔半导体、
Ｌｕｍｅｎｓ、彩虹蓝光、创维光电等众多国内外厂商。２０１９年度，公司正式通过三星
供应商评审，并批量供货。截至目前，公司还处在ＬＧ、Ｖｅｓｔｅｌ、Ａｒｃｅｌｉｋ等全球消费
电子龙头企业的供应商审核流程， 上述客户预计在２０２０年度进入多品种批量
供货阶段。 公司丰富且优质的客户资源为未来持续盈利奠定基础。

（６）公司主要指标良好，具有较强的经营能力和持续盈利能力
经审计，公司２０１９年实现营业收入５２，２６４．６０万元，实现净利润９，３５１．２７万

元，盈利情况、现金流情况良好。 截至２０１９年末，公司净资产５１，５０７．７０万元，资
产负债率（母公司）为３３．２２％，不存在重大偿债风险、流动性风险。

公司盈利能力指标、业务增长指标、技术研发指标、市场及产品指标、现金
流量指标、偿债能力指标、周转能力指标等主要指标均处于良好水平，具有较
强的经营能力和持续盈利能力。 ２０１８年度公司营业收入增长１３．２２％，净利润增
长２８．３１％；２０１９年度公司营业收入增长３．０８％，净利润增长２７．２３％。 公司的核心
业务、经营环境、主要指标未发生重大不利变化。

综上所述，新冠肺炎疫情对发行人的影响系暂时性的，发行人已采取积极
有效的措施应对上述影响，预计发行人２０２０年营业收入、扣非前后净利润仍将
保持良好的增长趋势。因此，新冠肺炎疫情未对发行人持续经营能力造成重大
不利影响，发行人仍然符合《首次公开发行股票并上市管理办法》的相关规定。

十、发行人请投资者仔细阅读招股意向书第四节“风险因素”全文，并提醒
投资者特别关注如下风险

（一）液晶电视行业增长放缓的风险
公司主要产品为与高世代液晶面板相配套的中大尺寸背光模组光电系

统， 目前产品应用领域主要为智能液晶电视、 商务显示及教育显示设备等领
域，其中报告期内公司产品在智能液晶电视领域的销售占比超过９０％，为公司
产品最主要的应用领域。 得益于液晶电视行业技术进步、消费升级的推动，全
球电视行业进入快速迭代期，４Ｋ＆８Ｋ超高清电视、ＩＰＳ屏电视等创新产品成为
全球液晶电视行业新的增长点。同时得益于全球产业转移的红利，国内液晶电
视行业仍将保持出货量的持续增长。 公司深耕国内市场， 并积极布局全球市
场，通过与创维、长虹、海信、ＴＣＬ等国内品牌厂商，以及三星电子、ＬＧ等全球
消费电子厂商的深度合作，奠定了公司业务持续增长的基础。 但是未来，如果
液晶电视行业的发展不足预期或增长放缓， 而公司又不能进一步扩展产品的
应用领域，则将会对公司的经营业绩造成一定不利影响。 ”

（二）ＯＬＥＤ技术如实现成本、 良品率突破并大规模应用可能给液晶显示
行业、以及公司生产经营带来的风险

ＯＬＥＤ具有自发光、功耗低、色域广、对比度高、响应时间快、产品更轻薄、
可柔性显示等优点，但由于工艺技术复杂、产品良品率相对较低、生产成本高
昂、 产品寿命较短等方面的限制， 目前主要在手机等小尺寸显示领域得到推
广， 在大尺寸应用领域方面尚未得到广泛应用。 同时公司已前瞻性的开展了
ＯＬＥＤ相关技术在大尺寸显示领域的研究，未来如ＯＬＥＤ技术突破并大规模应
用，将会引领液晶显示行业行业新一轮的增长，给公司带来新的发展机遇。 但
如果公司未能及时跟上ＯＬＥＤ相关技术的研发，或者未能及时响应ＯＬＥＤ市场
需求的变化，则可能会对公司生产经营带来一定的不利影响。

（三）投影电视、激光电视等新型电视技术发展可能给公司带来的风险
近年来，随着显示行业的技术进步和消费升级，投影电视、激光电视等新型

电视技术得到快速发展，其在投屏显示尺寸、原生对比度、光线柔和度、便携度
等方面具有一定的优势，因此也成为近年来的市场热点。但因其在显示画质、显
示环境、节能环保、产品售价等方面的劣势，因此目前主要在１００寸以上的细分
领域得到推广，未来液晶显示技术仍然是最主流的显示技术。 但是如果投影电
视、激光电视等新型电视技术取得重大突破，其在显示性能、产品售价等方面的
缺陷得以克服，则可能会对液晶显示行业及公司经营情况产生一定影响。因此，
公司面临投影电视、激光电视等新型电视技术发展可能给公司带来的风险。

第二节 本次发行概况
股票种类 人民币普通股（Ａ股）

每股面值 人民币１．００元
发行股数 本次拟发行３，５４２．００万股Ａ股，占发行后总股本的比例不低于２５％
每股发行价 ［ ］元

发行市盈率
［ ］倍（按每股发行价格除以发行后每股收益计算 ，每股收益按照本公司
２０１９年经审计的扣除非经常性损益前后孰低的归属于母公司股东的净利
润除以本次发行后总股本计算）

发行前每股净资产 ４．８５元 ／ 股 （按２０１９年１２月３１日经审计的归属于母公司股东的净资产除以
本次发行前总股本计算）

发行后每股净资产 ［ ］元 ／ 股（按２０１９年１２月３１日经审计的归属于母公司股东的净资产加上本
次发行募集资金净额之和除以本次发行后总股本计算）

发行市净率 ［ ］倍（按每股发行价格除以发行后每股净资产计算）

发行方式 采用网下向符合条件的投资者询价配售与网上按市值申购方式向社会公
众投资者定价发行相结合的方式，或者中国证监会核准的其他方式。

发行对象 符合资格的询价对象和在深圳交易所开户的境内自然人、 法人等投资者
（国家法律、法规禁止购买者除外），或中国证监会规定的其他对象。

承销方式 余额包销

预计募集资金总额 ［ ］万元

预计募集资金净额 ［ ］万元

发行费用概算

发行费用约为３，３４９．２０万元，主要包括：
保荐承销费用：２，４３１．１２万元
审计及验资费用：３６１．３２万元
律师费用：１４１．５１万元
用于本次发行的信息披露费用：３７７．３６万元
发行上市手续费及材料制作费：３７．８９万元
注：发行费用不含增值税，此费用数值保留２位小数，如出现总数与各分项
数值之和不符的情形，为四舍五入原因造成。

第三节 发行人基本情况
一、发行人简介
中文名称：安徽芯瑞达科技股份有限公司
英文名称：Ａｎｈｕｉ Ｃｏｒｅａｃｈ Ｔｅｃｈｎｏｌｏｇｙ Ｃｏ．，Ｌｔｄ
注册资本：１０，６２６．００万元人民币
法定代表人：彭友
有限公司成立日期：２０１２年５月１５日
股份公司设立日期：２０１７年１月１８日
注册地址：安徽省合肥经济技术开发区方兴大道６９８８号芯瑞达科技园
办公地址：安徽省合肥经济技术开发区方兴大道６９８８号芯瑞达科技园
邮政编码：２３００００
电话：０５５１－６２５５５０８０
传真：０５５１－６８１０３７８０
公司网址：ｈｔｔｐ： ／ ／ ｗｗｗ．ｃｏｒｅａｃｈ．ｃｏｍ．ｃｎ
电子信箱：ｘｉａｎｓｈｅｎｇ．ｔａｎｇ＠ｃｏｒｅ－ｒｅａｃｈ．ｃｏｍ
经营范围：电子产品、光电和显示产品的技术研发、生产、加工及销售；半

导体集成电路的设计、封装、测试及销售；液晶显示背光源、背光模组及配套器
件的研发、制作和销售；房屋租赁；物业服务；包装材料销售；自营和代理各类
商品和技术的进出口业务 （但国家限定企业经营或禁止进出口的商品和技术
除外）。 （依法须经批准的项目，经相关部门批准后方可开展经营活动）

二、发行人改制重组情况
（一）发行人的设立方式
发行人系由安徽芯瑞达电子科技有限公司整体变更设立的股份有限公

司。 ２０１７年１月１０日，芯瑞达有限召开股东会，审议通过《关于公司整体变更为
股份有限公司的议案》，同意芯瑞达有限采取整体变更的方式设立安徽芯瑞达
科技股份有限公司，决定以华普天健会计师事务所会审字［２０１７］００７５号《审计
报告》确认的公司净资产为基准，折股比例折为股份公司５，０００．００万股股份，
股份公司的注册资本５，０００．００万元， 由公司现有股东依其享有的权益比例分
别持有，净资产值超出股本部分计入股份公司资本公积，芯瑞达有限的全部债
权债务由股份公司承继。 上述变更已经华普天健会计师事务所验证并出具了
会验字［２０１７］０２８８号《验资报告》，对折股后的实收资本进行了审验。

２０１７年１月１８日，发行人办理工商变更登记手续，取得由合肥市工商行政
管理局颁发的统一社会信用代码为９１３４０１００５９５７３９９６２Ｈ的营业执照。

（二）发起人及其投入的资产内容
发行人系由有限公司整体变更设立，原有限公司的股东为公司的发起人，

整体变更后公司的股本结构如下：
序号 股东名称 ／ 姓名 持股数（万股） 持股比例（％）

１ 彭友 ３，９５０．００ ７９．００
２ 鑫辉投资 １，０００．００ ２０．００
３ 王鹏生 ５０．００ １．００

合计 ５，０００．００ １００．００

发行人系依法整体变更设立，继承原有限公司的全部资产与负债，在发行
人的名称由“安徽芯瑞达电子科技有限公司”变更为“安徽芯瑞达科技股份有
限公司”后，发行人已办理相关资产权属的更名手续。

三、有关股本的情况
（一）总股本、本次发行的股份、股份流通限制和锁定安排
本次发行前公司总股本为１０，６２６．００万股，本次拟发行不超过人民币普通

股３，５４２．００万股。
本次发行的股份锁定和减持意向情况详见“第一节 重大事项提示”之“一、

本次发行前股东所持股份的流通限制以及自愿锁定的承诺”。
（二）主要股东的持股情况
１、截至本招股意向书摘要签署日，公司发起人持股数量及比例具体如下：

序号 股东名称 ／ 姓名 持股数（万股） 持股比例（％）

１ 彭友 ７，９００．００ ７４．３５
２ 鑫辉投资 ２，０００．００ １８．８２
３ 王鹏生 １００．００ ０．９４

合计 １０，０００．００ ９４．１１

２、截至本招股意向书摘要签署日，公司前十名股东及其持股情况如下：
序号 股东名称或姓名 持股数（万股） 股份比例（％）

１ 彭友 ７，９００．００ ７４．３５
２ 鑫辉投资 ２，０００．００ １８．８２
３ 鑫智咨询 １７８．００ １．６８
４ 南山基金 １７１．４３ １．６１
５ 伍春银 １１４．２９ １．０８
６ 王鹏生 １００．００ ０．９４
７ 韦晓红 ３４．２９ ０．３２
８ 戴勇坚 ３３．１４ ０．３１
９ 刘启源 ２０．００ ０．１９
１０ 翟勇 １６．００ ０．１５

合计 １０，５６７．１５ ９９．４５

３、截至本招股意向书摘要签署日，发行人前十名自然人股东及其在发行
人处担任的职务情况如下：

序号 股东姓名 持股数（万股） 持股比例（％） 在公司的任职情况

１ 彭友 ７，９００．００ ７４．３５ 董事长、总经理

２ 伍春银 １１４．２９ １．０８ 未在公司任职

３ 王鹏生 １００．００ ０．９４ 副总经理

４ 韦晓红 ３４．２９ ０．３２ 未在公司任职

５ 戴勇坚 ３３．１４ ０．３１ 未在公司任职

６ 刘启源 ２０．００ ０．１９ 未在公司任职

７ 翟勇 １６．００ ０．１５ 未在公司任职

８ 马友杰 １４．２９ ０．１３ 未在公司任职

９ 孙静 １４．００ ０．１３ 未在公司任职

１０ 彭清保 １３．４３ ０．１３ 后勤主管

合计 ８，２５９．４４ ７７．７３ ／

４、截至本招股意向书摘要签署日，公司国家股、国有法人股、外资股股东
持股数量及比例

截至本招股意向书摘要签署日，公司股本中无国家股、国有法人股或外资
股份。

（三）发行人的发起人、控股股东和主要股东之间的关联关系
１、本次发行前各股东的关联关系
（１）彭友为鑫辉投资的有限合伙人，出资比例为５０．００％。
（２）彭友的配偶王玲丽为鑫辉投资、鑫智咨询的普通合伙人和执行事务合

伙人，出资比例分别为５０．００％、４４．９４％。
（３）彭清保与彭友系兄弟关系。
（４）戴勇坚系彭友的配偶王玲丽的姐姐的配偶。
（５）马友杰系南山基金的基金管理人深圳创维投资管理企业（有限合伙）

的有限合伙人、投资总监，出资比例为５．００％。
除上述事项外，公司各股东相互之间不存在其他关联关系。
２、关联股东持有公司股份情况

序号 股东名称 ／ 姓名 持股数（万股） 持股比例（％） 出资方式

１ 彭友 ７，９００．００ ７４．３５ 净资产

２ 鑫辉投资 ２，０００．００ １８．８２ 净资产

３ 鑫智咨询 １７８．００ １．６８ 货币

４ 南山基金 １７１．４３ １．６１ 货币

５ 戴勇坚 ３３．１４ ０．３１ 货币

６ 马友杰 １４．２９ ０．１３ 货币

７ 彭清保 １３．４３ ０．１３ 货币

合计 １０，３１０．２９ ９７．０３ －
四、发行人业务情况
（一）发行人主营业务
发行人主营业务突出，自设立以来一直专业从事新型显示光电系统、智能

健康光源系统的研发、设计、生产、销售及技术服务，提供从光源设计、光电系统
设计、显示设计、控制系统设计、外观设计、产品制造及技术服务的一体化解决方
案。公司从事新型显示行业多年，通过瞄准新型显示产业和健康智能照明产业的
国内外知名企业，获得ＩＳＯ１４００１：２００４、ＯＨＳＡＳ１８００１：２００７、ＩＳＯ９００１：２００８、ＣＥ、
ＵＬ等多项资质认证，并在技术研发和产品创新、核心技术团队、开发维护客户资
源、企业成长性等方面形成较强的竞争优势，取得显著的市场地位。 上述竞争优
势和市场地位是发行人持续发展的保证，也是发行人核心竞争力的体现。

公司具有较强的技术研发和产品创新能力。新型显示光电系统、智能健康
光源系统系技术密集型产品，技术研发、产品创新、工艺创新是行业竞争的关
键。公司主要技术人员均从事新型显示行业多年，在新型显示产品的研发设计
等方面，具有较强的技术优势和丰富的行业经验。公司率先在行业内研发推广
高光效背光模组设计、超轻薄背光模组技术、高色域显示技术、ＨＤＲ显示技术
等一系列技术方案，推动终端显示产品在光效、色域、动态对比度、节能环保、
外观设计等方面不断革新。 公司近年来研发及试产的量子点显示技术、Ｍｉｎｉ
ＬＥＤ显示技术、Ｍｉｃｒｏ ＬＥＤ显示技术、消除蓝光护眼显示技术，则代表了新型
显示行业未来高色域、高对比度、高清晰度、柔性显示、高响应速度和健康护眼
的发展方向。 健康智能光源系统技术方面， 公司通过多年技术积累和市场储
备，研发推广全光谱智能照明技术、超高光效智能照明技术、广告照明技术、植
物照明技术、景观照明技术、紫外线照明技术，持续切入智能照明、商业照明、
景观照明、植物照明、医学照明等细分领域，实现健康智能照明业务跨越式发
展。 公司承接了ＨＤＲ显示技术、量子点显示技术、Ｍｉｎｉ ＬＥＤ显示技术等政府
重大课题项目的研发及产业化，公司技术研发项目紧跟行业发展趋势，在下一
代新型显示技术领域已占据先发优势。 优秀的技术研发和产品创新能力为公
司快速发展提供支撑，也为公司未来持续盈利、提高市场竞争力、增强市场地
位、开发客户资源提供有力的技术保障。

核心技术团队对公司的发展至关重要。新型显示光电系统、智能健康光源
系统的技术壁垒较高，对核心技术团队的素质及专业性提出了新的要求。公司
经过多年的发展，建立了具有竞争力的薪酬与福利制度，搭建了通畅的职业晋
升通道， 构建了以人为本的良好人才机制， 并通过员工持股计划吸引高端人
才，形成了技术实力突出、创新能力卓越的研发团队。同时，公司已建立起一支
业务能力强、执行速度快、组织水平高的管理团队，公司管理团队具有丰富的
行业从业经验，能够把握行业发展趋势，及时制定公司发展战略，为公司的持
续稳定发展奠定坚实的基础。 截至２０１９年１２月３１日，公司拥有研发人员７７人，
占公司员工人员的１４．４７％；拥有核心技术人员３人，拥有大专及以上学历人才
占比３５．３４％，具有较强的技术人才优势。 ２０１８年，公司核心技术人员彭友入选
国家“万人计划”科技创业领军人才，公司核心技术团队得到市场和行业的高
度认可。公司一方面对现有的技术和管理团队进行培养，另一方面不断引进优
秀毕业生，逐步形成了稳定合理、技术突出、执行迅速的核心技术团队，为公司
的长期发展提供人才保障。

公司拥有丰富且优质的客户资源。报告期内，随着公司核心竞争力逐步提
升，以及我国新型显示应用市场和健康智能照明市场的快速发展，公司持续的
开发和维护客户资源，业务规模不断增长，市场地位不断增强。 公司通过了华
为、三星电子、海信、创维、长虹、ＴＣＬ、夏普、小米、首尔半导体、富士康、冠捷科
技、乐轩科技、中新科技、苏州璨宇、毅昌股份、苏州高创、Ｌｕｍｅｎｓ等国内外知
名消费电子企业，以及鸿合科技等智能教育显示产品厂商的审核体系，成为其
合格供应商。公司持续为客户提供具有技术优势、性能优势及成本优势的产品
方案，引领新型显示行业超轻薄化、高色域、高动态对比度、高清晰度、健康护
眼、柔性显示等趋势，推动显示技术的发展革新，持续为客户创造技术亮点和
市场增长点。 目前，公司已通过显示行业主要厂商的审核体系，成为消费电子
产品光电系统的主要供应商之一。 公司多年被评为创维、小米、鸿合科技等主
要客户的优秀供应商，在技术和产品方面得到客户的广泛认可，并形成了与客
户高技术、高标准、高品质要求相匹配的核心竞争力及商业模式。 公司通过持
续的开发优质客户资源，并与客户在技术、方案、产品、服务等多方面形成良性
互动，为公司未来业绩增长提供有力的市场保障。

公司具有良好的成长性。 技术研发方面，公司自设立以来一直致力于新型
显示领域中高光效、高对比度、高画质的光电系统的开发与应用，掌握了新型显
示光电系统关键技术。 公司在研及试产的量子点显示技术、ＨＤＲ显示技术、消
除蓝光护眼显示技术、Ｍｉｎｉ ＬＥＤ显示技术、Ｍｉｃｒｏ ＬＥＤ显示技术等， 使终端显
示产品的色域、对比度、清晰度、柔性显示、响应速度、健康护眼及外观设计方面
均有较大提升，代表了下一代显示技术的发展趋势。核心技术团队方面，公司通
过内部培养和外部引进相结合的方式，持续提升核心技术团队的研发水平和创
新水平，使核心技术团队与公司得到共同成长，公司核心技术团队得到市场和
行业的高度认可。 客户资源的开发方面，公司通过新型显示光电系统领域的核
心技术优势，持续的开发国内外优质客户资源。 公司自设立以来每年均有新增
导入品牌厂商的供应链， 目前公司已通过国内外显示行业主要厂商的审核体
系，成为消费电子产品光电系统的主要供应商之一。 技术研发、核心技术团队、
市场及客户资源等方面的核心竞争优势， 为公司未来持续快速增长奠定了基
础。此外，公司通过在健康智能光源领域多年技术储备和市场积累，目前在通用
照明、智能照明、商业照明、景观照明等领域已呈现快速拓展的良好趋势。

未来，公司将继续深耕新型显示光电系统和健康智能光源系统，持续提高
在光电系统领域的核心竞争力，加快技术研发和产品创新，持续增强核心技术团
队建设，加大市场开发和客户开发力度，提升公司市场地位。 公司将把握我国新
型显示产业和健康智能照明相关产业发展的市场机遇，充分利用内外部生产资
源，促进产业的健康持续发展，以满足我国日益增长的显示产品需求、健康智能
照明需求和节能环保需求，为国民经济发展和制造业升级做出应有的贡献。

（二）公司提供的主要产品及服务
发行人自设立以来一直专业从事新型显示光电系统、 智能健康光源系统

的研发、设计、生产、销售及技术服务。 公司主要产品的应用领域如下：
产品类别 产品名称 应用领域

新型显示光电 系
统

直 下 式 背 光 模 组 光 电 系
统 、 侧入式背光模组光电
系统。

作为背光模组和液晶模组的光源及显示系统， 用于背
光模组及液晶模组的制造， 终端应用领域包括液晶电
视、液晶显示器、笔记本电脑、平板电脑、智能手机等各
类消费电子领域，和车载显示器 、工控显示器 、医用显
示器、安防监控设备等诸多领域。

智能健康光源 系
统

健康智能护眼台灯 、 智能
吸顶灯、面板灯、ＬＥＤ灯管、
ＬＥＤ球泡灯 、发光字 、广告
灯箱等。

作为新一代照明光源系统，在显色指数 、发光效率 、智
能控制、外观设计方面有较大提升。应用领域包括通用
照明、商业照明、工业照明、工程照明等领域，以及全光
谱照明、智能照明、智能家居、智慧城市、植物照明等新
兴应用领域。

（三）产品销售方式及销售渠道
１、销售流程
公司下设销售部和市场部。销售部总体负责公司的销售业务，并负责原客

户的维护和新客户的开发；市场部负责制定公司年度销售目标、销售策略与规
划，并协调客户关系。公司已制定《与顾客有关的过程控制程序》、《顾客满意度
测量控制程序》、《管理评审控制程序》等制度文件和内部控制程序，销售部和
市场部根据上述规定，在其职责范围内完成公司的销售目标。

公司总体销售流程如下：

２、销售方式
（１）公司新型显示光电系统产品的销售方式是直销方式。因公司光电系统

产品为工业品，是根据下游消费电子厂商或背光模组厂商的定制化需求设计，
属于非标准件。 采用直销的销售方式，公司能够全方位、及时准确的了解客户
需求点和产品技术要求，直接与客户建立长期稳定的合作关系，以及在技术、
方案、产品等多层面的交流。

（２）公司健康智能光源系统产品的销售方式主要为直销方式，并规划发展
经销方式。针对发光字、广告灯箱、景观亮化光源等定制化产品，公司采用直销
方式，可以精准锁定目标客户，及时响应客户需求，切入商业照明、景观照明、
工业照明等细分市场，在细分市场中占得竞争优势；而针对ＬＥＤ灯管、ＬＥＤ球
泡灯等通用照明产品，公司规划发展经销方式，充分利用与经销商的合作，发
挥销售渠道优势，促进健康智能光源系统产品销售规模快速增长。截至本招股
意向书摘要签署之日， 发行人经销模式目前尚在业务规划阶段， 并未正式实
施。 报告期内，发行人不存在经销模式和经销商。

３、定价方式
定价模式方面，公司产品的价格根据市场价格确定，定价模式包括客户招

投标定价和议标定价。
４、销售战略
公司自设立之初就建立了“以市场为导向，以技术为保障”的经营方针和

“以客户需求为导向”的销售战略，具体体现为以下方面：
（１）客户开发方面，公司通过市场调研、参加各类电子产品会展和照明展

会、行业协会会议等方式确定目标客户。 目标客户确定后，公司组建专门的销
售团队与客户进行产品需求沟通及商务沟通， 根据需求确定具体的产品设计
和开发。 在客户新项目的立项阶段， 公司的研发人员全程参与客户产品的设
计，为客户提供从光源设计、光电系统设计、显示设计、系统控制设计、外观设
计、产品制造及技术服务的一体化解决方案。 通过前期的方案设计，公司将其
在新型显示光电系统领域和健康智能照明领域的专业性展现至客户， 并引导
客户应用本公司提供的具有技术优势、性能优势和成本优势的产品方案；产品
设计完成后，公司将设计样品交由客户验证；设计样品验证合格后，客户对公
司进行品质、管理、环保、安全等体系评鉴。 公司依托在工艺、设备、供应链、生
产管理、品质管控等方面的优势，通过客户的评审体系，因此导入客户的供应
商体系。

此外，发行人与海信、创维、长虹、ＴＣＬ等国内外消费电子龙头企业建立了
长期稳定的商业合作关系，积累了良好的客户口碑，因此也存在三星电子、富
士康等知名消费电子厂商以及鸿合科技等智能教育显示厂商主动与公司接触
并寻求商业合作的情况。

发行人获取客户的主要流程如下图所示：

（２）主要客户建立了合格供应商认证制度，公司已取得该等认证
公司主要客户为下游行业知名企业，多为上市公司，对于供应商资格的认

证管理要求严格，建立了较为完善的合格供应商体系。公司现已完成主要客户
的供应商资格认证，并在合作期间通过供应商资格定期考核。供应商资格的认
证，考核内容不仅包括公司财务状况、资金信用情况、人员生产能力等基本的
供应商考核内容，还包括对生产设备、产品开发技术及品质教育、产品品质稳
定性、采购管理、作业环境等全方面考察。

③获取客户订单方面，公司通过技术研发和产品创新能力，持续为客户提
供技术亮点和高附加值的产品方案。 ２０１３年， 公司在新型显示行业内率先推出
ＯＤ１５和ＯＤ１８背光模组设计，将背光模组的厚度由主流的２８毫米降低为１５至１８
毫米，并获得量产；２０１４年，公司设计开发新型的反射式Ｍｉｎｉ光学透镜，降低背光
模组厚度和重量，同时也对显示效果有较大提升；２０１５年，公司率先推广高光效
背光模组设计，进一步降低背光模组重量，实现终端显示产品的超轻薄化和节能
环保；２０１６年，公司推出蓝绿芯片搭配红色荧光粉的显示光源设计，极大的提升
终端显示产品的色域，该技术也成为产品亮点和市场增长点；２０１７年，公司在新
型显示行业推出ＯＤ１０和ＯＤ１２背光模组设计，并通过区域调光系统设计以调节
特定显示区域，达到ＨＤＲ显示效果；２０１８年，公司在新型显示行业内着力推广高
色域背光模组设计、超高功率背光模组设计、区域调光背光模组设计等前沿技
术，进一步提升终端消费电子产品的显示画质和成像稳定性，并实现超轻薄化，
引领新型显示行业的发展，具有较强的市场竞争力。近年来公司研发或试产的量
子点显示技术、Ｍｉｎｉ ＬＥＤ显示技术、Ｍｉｃｒｏ ＬＥＤ显示技术、消除蓝光护眼显示技
术等，则代表了下一代显示技术的发展方向。 ２０１９年，公司完成量子点显示技术
的研发、样品及试产，超薄高色域量子点区域调光平板显示技术已应用于华为智
慧屏项目，市场反馈情况良好；ＨＤＲ显示技术、Ｍｉｎｉ显示技术已完成研发及样品
工作，相关产品已小批量试产，预计２０２０年完成ＨＤＲ显示技术、Ｍｉｎｉ显示技术的
终端产品量产、上市工作，并推进车载显示技术、消除蓝光护眼显示技术的研发
工作。通过领先的产品创新和方案设计能力，公司致力于提升产品的显示效果和
性能，持续引领新型显示技术向高光效、高色域、高动态对比度、超轻薄、柔性显
示、健康护眼的发展趋势，为公司持续获得客户订单提供技术支撑。

公司具有对客户需求快速响应的能力。 公司的主要销售人员均为从事新
型显示行业多年的综合型人才，不但具有优秀的市场开拓能力，还具备丰富的
行业从业经验和技术实力。 同时，公司建立了良好的跨部门协作体制，客户提
出产品需求后，公司销售人员协同研发人员，通常能够在五天内制定出满足客
户需求的、具有技术优势和成本优势的产品设计方案，以快速响应客户的定制
化需求，获得客户订单。

④主要客户当前阶段对公司产品的总需求量、公司产品所占比例，主要客
户未来的业务发展计划

公司产品为定制化产品， 主要客户目前对公司产品的总需求量由消费电
子市场需求情况确定。

由于新型显示行业的供应链认证壁垒较高， 且对各供应商的甄选过程较
为严格，为保证产品的长期供货稳定性及质量品质保障，上述知名客户一般仅
授权２至３家规模较大、综合实力较强的企业作为其主要供应商，并建立长期的
战略合作关系。公司在主要客户中的供货份额主要集中在２０％－５０％，其他供货
份额由聚飞光电、瑞丰光电、万润科技、国星光电、兆驰股份、隆达电子等竞争
对手或客户自产自供获取。根据公司目前的供货份额推断，公司为上述客户的
主要供应商，相比同类产品竞争对手，公司的供货份额具有一定优势。 供货份
额的优势是公司在技术研发、新品开发、核心团队、响应客户需求、产品品质等
方面综合竞争力的体现，因此公司具备核心竞争能力。

未来，公司主要客户将继续加强与芯瑞达在技术研发、新品开发方面的合
作，持续提升产品及技术水平，适时推广量子点显示技术、Ｍｉｎｉ显示技术等前
沿技术，引领新型显示行业的发展，实现共赢。

⑤生产交货方面，公司进入新型显示行业之前，国内显示行业的交货周期
通常为四周，国外及台湾地区厂商的交货周期通常为六至八周，交货周期越长
则下游客户的市场风险越大。 公司进入新型显示行业之后，依托在技术、工艺、
设备、人员、产品品质、供应链管理及生产管理等方面的优势，公司将新型显示
的交货周期缩短为两周，特殊情况时可以将交货周期缩短为七至十天，实现快
速交货，客户的市场风险因此而降低。 交货周期的缩短有利于公司持续获得客
户订单。

⑥售后服务方面，公司不定期到客户端对售后的产品进行跟踪了解，听取
客户的意见，对产品进行完善和改进。 针对新项目试产与首次量产，公司均安
排研发人员至客户现场，及时了解产品在生产过程中的状况。一旦产品出现品
质异常， 公司在八小时内赶到客户生产现场， 第一时间协助客户分析问题所
在，并给出临时对策及后续的改善措施。

⑦客户维护方面，公司在每个客户端都有销售人员对接客户，做到第一时
间与客户沟通及客户的需求。 销售的中高层领导每个月都会对直接客户或终
端客户进行回访， 了解客户需求的同时也对直接销售人员在客户端的工作检
查。每个季度公司与客户协调双方研发进行技术交流，每半年公司进行一次客
户满意度调查及回访。

５、销售布局
①新型显示光电系统业务
公司根据显示行业的客户分布，在全国范围内设立合肥总部、深圳分公司

以及苏州、青岛、烟台、厦门、绵阳等区域销售中心，直接服务于该区域的客户，
与客户在技术、方案、产品、服务体系等多层面进行直接交流，积极开发和维护
客户资源。

②健康智能光源系统业务
公司健康智能光源系统业务处于发展初期，主要客户分布于广州、上海、

杭州、合肥等地，此外公司积极参加国内外健康智能光源产品的会展，部分光
源系统产品最终销售至欧洲、美国等市场的客户。

６、销售资金运作管理
公司根据客户规模、客户经营情况、合作时间、销售量和以前年度回款情

况等因素给予客户一定的信用期， 收款方式主要包括银行转账、 银行承兑汇
票、商业承兑汇票等。

（四）所需主要原材料
报告期内，公司主要原材料包括芯片、支架、ＰＣＢ、二次光学透镜等，原材

料供应情况如下表：

期间 原材料名称 采购数量 采购金额
（万元）

占营业成本金额的
比重（％）

２０１９年

ＰＣＢ（万件） ６，５１１．８８ １０，３９０．２８ ２７．７５％
芯片（万颗） １２６，７１２．７２ ５，６６６．３９ １５．１３％
二次光学透镜（万片） ４７，９５０．３１ ３，７１９．８９ ９．９３％
支架（万件） ７１，３６５．１３ ２，００５．０１ ５．３５％

２０１８年

ＰＣＢ（万件） ７，６８１．４４ １３，１１９．５８ ３５．６５％
芯片（万颗） １２３，８８４．０５ ７，３５７．３４ １９．９９％
二次光学透镜（万片） ４９，６０１．０７ ３，９４１．９０ １０．７１％
支架（万件） ７５，４９９．０５ １，９８８．０１ ５．４０％

２０１７年

ＰＣＢ（万件） ７，２４４．３３ １２，５５８．８７ ３９．２９％
芯片（万颗） １１６，５４９．２９ ７，３２７．１７ ２２．９２％
二次光学透镜（万片） ４２，０９０．７４ ２，８５２．８８ ８．９３％
支架（万件） ６５，６６１．０２ １，８６７．２３ ５．８４％

（五）行业竞争情况及发行人的竞争地位
发行人主营业务突出，自设立以来一直专业从事新型显示光电系统、智能

健康光源系统的研发、设计、生产、销售及技术服务，提供从光源设计、光电系
统设计、显示设计、系统控制设计、外观设计、产品制造及技术服务的一体化解
决方案。公司从事光电行业多年，在技术研发和产品创新、核心技术团队、开发
维护客户资源、 企业成长性等方面形成较强的竞争优势， 取得显著的市场地
位，体现了发行了较强的核心竞争力。

五、发行人业务及经营有关的资产权属情况
（一）固定资产
１、厂房
（１）自有房产情况
截至本招股意向书摘要签署日， 发行人共拥有已取得不动产权证书的房

屋建筑物８处，详情如下：
序
号

不动产权证
号 不动产座落位置 权利人 使用期限 房屋建筑面

积（ｍ２） 用途 权利性
质

权利其他状
况

１

皖 （２０１８）肥
西县 不动 产
权第００２０２０１
号

新 港 工业 园方 兴
大 道与蓬 莱 路 交
口 东 北 侧 芯瑞 达
公司厂房Ａ

芯瑞达 至 ２０６２ 年
１月１９日 ５，５６６．７７ 工业 自建房 已抵押

２

皖 （２０１８）肥
西县 不动 产
权第００２０１６４
号

新 港 工业 园方 兴
大 道与蓬 莱 路 交
口 东 北 侧 芯瑞 达
公司厂房Ｂ

芯瑞达 至 ２０６２ 年
１月１９日 ５，５６６．７７ 工业 自建房 已抵押

３

皖 （２０１８）肥
西县 不动 产
权第００２０２０３
号

新 港 工业 园方 兴
大 道与蓬 莱 路 交
口 东 北 侧 芯瑞 达
公司厂房Ｃ

芯瑞达 至 ２０６２ 年
１月１９日 ６，８１１．９３ 工业 自建房 已抵押

４

皖 （２０１８）肥
西县 不动 产
权第００２８８２１
号

新 港 工业 园方 兴
大 道与蓬 莱 路 交
口 东 北 侧 芯瑞 达
公司厂房Ｄ

芯瑞达 至 ２０６２ 年
１月１９日 １６，３２０．００ 工业 自建房 已抵押

５

皖 （２０１８）肥
西县 不动 产
权第００２８８２５
号

新 港 工业 园方 兴
大 道与蓬 莱 路 交
口 东 北 侧 芯瑞 达
公司厂房Ｅ

芯瑞达 至 ２０６２ 年
１月１９日 ４，６２８．４９ 工业 自建房 已抵押

６

皖 （２０１８）肥
西县 不动 产
权第００２８８１９
号

新 港 工业 园方 兴
大 道与蓬 莱 路 交
口 东 北 侧 芯瑞 达
公司厂房Ｆ

芯瑞达 至 ２０６２ 年
１月１９日 ４，４２３．３６ 工业 自建房 已抵押

７

皖 （２０１８）肥
西县 不动 产
权第００２８８２４
号

新 港 工业 园方 兴
大 道与蓬 莱 路 交
口 东 北 侧 芯瑞 达
公司厂房Ｇ

芯瑞达 至 ２０６２ 年
１月１９日 ４，４２３．３６ 工业 自建房 已抵押

８

皖 （２０１８）肥
西县 不动 产
权第００２８８１６
号

新 港 工业 园方 兴
大 道与蓬 莱 路 交
口 东 北 侧 芯瑞 达
公司宿舍楼

芯瑞达 至 ２０６２ 年
１月１９日 ３，２６８．１２ 工业 自建房 已抵押

发行人皖（２０１８）肥西县不动产权第００２０２０１号、皖（２０１８）肥西县不动产权
第００２０１６４号、皖（２０１８）肥西县不动产权第００２０２０３号、皖（２０１８）肥西县不动产
权第００２８８２１号、皖（２０１８）肥西县不动产权第００２８８２５号、皖（２０１８）肥西县不动
产权第００２８８１９号、皖（２０１８）肥西县不动产权第００２８８２４号、皖（２０１８）肥西县不
动产权第００２８８１６号共８处不动产，已于２０１８年１１月２日抵押给中信银行股份有
限公司合肥分行， 抵押合同编号 “（２０１８） 信合银最抵字第１８７３５０４Ａ００８３－ｂ
号”，最高抵押余额为５，０００万元。

①被担保债权情况
２０１８年９月２９日， 发行人与中信银行股份有限公司合肥分行 （以下简称

“中信银行合肥分行”）签订《最高额抵押合同》（编号：（２０１８）信合银最抵字第
１８７３５０４Ａ００８３－ｂ号），约定发行人将皖（２０１８）肥西县不动产权第００２０２０１号、
皖（２０１８）肥西县不动产权第００２０１６４号、皖（２０１８）肥西县不动产权第００２０２０３
号 、皖 （２０１８）肥西县不动产权第 ００２８８２１号 、皖 （２０１８）肥西县不动产权第
００２８８２５号、皖（２０１８）肥西县不动产权第００２８８１９号、皖（２０１８）肥西县不动产
权第００２８８２４号、皖（２０１８）肥西县不动产权第００２８８１６号共８处不动产抵押给
中信银行合肥分行， 为发行人与中信银行合肥分行签订的 《综合授信合同》
（编号（２０１８）合银信字第１８７３５０４Ａ００８３号）自２０１８年１１月２日至２０２１年１１月２
日期间内办理各类融资业务所发生的债权向中信银行合肥分行提供最高不
超过５，０００万元的抵押担保。截止本招股意向书签署之日，发行人尚未向中信
银行合肥分行融资。

②担保合同约定的抵押权实现情形
根据发行人与中信银行合肥分行《最高额抵押合同》约定，在合同有限期

内，发生下列情形之一，中信银行合肥分行有权立即行使抵押权：
Ａ、任一主债权债务履行期限届满（含提前到期）而发行人未受清偿的，或

主合同债务人违反主合同其他约定的；
Ｂ、发行人停业、歇业、申请破产、受理破产申请、被宣告破产、解散、被吊

销营业执照、被撤销的；
Ｃ、 发行人落实本合同项下全部担保责任或者提供落实担保责任的具体

方案不能令中信银行合肥分行满意的；
Ｄ、发行人无力保持抵押物的完整和良好状态的，或出现约定的有损抵押

物价值的事由，而发行人拒绝按照合同约定提供的担保的；
Ｅ、 发行人以虚假购销等方式恶意处分或在生产经营过程中不遵循公平

交易处分已经设立动产浮动抵押的抵押物的， 或在禁止处分抵押物的情形下
擅自处分抵押物的；

Ｆ、交叉违约。 发行人在其他债务文件下出现违约且在适用的宽限期届满
时仍未纠正，从而导致出现下列任一情形的，也构成对合同的违约，即交叉违
约：（１）其他债务文件下的债务被宣告或可被宣告加速到期；（２）其他债务文件
的债务虽不存在被宣告或可被宣告加速到期的情形，但出现付款违约；

Ｇ、发生危机、损害或可能危机、损害中信银行合肥分行权益的其他事件。
③抵押权对公司的生产经营影响较小
２０１９年公司营业收入为５２，２６４．６０万元，净利润为９，３５１．２７万元；截至２０１９

年１２月３１日， 公司总资产为７９，２５３．６１万元， 资产负债率 （母公司口径）为
３３．２２％。 公司经营情况良好，资产规模较大，资产负债率较低，偿债能力较强，
偿债风险较低，抵押权人行使抵押权的可能性较低，上述抵押担保对公司的生
产经营风险影响较小。

（２）房屋租赁情况
截至本招股意向书摘要签署日， 发行人及其下属公司主要的租赁房屋情

况如下：
单位：平方米、元 ／月

序
号 出租人 房屋所

有权人 承租人 位置 面积 租赁费用 租赁期
间 用途 用地

性质

１

深 圳 市 汇
潮 物 业 管
理 有 限 公
司

深 圳 市
盐 田 股
份 合 作
公司

深圳分
公司

深圳市宝安区西乡
街道盐田社区金海
路汇潮科技大厦二
十 四 层 ２４０１－２４０２
号

３７７ ２９，４０６

２０１９．１
２．１－
２０２０．１
１．３０

办公 集体土
地

２、生产经营设备
截至２０１９年１２月３１日，发行人主要生产设备及成新率情况如下：

单位：万元
序号 设备名称 账面原值 账面价值 成新率

１ 全自动贴片机 ２，３０８．６８ １，７４１．７８ ７５．４４％
２ 全自动焊线机 ７９６．５０ ５２５．８８ ６６．０２％
３ 各类测试仪器及系统 ６８７．５４ ５０９．６４ ７４．１３％
４ 回流炉 ５２２．８７ ４０１．０２ ７６．７０％
５ 全自动固晶机 ５６４．７６ ４００．１０ ７０．８４％
６ 全自动印刷机 ４３８．４６ ３４９．８４ ７９．７９％
７ 全自动点胶机（显示光源） ２８８．９８ １７６．３７ ６１．０３％
８ 各类空气处理设备 ２６５．８８ １４１．５２ ５３．２３％
９ 全自动点胶机（光电系统） ２０７．５２ １３９．８０ ６７．３７％
１０ 自动送料设备 ２２５．３０ １４４．８５ ６４．２９％
１１ 在线式底部填充机 １７８．６３ １１５．９０ ６４．８８％
１２ 高速分光包装机 ３５３．１９ ２６５．２３ ７５．０９％
１３ 全自动高速分光系统 ４８．２１ ２３．５５ ４８．８６％
１４ 全自动高速包装系统 ５６．８４ ３３．３６ ５８．６９％
１５ 全自动喷码机 ２２１．５２ １５６．３８ ７０．５９％
１６ 自动去溢料机 ８１．２０ ６８．３４ ８４．１７％
１７ 冷却缓存机 ４８．９３ ３６．１７ ７３．９１％
１８ 各类接驳装置 ６５．８５ ３４．７３ ５２．７４％
１９ 双工位自动生产线 ５９．８３ ４２．４１ ７０．８８％
２０ ＬＥＤ灯管自动生产线 ５２．８６ ４３．００ ８１．３４％

（二）无形资产
发行人所拥有的无形资产主要包括土地使用权、商标、专利等。 无形资产

是公司的核心资产，其中专利是公司核心竞争力的重要支撑。截至２０１９年１２月
３１日，发行人无形资产账面价值为１，６７１．５４万元，主要为土地使用权和专利技
术使用权。

１、土地使用权
截至本招股意向书签署日，发行人及下属公司拥有的土地使用权情况如下：

序
号 不动产权证号 坐落 权利人 批准用

途
权利性

质
宗地面积

（ｍ２） 使用期限 他项权
利

１

皖 （２０１８）肥 西 县
不 动 产 权 第
００２０２０１号

新港工业园
方兴大道与
蓬莱路交口
东北侧芯瑞

达公司

芯瑞达 工业用
地 出让 ４０，４０４．３２ 至２０６２年１月

１９日 已抵押

皖 （２０１８）肥 西 县
不 动 产 权 第
００２０１６４号
皖 （２０１８）肥 西 县
不 动 产 权 第
００２０２０３号
皖 （２０１８）肥 西 县
不 动 产 权 第
００２８８２１号
皖 （２０１８）肥 西 县
不 动 产 权 第
００２８８２５号
皖 （２０１８）肥 西 县
不 动 产 权 第
００２８８１９号
皖 （２０１８）肥 西 县
不 动 产 权 第
００２８８２４号
皖 （２０１８）肥 西 县
不 动 产 权 第
００２８８１６号

２ 皖 （２０１６）合 不 动
产权第０１１２４６３号

高新区长宁
大道与响洪
甸路交口东
南角

连达光
电

工业用
地 出让 ２１，０８７．５２ ２０１６．０４．２６－

２０６６．０４．２６ 无

发行人皖（２０１８）肥西县不动产权第００２０２０１号、皖（２０１８）肥西县不动产权
第００２０１６４号、皖（２０１８）肥西县不动产权第００２０２０３号、皖（２０１８）肥西县不动产
权第００２８８２１号、皖（２０１８）肥西县不动产权第００２８８２５号、皖（２０１８）肥西县不动
产权第００２８８１９号、皖（２０１８）肥西县不动产权第００２８８２４号、皖（２０１８）肥西县不
动产权第００２８８１６号共８处不动产，已于２０１８年１１月２日抵押给中信银行股份有
限公司合肥分行， 抵押合同编号 “（２０１８） 信合银最抵字第１８７３５０４Ａ００８３－ｂ
号”，最高抵押余额为５，０００万元。

２、商标
截至本招股意向书签署日，发行人及下属公司拥有的自有商标、专利的取

得方式、法律状态及应用情况，是否存在权利提前终止等异常情况如下：

2020年 4 月 7 日 星期二
制作 刘凡
电话：010-83251716 E-mail:zqrb9@zqrb.sina.net
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